Analizy statystyczne G U S
Statistical analyses ‘

Rachunki narodowe wedtug sektorow
instytucjonalnych w latach 2015-2018

National accounts by institutional sectors 2015-2018

Warszawa, Warsaw 2020






Analizy statystyczne G U S
Statistical analyses ‘

Rachunki narodowe wedtug sektorow
instytucjonalnych w latach 2015-2018

National accounts by institutional sectors 2015-2018

Gltoéwny Urzad Statystyczny Statistics Poland

Warszawa Warsaw 2020



Opracowanie merytoryczne
Content-related works

Gtéwny Urzad Statystyczny, Departament Rachunkéw Narodowych
Statistics Poland, National Accounts Department

Pod kierunkiem
supervised by

Alicja Truszynska

Zespot autorski
Editorial team

Matgorzata Buba, Monika Burdzicka, Jolanta Gatkowska, Marta Gérniak, Monika Grabani, Joanna Jaroszewska,
Marta Kazmierska, Piotr Krawczyk, Karolina Krél, Daniel Michalik, Anna Milewska, Katarzyna Pawlak, Karol Sawicki,
Ewa Szczerbinska, Piotr Tkaczyk, Zofia Wnuk

Skiad i opracowanie graficzne
Typesetting and graphics
Danuta Niwinska, Anna Drewnik, Pawet Luty

ISBN 978-83-66466-17-3

Publikacja dostepna na stronie internetowej
Publication available on website

stat.gov.pl

Przy publikowaniu danych GUS prosimy o podanie zrédia
When publishing Statistics Poland data — please indicate the source

Statystycznych Informacje w sprawach sprzedazy publikacji - tel. (22) 608 32 10, 608 38 10

% Zaktad Wydawnictw 00-925 WARSZAWA, Al. NIEPODLEGLOSCI 208
Zam. 252/2020



Przedmowa

Niniejsze opracowanie jest pierwsza edycja publikacji analitycznej, w ktorej przedstawiony zostat szeroki zakres
informacji i danych dotyczacych rachunkéw narodowych wedtug sektoréw instytucjonalnych oraz wedtug
Polskiej Klasyfikacji Dziatalnosci (PKD 2007). Dane zostaty zestawione zgodnie zzasadami Europejskiego Systemu
Rachunkoéw Narodowych i Regionalnych w Unii Europejskiej (ESA 2010), wprowadzonego Rozporzadzeniem
Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) Nr 549/2013 z dnia 21 maja 2013 .

W publikacji przedstawiona zostata analiza danych makroekonomicznych w zakresie niefinansowych rachun-
kéw narodowych w latach 2015-2018, zaréwno dla gospodarki ogétem, jak i dla sektoréw instytucjonalnych.

Prezentowane w publikacji rozdziaty zawieraja dane dotyczace m.in. produktu krajowego brutto, dochodu
narodowego brutto, spozycia sektora gospodarstw domowych, oszczednosci, zadtuzenia lub wierzytelnosci
sektoréw instytucjonalnych, w tym sektora instytucji rzadowych i samorzadowych. W niniejszej publikacji
przedstawiono réwniez informacje na temat szarej gospodarki i dziatalnosci nielegalnej ujetych w rachunkach
narodowych oraz produktu krajowego brutto wedtug parytetu sity nabywczej.

Uzupetnieniem czesci analitycznej sa uwagi metodologiczne zawierajgce podstawowe informacje dotyczace
koncepcjiizasad przyjetych w ESA 2010 oraz Zzrédta danych wykorzystywane do kompilacji rachunkéw naro-
dowych. Szczegétowe dane zawarte zostaty w aneksie tabelarycznym dostepnym w pliku Excel.

Dotychczasowe edycje publikacji, wydawane w ramach serii Informacje statystyczne, zawieraly takze dane
dotyczace podsektoréw instytucjonalnych. W tegorocznej publikacji prezentowane analizy i dane ograniczone
zostaty do sektoréw instytucjonalnych. Zmiana ta zwigzana jest z zaplanowana na wrzesieri 2020 r. rewizjg
benchmarkingowa rachunkéw narodowych, w wyniku ktérej ponownie przeliczone zostang dane za okres
poczawszy od 1995 .

Przekazujac Parstwu publikacje Rachunki narodowe wedtug sektoréw instytucjonalnych w latach 2015-2018
wyrazamy nadzieje, ze zawarte w niej informacje okaza sie istotnym zrédtem wiedzy na temat zmian zacho-
dzacych w polskiej gospodarce narodowej. Jednoczesnie prosimy o przekazanie wszelkich uwag i propozyciji,
ktore przyczynia sie do udoskonalenia metod i zakresu informacji prezentowanych w niniejszej publikacji.

Dyrektor Prezes
Departamentu Rachunkéw Narodowych Gtéwnego Urzedu Statystycznego
Anita Perzyna dr Dominik Rozkrut

Warszawa, sierpien 2020 r.



Preface

This study is the first edition of an analytical publication which presents a wide range of information
and data on national accounts by institutional sector and according to the Polish Classification of Activities
(PKD 2007). The data were compiled in accordance with the principles of the European System of National
and Regional Accounts in the European Union (ESA 2010), introduced by Regulation (EU) No 549/2013
of the European Parliament and of the Council (EU) of 21 May 2013.

The publication presents an analysis of macroeconomic data on non-financial national accounts for
the years 2015-2018, both for the total economy and for institutional sectors. The chapters presented
in the publication contain data on, gross domestic product, gross national income, household final con-
sumption expenditure, saving, net lending or net borrowing of institutional sectors, including general
government sector. This publication presents also information on the hiddden economy and illegal activities
in national accounts and gross domestic product in purchasing power parity.

The analytical partis complemented by methodological notes containing basic information on the concepts
and principles adopted in ESA 2010 and the data sources used for the compilation of national accounts.
Detailed data are contained in a table annex available in an Excel file.

The previous editions of publications, published within the statistical information series, also included
data on institutional sub-sectors. In this year’s publication, the analyses and data presented were limited
to theinstitutional sectors. This change results from the benchmark revision of national accounts scheduled
for September 2020. National accounts data will be revised for the period from 1995 onwards as a result
of the above mentioned benchmark revision.

By providing you with the publication National accounts by institutional sectors 2015-2018, we hope
that the information contained in this publication will prove to be an important source of knowledge
on the changes taking place in the Polish national economy in the years 2015-2018. At the same time,
we ask you to provide any comments and proposals that will contribute to improvements of the methods
and scope of information presented in this publication.

Director President
Department of National Accounts Statistics Poland
74 i kl %0%' aa ZM
Anita Perzyna dr Dominik Rozkrut

Warsaw, August 2020
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Wazniejsze skroty
Major abbreviations

10

Skrot
Abbreviation

Znaczenie
Meaning

PKD
DNB

GNI
ESA

NBP
PKB

GDP

FISIM

coicop

Eurostat

PPPs

PPS

Polska Klasyfikacja Dziatalnosci
Polish Classification of Activities

Dochéd narodowy brutto

Gross national income

Europejski System Rachunkéw Narodowych i Regionalnych w Unii Europej-
skiej

European System of National and Regional Accounts in the European Union
Narodowy Bank Polski

Produkt krajowy brutto
Gross domestic product

Ustugi posrednictwa finansowego mierzone posrednio
Financial intermediation services indirectly measured

Klasyfikacja spozycia indywidualnego wedtug celu
Classification of individual consumption by purpose

Europejski Urzad Statystyczny
European Statistical Office

Parytet sity nabywczej
Purchasing Power Parity

Standard sity nabywczej
Purchasing Power Standard



l. Synteza

W 2018 r. wartos¢ wytworzonego produktu krajowego brutto (PKB) wyniosta 2 120,5 mld zt. W poréw-
naniu do roku poprzedniego, odnotowano realny wzrost gospodarczy na poziomie 5,3% oraz na poziomie
13,9% w odniesieniu do 2015 r. Warto$¢ PKB na jednego mieszkanca w 2018 r. wyniosta 54 559 zt i byta
wyzsza 0 5,4% od wartosci w 2017 r.i o 14,1% od wartosci w 2015 r.

PKB wyrazony w PPS na 1 mieszkanca dla Polski wynidst 21 800 PPS (UE-28) i wzrést w badanym okresie
0 1900 PPS (dla UE-28 = 31 000 PPS). Natomiast w odniesieniu do UE-27, PKB wyrazony w PPS na 1 miesz-
kanca dla Polski byt nizszy i osiagnat wartos¢ 21 400 PPS. Polska znalazta sie w grupie dziewieciu krajéw
(Litwa, Portugalia, Stowacja, Wegry, Lotwa, Grecja, Rumunia i Chorwacja), w ktérych poziom realnego PKB
na 1 mieszkanca znajdowat sie w przedziale 60-80% $redniego poziomu w Unii Europejskie;j.

Na wzrost PKB w Polsce w 2018 r., od strony produkgji, wptynat m.in. wzrost produkcji globalnej, ktéra
byta wyzsza niz przed rokiem o 5,9% osiggajac wartos¢ 4 308,2 mid zt.

Zuzycie posrednie charakteryzowato sie w catym analizowanym okresie szybszym tempem wzrostu niz
wytworzona produkcja globalna. W 2018 r. wzrost zuzycia posredniego wyniost 6,3% i osiagnat wartos¢
2451,7 mid zt.

Efektem zmian produkgji globalnej i zuzycia posredniego byt wzrost wartosci dodanej brutto w 2018 r.
0 5,3% do poziomu 1 856,5 mid zt.

Od strony rozdysponowania PKB, na szybkie tempo wzrostu gospodarczego w Polsce wptynat popyt
krajowy, ktérego realne tempo wzrostu w 2018 r., w poréwnaniu do roku poprzedniego, wyniosto 5,6%.
Polska odnotowata réwniez wzrost sktadowych popytu krajowego, tj. popytu inwestycyjnego i konsump-
cyjnego. Realny wzrost popytu inwestycyjnego uksztattowat sie w 2018 r. na poziomie 9,4%. W przypadku
popytu konsumpcyjnego odnotowano realny wzrost w 2018 r. 0 4,2%.

W catym analizowanym okresie odnotowano dodatnie saldo handlu zagranicznego. Saldo obrotéw
zagranicznych dla Polski wyniosto 72,7 mld zt w 2018 r. i byto nizsze 0 0,6% od salda w roku 2017.

Najwiekszy udziat w tworzeniu PKB w 2018 r. (w cenach biezacych) miaty dwie grupy sekgji, tj.: przemyst
oraz ustugi obejmujace handel, naprawe pojazdéw samochodowych, transport i gospodarke magazynowa,
zakwaterowanie i gastronomie oraz informacje i komunikacje (odpowiednio 21,9% i 26,4%).

W ujeciu sektorowym, najwiekszy udziat w tworzeniu PKB (w cenach biezacych) miat sektor przedsie-
biorstw niefinansowych (46,2%) oraz sektor gospodarstw domowych (24,4%).

W okresie 2015-2018 gtéwnym przeznaczeniem dochodéw do dyspozycji byto spozycie. Udziat spozycia
i oszczednosci w dochodach do dyspozycji brutto ulegat nieznacznym zmianom. Ostatecznie w 2018 r.
spozycie stanowito 79,1%, a oszczednosci 20,9% dochodéw do dyspozycji brutto.

Oszczednosci ogétem w relacji do PKB w 2018 r. wyniosty 20%. W tym samym czasie stopa inwestycji
uksztattowata sie na poziomie 18,2%. Jedynie w 2015 r. zaréwno relacje oszczednosci, jak i inwestycji
do PKB przekroczyty poziom 20%.

W badanym okresie 2015-2018 Polska odnotowata wierzytelnosci netto. Jednak wskaznik prezentujacy
relacje wierzytelnosci netto do PKB stopniowo malatz 2,6% w 2015 r.do 0,8% w 2018 r. Ujemny wskaznik
dla sektora instytucji rzadowych i samorzadowych wskazuje na wystepowanie deficytu w tym sektorze.
W 2015 r. deficyt sektora instytucji rzadowych i samorzadowych wynidst 2,6% i ulegt obnizeniu do 0,2%
w 2018r.

W latach 2015-2018 odnotowano wzrost poziomu dtugu sektora instytucji rzadowych i samorzadowych
w ujeciu nominalnym. W 2018 r. nominalny dtug tego sektora zwiekszyt sie 0 12% w poréwnaniu
do 2015.






|. Executive summary

In 2018, the value of generated gross domestic product (GDP) amounted to PLN 2,120.5 billion.
In comparison to the previous year, real economic growth was recorded in Poland at the level of 5.3%
andatthe level of 13.9% compared to 2015.The value of GDP per capitain 2018 was PLN 54 559 and was higher
by 5.4% than the value in 2017 and by 14.1% than the value in 2015.

GDP expressed in PPS per capita for Poland amounted to PPS 21,800 (EU-28) and showed an increase
in the analyzed period 2015-2018 by PPS 1,900 (for the EU-28 = PPS 31,000). However, in relation
to the EU-27, GDP expressed in PPS per capita for Poland was lower and reached the value of PPS 21,400.
Poland was included in the group of nine countries (Lithuania, Portugal, Slovakia, Hungary, Latvia, Greece,
Romania and Croatia) where the level of real GDP per capita was in the range of 60-80% of the average
level in the European Union.

The GDP growth in Poland in 2018, from production approach, was influenced among others by the in-
crease in global output, which was higher by 5.9% than in the previous year, reaching the value
of PLN 4,308.2 billion.

In the entire analyzed period, intermediate consumption was characterized by a faster growth rate
than the generated output. In 2018, the increase in intermediate consumption was 6.3% and amounted
to PLN 2,451.7 billion.

Changes in global output and intermediate consumption resulted in an increase in gross value added
in 2018 by 5.3% to PLN 1,856.5 billion.

From the expenditure approach of GDP, the high economic growth in Poland was influenced by the do-
mestic demand, of which real growth rate in 2018 was higher by 5.6% than in the previous year. Poland
also recorded an increase in the components of the domestic demand, i.e. investment demand and con-
sumer demand. The increase in investment demand in 2018 was 9.4%. In the case of consumer demand,
there was a real increase in 2018 by 4.2%.

A positive foreign trade balance was recorded in the entire analyzed period. The foreign trade balan-
ce for Poland amounted to PLN 72.7 billion in 2018 and was lower by 0.6% than in 2017 (a decrease
from PLN 83.2 billion).

The largest share in the generation of GDP in 2018 (in current prices) belonged to two groups of sections,
i.e.industry and services including trade, repair of motor vehicles, transport and storage, accommodation
and catering as well as information and communication (21.9% and 26.4%).

In terms of institutional sectors, the non-financial corporations sector (46.2%) and the households sector
(24.4%) had the largest share in generation of GDP (in current prices).

In the period 2015-2018, the main destination of disposable income was consumption expenditure.
The share of consumption expenditure and saving in gross disposable income changed slightly. Ultimately,
in 2018 consumption expenditure accounted for 79.1% and saving for 20.9% of gross disposable income.

Total saving in relation to GDP in 2018 amounted to 20%. At the same time, the investment rate was 18.2%.
Only in 2015 both categories were above 20%.

In the period 2015-2018, Poland recorded net lending. However, the indicator showing the ratio of net
lending to GDP gradually decreased from 2.6% in 2015 to 0.8% in 2018. A negative indicator for the gene-
ral government sector indicates a deficit in this sector. In 2015, the general government deficit amounted
t0 2.6%, and has been reduced to 0.2% in 2018.

In the years 2015-2018, an increase in the level of debt of general government in nominal terms was
recorded. In 2018, the nominal debt of this sector increased by 12% compared to 2015.






Il. Analiza gospodarki w latach 2015-2018
ll. Analysis of the economy in the years 2015-2018

Rachunki narodowe dostarczaja szeregu danych na temat wszystkich podmiotéw gospodarki grupowanych
wedtug okreslonych kryteridw w sektory instytucjonalne i gatezie gospodarki. Dziatalno$¢ tych podmiotéw
przedstawiana jest w postaci petnej sekwencji rachunkéw narodowych, wedtug scisle okreslonych zasad,
ktére obowiazuja wszystkie kraje Unii Europejskiej. Stosowanie jednolitej metodologii oraz spéjnych pro-
ces6w kompilacji umozliwia prowadzenie analiz zmian zachodzacych w gospodarce w dtugich szeregach
czasowych.

Rachunki narodowe Polski sa opracowane zgodnie z zasadami Europejskiego Systemu Rachunkéw
Narodowych i Regionalnych (ESA 2010) dla okresu od 1995 r., natomiast przedstawiona w tej publikacji
analiza koncentruje sie na danych dotyczacych lat 2015-2018. Obecna polityka rewizji rachunkéw narodo-
wych przewiduje regularne aktualizacje danych, zaréwno w ujeciu rocznym jak i kwartalnym. Opracowanie
ostatecznych danych rocznych o produkcie krajowym brutto nastepuje w drugim roku po okresie spra-
wozdawczym (t+2 lata), dlatego tez w niniejszej publikacji ostatnim analizowanym okresem jest rok 2018.

Rozdziat 1
Chapter 1

Gospodarka narodowa ogétem
Total national economy

W analizowanym okresie 2015-2018, gtéwne kategorie makroekonomiczne, z wyjatkiem akumulacji brutto,
charakteryzowaly sie systematycznym wzrostem wartosci absolutnych. W 2018 r. warto$¢ wytworzonego
produktu krajowego brutto wyniosta 2 120,5 mld zt. W $wietle szacunku PKB za 2018 r. odnotowano
w Polsce realny wzrost gospodarczy na poziomie 5,3% w poréwnaniu do roku poprzedniego, oraz 13,9%
w poréwnaniu do roku 2015. Wartos¢ PKB na jednego mieszkarica w 2018 r. wyniosta 54 559 zti byta wyzsza
0 5,4% od wartosci w 2017 r.i 0 14,1% od wartosci w 2015 .

Na wzrost PKB Polski w 2018 ., od strony produkgji, wptynat m.in. wzrost produkcji globalnej, ktéra wzrosta
0 5,9% osiggajac wartos¢ 4 308,2 mld zt. W poprzednich latach dynamika wolumenu produkgji globalnej
ksztattowata sie na poziomie 5,2% w 2017 r. oraz 3,9% i 5,4% odpowiednio w latach 2016 i 2015.

Zuzycie posrednie, w catym analizowanym okresie, charakteryzowato sie szybszym tempem wzro-
stu niz wytworzona produkcja globalna. W 2018 r. wzrost zuzycia posredniego wynidst 6,3% i osiagnat
wartosc¢ 2 451,7 mld zt. W poprzednich latach, tj. w 2015 r., 2016 r. i 2017 r. zuzycie posrednie wzra-
stato osiggajac odpowiednio wartosci: 1983,5 mid zt, 2 070,8 mld zt i 2 249,3 mld zt. Efektem tych
zmian byt wzrost wartosci dodanej brutto w gospodarce do 1597,2 mld zt w 2015 r., do 1 644,0 mld zt
w 2016 1., do 1747,1 mld zt w 2017 r., oraz do 1 856,5 mld zt w 2018 r. Mimo tendencji wzrostowych
w ujeciu nominalnym zaréwno produkcji globalnej, zuzycia posredniego jak i wartosci dodanej brutto,
w 2016 r. odnotowano spowolnienie dynamiki wartosci dodanej brutto.
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Tablica 1.
Table 1.

Dynamika podstawowych kategorii makroekonomicznych (ceny state)
Indices of main macroeconomic categories (constant prices)

2015 ‘ 2016 ‘ 2017 ‘ 2018

Wyszczeg6lnienie
Specification rok poprzedni =100

_ 2015=100
previous year = 100
Produkcja globalna 105,4 103,9 105,2 105,9 1157
Output
Zuzycie posrednie 106,8 104,6 105,5 106,3 117,4
Intermediate consumption
Wartos$¢ dodana brutto 103,7 103,0 104,8 105,3 113,6
Value added, gross
Produkt krajowy brutto 103,8 103,1 104,9 105,3 113,9
Gross domestic product
Popyt krajowy 103,3 1023 104,9 105,6 113,3
Domestic demand
Spozycie 102,8 103,5 1041 104,3 112,3
Final consumption expenditure
Akumulacja brutto 104,9 98,0 107,9 110,6 116,9
Gross capital formation
Eksport towaréw i ustug 107,7 108,8 109,5 107,0 1274
Exports of goods and services
Import towardéw i ustug 106,6 107,6 109,8 107,6 1271
Imports of goods and services
Produkt krajowy brutto na 1 mieszkanca 103,9 103,1 105,0 105,4 114,1

Gross domestic product per capita

Od strony rozdysponowania PKB, na szybkie tempo wzrostu gospodarczego w Polsce wptynat popyt
krajowy, ktérego udziat w 2018 r. stanowit 96,6% PKB. W latach 2015-2017 udziat ten ksztattowat sie na
podobnym poziomie (w 2017 r. na poziomie 95,8%, w 2016 r. na poziomie 96,0% i w 2015 r. na poziomie
96,9%). Realne tempo wzrostu popytu krajowego w 2018 r. w poréwnaniu do roku poprzedniego wyniosto
5,6% (4,9% w 2017r.,2,3% w 2016 .1 3,3% w 2015 1.).

Polska odnotowata réwniez wzrost sktadowych popytu krajowego, tj. popytu konsumpcyjnego i popytu
inwestycyjnego. W przypadku popytu konsumpcyjnego odnotowano realny wzrost w catym analizo-
wanym okresie, tj. w 2018 r. osiggnat on wzrost na poziomie 4,2%, a w latach 2015-2017 odpowiednio
3,0%, 3,9% i 4,5%. Dynamika popytu inwestycyjnego w 2018 r. uksztattowata sie na poziomie 9,4%.
W latach poprzednich, z wyjatkiem roku 2016 (spadek o 8,2%), zarejestrowano wzrost naktadéw brutto
na $rodki trwate.

W catym analizowanym okresie odnotowano dodatnie saldo handlu zagranicznego. W 2018 r. eksport
ogotem wynidst 1 175,9 mld zt i byt wyzszy 0 7,0% w poréwnaniu do roku 2017. Natomiast import ogétem
wyniést 1 103,2 mld zt i uksztattowat sie na poziomie wyzszym nizw 2017 r. 0 7,6%. Zaréwno w strukturze
polskiego importu jak i eksportu najwiekszy udziat miaty towary, ktére stanowity odpowiednio 86% i 79%.
Pomimo wyzszego wzrostu importu w stosunku do eksportu, relacje importu do eksportu byty korzyst-
ne. Saldo obrotéw zagranicznych dla Polski wyniosto 72,7 mld zt w 2018 r. i byto nizsze od salda w roku
2017 0 12,6%. W latach poprzednich saldo eksportu netto stopniowo rosto, osiggajac w 2015 r. wartosc
5,7 mld zt,aw 2016 r. 75,1 mld zt.

Oproécz struktury oraz tempa wzrostu, analizie poddano takze skale wplywu poszczegélnych kate-
gorii makroekonomicznych na dynamike produktu krajowego brutto. W 2015 r. zaobserwowano
dodatni wptyw spozycia prywatnego (1,8 p. proc.) oraz naktadéw brutto na srodki trwate (1,2 p. proc.) na
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wzrost PKB. Ujemny wptyw popytu inwestycyjnego (1,7 p. proc.) przyczynit sie do spowolnienia dynamiki
PKB (3,1%) w 2016 r. Na dynamike PKB w 2016 r. wptynat takze wzrost spozycia prywatnego (2,3 p. proc.)
oraz dodatnia zmiana stanu zapaséw (1,2 p. proc.). W roku 2017 na wzrost PKB wptyneto przede wszystkim
spozycie prywatne (2,6 p. proc.) oraz dodatnia zmiana stanu zapaséw (0,8 p. proc.). Z kolei w 2018 r. skala
wpltywu spozycia prywatnego pozostata na tym samym poziomie co w roku 2017 (2,6 p. proc.). Wzrosta
natomiast rola popytu inwestycyjnego (1,6 p. proc.), ktéry jest gtdéwnym czynnikiem zapewniajacym trwa-
ty wzrost gospodarczy. Ostabieniu ulegfa rola zapaséw, a eksport netto miat neutralny wptyw na wzrost
PKB w 2018 r. Zmiany jakie zaszty w 2018 r. w poréwnaniu do 2015 r., to przede wszystkim wzrost roli popytu
konsumpcyjnego o 0,8 p. proc. oraz zmiany stanu zapaséw o 0,7 p. proc. Istotnie zmniejszyta sie réwniez
rola eksportu netto w poréwnaniu do 2015 . (0,6 p. proc.).

Skala wptywu poszczegodlnych kategorii makroekonomicznych na wzrost realny PKB
The scale of impacts of macroeconomic categories on GDP

p. proc.
pp
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2,0

2015 2016 2017 2018

Przyrost rzeczowych srodkéw obrotowych i nabycie
| Saldo wymiany produktow z zagranicg B pomniejszone o rozdysponowanie aktywow
External balance of goods and services o wyjatkowej wartosci

Changes in inventories and acquisitions less disposals

of valuables
- Naktady brutto na $rodki trwate - Spozycie publiczne
Gross fixed capital formation Public consumption expenditure
Spozycie prywatne PKB
Private consumption expenditure GDP

Wyniki analizy struktury strony dochodowej PKB w 2018 r. wskazuja, ze podstawowe dochody wynika-
jace z procesu produkgji, byty zdominowane przez koszty zwigzane z zatrudnieniem oraz nadwyzke
operacyjna brutto i dochéd mieszany. Natomiast udziat podatkéw zwigzanych z produkcja i importem
pomniejszonych o dotacje stanowit 13,0% PKB. W 2018 r. w poréwnaniu do roku 2015 zaobserwowano
wzrost udziatu kosztéw zwigzanych z zatrudnieniem o 2,2 p. proc. oraz zmniejszenie udziatu nadwyzki
operacyjnej brutto i dochodu mieszanego o 3,5 p. proc. Z kolei podatki zwigzane z produkcja i importem
pomniejszone o dotacje zwiekszyly swéj udziat w PKB o 1,3 p. proc.
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Tablica 2.
Table 2.

Udziat poszczegdélnych elementow w tworzeniu PKB od strony dochodowej
Share of main components in generating of GDP from income approach

Wyszczegélnienie 2015 ‘ 2016 ‘ 2017 ‘ 2018
Specification W% in%
Koszty zwigzane z zatrudnieniem 371 38,2 38,5 39,3
Compensation of employees
Podatki zwigzane z produkcja i importem pomniejszone o dotacje 1,7 11,8 12,6 13,0
Taxes on production and imports less subsidies
Nadwyzka operacyjna brutto i dochéd mieszany 51,2 50,0 48,9 47,7

Operating surplus, goss and mixed income, gross

Z analizy strukturalnej gospodarki w latach 2015-2018 wynika, ze najwiekszy udziat w tworzeniu warto-
$ci dodanej brutto miat przemyst oraz ustugi obejmujgce handel, naprawe pojazdéw samochodowych,
transport i gospodarke magazynowa, zakwaterowanie i gastronomie oraz informacje i komunikacje.
Udziat przemystu oraz wyzej wymienionych ustug stanowit w 2018 r. odpowiednio 25,0% i 30,3% wartosci
dodanej brutto, co odpowiadato wartosci 464,4 mld zt i 562,0 mld zt. Wsréd sekgji zaliczanych do przemy-
stu, najwiekszy udziat w tworzeniu wartosci dodanej brutto w 2018 r. miato przetwérstwo przemystowe
(19,2%), natomiast najmniejszy udziat odnotowano dla sekcji dostawy wody, gospodarowania $ciekami
i odpadami oraz dziatalnosci zwigzanej z rekultywacja (1,3%).

Podobnie uksztattowaty sie wyniki dla lat poprzednich, tj. wartos¢ dodana brutto generowana bytfa gtéwnie
przez podmioty zaangazowane w przemyst oraz ustugi obejmujace handel, naprawe pojazdéw samochodo-
wych, transport i gospodarke magazynowa, zakwaterowanie i gastronomie oraz informacje i komunikacje.
W latach 2015-2017 przemyst odpowiedzialny byt za wygenerowanie ponad 25%, a wyzej wymienione
ustugi za prawie 30% wartosci dodanej brutto. W okresie 2015-2018 zauwazalny byt wzrost znaczenia
ustug obejmujacych handel, naprawe pojazdéw samochodowych, transport i gospodarke magazynowa,
zakwaterowanie i gastronomie oraz informacje i komunikacje o 1,1 p. proc. przy jednoczesnym spadku
udziatu przemystu o 1,1 p. proc. (Wykres 2)'.

! Szczegotowa struktura wartosci dodanej wedtug rodzajow dziatalnosci, w ujeciu wartosciowym, przedstawiona zostata
w zafgczniku: Rachunki narodowe wedtug sektoréw instytucjonalnych w latach 2015-2018, w tablicach 12, 17,22 i 27 do-
stepnych w formacie Excel.
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Struktura wartosci dodanej brutto wedtug rodzajow dziatalnosci (ceny biezace)
Structure of gross value added by activity (current prices)

2018
2017
2016
2015
0 10 20 30 40 50 60 70 80 90 100%
- Rolnictwo, lesnictwo, towiectwo i rybactwo - Przemyst - Budownictwo
Agriculture, forestry and fishing Industry Construction
Handel; naprawa pojazdéw samochodowych; Dziatalnos¢ finansowa .
- . . . . Pozostate ustugi
- transport i gospodarka magazynowa; - i ubezpieczeniowa; - Other services
zakwaterowanie i gastronomia; obstuga rynku
informacja i komunikacja nieruchomosci
Trade; repair of motor vehicles; transportation Financial and insurance
and storage; accommodation and catering; activities; real estate activities

information and communication

W 2018 r. przemyst oraz ustugi obejmujace handel, naprawe pojazdéw samochodowych, transport i gospo-
darke magazynowa, zakwaterowanie i gastronomie oraz informacje i komunikacje miaty takze najwiekszy
wktad w PKB (odpowiednio 21,9% i 26,4%) (Wykres 3).
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Udziat sekcji PKD 2007 w tworzeniu PKB w 2018 r. (ceny biezace)
The share of NACE Rev. 2 sections in generating of GDP in 2018 (current prices)

2,2%
(0,0°

12,5%
(+1,2)2
I 8,1%

- Rolnictwo, lesnictwo, towiectwo i rybactwo
Agriculture, forestry and fishing

Przemyst
Industry

Budownictwo

Construction

Handel; naprawa pojazdéw samochodowych; transport i gospodarka magazynowa; zakwaterowanie i gastronomia;
informacja i komunikacja

Trade; repair of motor vehicles; transportation and storage; accommodation and catering; information and communication

Dziatalnos¢ finansowa i ubezpieczeniowa; obstuga rynku nieruchomosci
Financial and insurance activities; real estate activities

Pozostate ustugi

Other services

Podatki od produktéw pomniejszone o dotacje do produktow

Taxes less subsidies on products

a Zmiana do 2015 (w p. proc.)
a Change compared to 2015 (in percentage points)

Analiza dynamiki zmian w poszczegdlnych gateziach polskiej gospodarki w 2018 r. wskazuje, ze w wiekszosci
obszaréw gospodarczych zaobserwowany zostat realny wzrost wartosci dodanej brutto. W poréwnaniu
z analogicznym okresem roku poprzedniego, wynidst on odpowiednio: w przemysle 5,2%, w budownictwie
11,7%, w ustugach obejmujacych handel, naprawe pojazdéw samochodowych, transport i gospodarke
magazynowa, zakwaterowanie i gastronomie oraz informacje i komunikacje 6,1%, w dziatalnosci finansowej
i ubezpieczeniowej 15,7%, a w pozostatych ustugach 3,1%.

Takze w 2018 r. w poréwnaniu do roku 2015 w ujeciu realnym we wszystkich obszarach dziatalnosci
zanotowano wzrost, za wyjatkiem sekcji rolnictwo, lesnictwo, towiectwo i rybactwo oraz gérnictwo
i wydobywanie (odpowiednio 96,1% i 88,1%). Najwiekszym wzrostem charakteryzowata sie sekcja infor-
macja i komunikacja (32,6%), administrowanie i dziatalno$¢ wspierajaca (28,9%) oraz zakwaterowanie
i gastronomia (24,6%).

Analiza skali wptywu wskazuje, ze najwiekszy wptyw na dynamike PKB w 2018 r. miaty ustugi obejmujace
handel, naprawe pojazdéw samochodowych, transport i gospodarke magazynowa, zakwaterowanie i ga-
stronomie oraz informacje i komunikacje (1,6 p. proc.) oraz przemyst (1,1 p. proc.). W analizowanym okresie
2015-2018 oddziatywanie tych dwdch grup sekcji PKD 2007 na PKB podlegato zauwazalnym zmianom.
Wptyw wyzej wymienionych ustug wzrést w 2018 r. w poréwnaniu do 2015 r. 0 0,9 p. proc., natomiast skala
wptywu przemystu wykazata wzrost w 2018 r. w poréwnaniu do 2015 r. 0 0,3 p. proc.

Analiza danych wedtug sektoréw instytucjonalnych pokazata, ze sektory charakteryzujace sie najwyzszym
udziatem w tworzeniu PKB, tj. sektor przedsiebiorstw niefinansowych oraz sektor gospodarstw domo-



Wykres 4.
Chart 4.

ROZDZIAL T GOSPODARKA NARODOWA OGOLEM

wych (w cenach biezacych) w 2018 r. stanowity odpowiednio 46,2% i 24,4% PKB, a ich udziat w stosunku
do 2015 r. zmienit sie nieznacznie. Najmniejszy udziat nadal miat sektor instytucji niekomercyjnych dziata-
jacych na rzecz gospodarstw domowych (0,5%) (Wykres 4.)2.

Udziat sektoréw instytucjonalnych w tworzeniu PKB w 2018 r. (ceny biezace)
The share of institutional sectors in generating of GDP in 2018 (current prices)

46,2%
(0,07

3,8%
(+0,2)

Sektor przedsiebiorstw niefinansowych

Non-financial corporations sector

Sektor instytucji finansowych

Financial corporations sector

Sektor gospodarstw domowych

Households sector

Sektor instytucji rzadowych i samorzadowych

General government sector

Sektor instytucji niekomercyjnych dziatajacych na rzecz gospodarstw domowych
Non-profit institutions serving households sector

Podatki od produktéw pomniejszone o dotacje do produktéw
Taxes less subsidies on products

a Zmiana do 2015 (w p. proc.)
a Change compared to 2015 (in percentage points)

Jednym ze sposobdw mierzenia poziomu wielkosci dochodéw z dziatalnosci podmiotéw zaliczanych
do danego sektora instytucjonalnego jest udziat tego sektora w tworzeniu nadwyzki operacyjnej brutto
dla gospodarki ogétem. Najwiekszy udziat w ksztattowaniu wielkosci dochodéw mierzonych nadwyzka
operacyjna brutto ma sektor przedsiebiorstw niefinansowych i sektor gospodarstw domowych (kazdy
ponad 40%). W roku 2015 sektorem o najwyzszym poziomie nadwyzki operacyjnej brutto byt sektor
przedsiebiorstw niefinansowych (46,4%), ale w kolejnych latach 2016-2018 byt to sektor gospodarstw
domowych, ktérego udziat wyniést odpowiednio 46,0%, 46,4% i 46,3%. Sektorem, ktéry miat najmniejszy,
ale staty udziat w tworzeniu dochodéw mierzonych nadwyzka operacyjng brutto w catym badanym okresie,
byt sektor instytucji niekomercyjnych (0,1%). Pozostate dwa sektory instytucjonalne w latach 2015-2018
zwiekszyty swoj udziat, tj. udziat sektora instytucji rzadowych i samorzadowych wzrést z 4,6% do 4,9%,
a sektora instytucji finansowych wzrést z 3,8% do 4,2%°.

2 Szczegdtowa struktura wartosci dodanej brutto w latach 2015-2018 wedtug sektoréw instytucjonalnych zamieszczona
zostata w zataczniku: Rachunki narodowe wedtug sektoréw instytucjonalnych w latach 2015-2018, w tablicach 33, 41, 49,
57, dostepnych w formacie Excel.

3 Szczegotowe dane prezentujace petng sekwencje rachunkéw narodowych w ujeciu wartosciowym przedstawione zostaty
w zafgczniku: Rachunki narodowe wedtug sektoréw instytucjonalnych w latach 2015-2018, w tablicach 32-63 dostepnych
w formacie Excel.
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Tablica 3.

Table 3.

Udziat poszczegdlnych sektorow instytucjonalnych w tworzeniu dochodéw mierzonych
nadwyzka operacyjna brutto
Share of institutional sectors in generating of income account measured by gross operating surplus

Wyszczegdlnienie 2015 ‘ 2016 ‘ 2017 ‘ 2018
Specification w% in%

Sektor przedsiebiorstw niefinansowych 46,4 45,0 44,5 44,5
Non-financial corporations sector
Sektor gospodarstw domowych 45,1 46,0 46,4 46,3
Households sector
Sektor instytucji rzadowych i samorzadowych 4,6 4,7 4,7 49
General government sector
Sektor instytucji finansowych 3,8 4,2 43 42
Financial corporations sector
Sektor instytucji niekomercyjnych 0,1 0,1 0,1 0,1

Non-profit institutions serving households sector

Dochody do dyspozycji brutto stanowiagce pozycje bilansujaca rachunku podziatu wtérnego dochodéw,
przeznaczone sg na spozycie rejestrowane w trzech sektorach instytucjonalnych (spozycie prywatne,
tj. spozycie sektora gospodarstw domowych i spozycie sektora instytucji niekomercyjnych oraz spozy-
cie publiczne sektora instytucji rzadowych i samorzagdowych) oraz na oszczednosci, ktére wystepuja
we wszystkich sektorach instytucjonalnych. W latach 2015-2018 gtéwnym przeznaczeniem dochodéw
do dyspozycji byto spozycie, ktére w 2018 r. stanowito 79,1%, natomiast oszczednosci stanowity 20,9%
dochodéw do dyspozycji brutto. W poprzednich latach poddanych analizie udziaty te nieznacznie
sie zmieniaty z tendencja do zwiekszania udziatu spozycia i zmniejszania udziatu oszczednosci.

Analizujac wydatki na spozycie mozna zauwazy¢, ze wzrosty one w ujeciu realnym o 12,3% miedzy 2015 .
a 2018 r. W roku 2016 w poréwnaniu do 2015 r. wzrosty o 3,5%, a w roku 2017 w stosunku do 2015 r.
07,7%. Natomiast wydatki na spozycie w ujeciu realnym w latach 2015-2018 wzrastaty odpowiednio 0 2,8%
w2015r,03,5%w20161.04,1% w2017 r.i04,3% w 2018 r. Najwiekszy udziat w wydatkach na spozycie
maja dwa sektory: sektor gospodarstw domowych (88,2%) oraz sektor instytucji rzadowych i samorzado-
wych (27,4%). W latach 2015-2018 udziaty obu sektoréw w spozyciu wzrastaty.

Oszczednosci w ujeciu nominalnym w 2018 r. wzrosty o 14,1% w poréwnaniu do 2015 r. W roku 2016
w poréwnaniu do roku 2015 zmniejszyty sie o 2,1%, natomiast w 2017 r. w stosunku do 2015 r. wzrosty
0 6,7%. Dynamika oszczednosci (rok do roku) w ujeciu nominalnym w latach 2015-2018 zmieniata
sie wynoszac kolejno 4,6%, -2,1%, 9,0% i 7,0%.

Najwiekszy udziat w tworzeniu oszczednosci w 2018 r. miat sektor przedsiebiorstw niefinansowych oraz
sektor instytucji rzadowych i samorzadowych, odpowiednio 70,5% i 18,2% w oszczednosciach ogétem.
W latach 2015-2018 udziat sektora przedsiebiorstw niefinansowych zmalat o 11,3 p. proc., natomiast udziat
sektora instytucji rzadowych i samorzadowych wzrést o 12,4 p. proc.

Niedostateczny poziom oszczednosci krajowych moze hamowac procesy inwestycyjne i powodowac
koniecznos$¢ korzystania z oszczednosci zagranicznych, naptywajacych do kraju w postaci bezposred-
nich inwestycji zagranicznych i innych Zrédet kapitatu zagranicznego. Ponadto oszczednosci krajowe
stanowig czynnik stabilizujgcy wzrost gospodarczy w dtugim okresie. W 2018 r. oszczednosci ogétem
w relacji do PKB wyniosty 20%. Poziom ten byt poréwnywalny do wynikéw w latach poprzednich, przy
czym relacja oszczednosci do PKB osiggneta najwyzszy poziom w roku 2015 i wyniosta 20,7%. Analiza da-
nych dla poszczegélnych sektoréw instytucjonalnych pokazata, ze najwyzszy poziom relacji oszczednosci
do PKB w catym badanym okresie utrzymywat sie w sektorze przedsiebiorstw niefinansowych (Tablica 4).
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Tablica4. Relacja oszczednosci w sektorach instytucjonalnych do PKB
Table 4. Relation of saving in institutional sectors to GDP
e 2015 ‘ 2016 ‘ 2017 ‘ 2018
Specification w% in%
Ogoétem 20,7 19,6 19,9 20,0
Total
Sektor przedsiebiorstw niefinansowych 16,9 14,5 14,3 14,0
Non-financial corporations sector
Sektor gospodarstw domowych 1,9 3,1 2,2 14
Households sector
Sektor instytucji rzadowych i samorzadowych 1,2 0,8 2,4 3,7
General government sector
Sektor instytucji finansowych 1,2 1,7 1,5 1,5
Financial corporations sector
Sektor instytucji niekomercyjnych -0,5 -0,5 -0,5 -0,6
Non-profit institutions serving households sector
Stopa inwestycji, mierzona relacja naktadéw brutto na srodki trwate do produktu krajowego brutto
w latach 2015-2018 obnizyta sie z 20,1% w 2015 r. do 18,2% w roku 2018, przy czym najnizszy poziom
osiagneta w roku 2017 (17,5%). Oszczednosci, ktdre sg istotnym Zrédtem finansowania inwestycji w Polsce,
generuje gtéwnie sektor przedsiebiorstw niefinansowych. Relacja oszczednosci tego sektora do PKB
systematycznie malata w badanym okresie. W 2018 r. oszczednosci osiagnety poziom 14% PKB, a w latach
2015-2017 wyniosty odpowiednio 16,9%, 14,5% i 14,3% PKB. Z kolei relacja naktadéw brutto na $rodki trwate
w sektorze przedsiebiorstw niefinansowych do PKB wykazata tendencje spadkowa w latach 2015-2017,
wynoszac odpowiednio 10,6%, 9,9% i 9,2%.W 2018 r. nastapit wzrost inwestycji w sektorze przedsiebiorstw
niefinansowych do 9,8% PKB.
Najwyzszy poziom relacji oszczednosci w sektorze gospodarstw domowych do PKB zanotowano w 2016 .
(3,1%). W kolejnych latach zauwazalne jest stopniowe obnizanie relacji oszczednosci do PKB, ktéra w 2018 .
osiagnefa poziom 1,4%. W 2016 r. w przypadku sektora gospodarstw domowych wzrostowi oszczednosci
towarzyszyt spadek inwestycji. Natomiast w kolejnych latach nastgpit wzrost inwestycji przy jednoczesnym
spadku oszczednosci. Odmiennie przedstawiata sie sytuacja w sektorze instytucji rzadowych i samorzado-
wych, w ktérym zaréwno oszczednosci, jak i inwestycje zmalaty w 2016 r. Natomiast obie kategorie ulegty
poprawie w kolejnych analizowanych latach.
Tablica5. Relacja nakladow brutto na srodki trwate w sektorach instytucjonalnych do PKB
Table 5.  Relation of gross fixed capital formation in institutional sectors to GDP

Wyszczegélnienie 2015 ‘ 2016 ‘ 2017 ‘ 2018
Specification w% in%
Ogotem 20,1 18,0 17,5 18,2
Total
Sektor przedsiebiorstw niefinansowych 10,6 9,9 9,2 9,8
Non-financial corporations sector
Sektor gospodarstw domowych 4,6 4,4 3,9 3,3
Households sector
Sektor instytucji rzadowych i samorzadowych 4,5 33 38 4,6
General government sector
Sektor instytucji finansowych 0,4 0,4 0,5 0,5
Financial corporations sector
Sektor instytucji niekomercyjnych 0,0 0,0 0,1 0,0

Non-profit institutions serving households sector
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Wykres 5.
Chart 5.

Oszczednosci wykorzystywane sg do finansowania naktadéw inwestycyjnych, umozliwiajac transfery kapi-
tatowe pomiedzy sektorami instytucjonalnymi. Jezeli Srodki wydatkowane na nabycie aktywéw rzeczowych
sg za mate lub za duze, to pozycja bilansujaca sg wierzytelnosci netto lub zadtuzenie netto. Wierzytelnosci
netto odpowiadajg kwocie dostepnej w jednostce czy sektorze na cele finansowania, bezposrednio lub
posrednio do innych jednostek czy sektoréw. Z kolei zadtuzenie netto odpowiada kwocie, ktéra jednostka
czy sektor zmuszone sa pozyczy¢ od innych jednostek czy sektoréw. Wierzytelnosci netto oznaczajg zatem
nadwyzke finansowa pozyczong dtuznikom, a zadtuzenie netto - finansowanie deficytu.

W badanym okresie 2015-2018 wskaznik wierzytelnosci netto/ zadtuzenie netto do produktu krajowego
brutto dla gospodarki ogétem byt dodatni. Wskaznik ten jednak stopniowo malatz 2,6% w 2015 r. do 0,8%
w 2018 r. Ujemny wskaznik dla sektora instytucji rzadowych i samorzadowych pokazuje wystepowanie
deficytu w tym sektorze. W 2015 r. deficyt sektora instytucji rzadowych i samorzadowych wyniost 2,6%
i ulegt obnizeniu do 0,2% w 2018 .

Podstawowe kategorie ekonomiczne w gospodarce narodowej (w cenach biezacych)
Main economic categories in national economy (in current prices)

min zt
million PLN
2500000
2000 000
1500000 —
1000000 —
500000 —
0
2015 2016 2017 2018
PKB Nadwyzka operacyjna brutto
GDP Operating surplus, gross
Dochody pierwotne brutto - Dochody do dyspozycji brutto
- Primary income, gross Disposable income, gross

- Oszczednosci brutto - Wierzytelnosci netto/ zadtuZenie netto
Saving, gross Net lending/net borrowing

Gtéwne kategorie makroekonomiczne dla Polski w analizowanych latach systematycznie wzrastaty, za
wyjatkiem wierzytelnosci netto/ zadtuzenia netto, ktére wykazywaty tendencje spadkowa. W 2016 r.
w poréwnaniu do 2015 r. wierzytelnosci netto/ zadtuzenia netto zmniejszyly sie o ponad 50%, w 2017 r.
o ponad 55%, a w 2018 r. 0 ponad 60%.
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Chapter 2

Sektor przedsiebiorstw niefinansowych
Non-financial corporations sector

W prezentowanych rachunkach narodowych, do sektora przedsiebiorstw niefinansowych zaliczane s3 sa-
modzielne jednostki instytucjonalne, posiadajace osobowos¢ prawna i bedace producentami rynkowymi,
ktorych podstawowa funkgja jest produkcja wyroboéw i ustug niefinansowych celem ich sprzedazy na rynku.
Przychody ze sprzedazy produkgcji sg gtéwnym Zrédtem przychodéw jednostek tego sektora. Szczegdtowe
kryteria dotyczace sektoryzacji jednostek instytucjonalnych przedstawiono w Aneksie 1.

W latach 2015-2018 udziat wartosci dodanej brutto sektora przedsiebiorstw niefinansowych
w tworzeniu produktu krajowego brutto wahat sie miedzy 45,9% a 46,2%. Jedynie w 2017 r. udziat ten
spadt do poziomu 45,6%.

W latach 2015-2018 zaobserwowano w sektorze systematyczny wzrost wartosci dodanej brutto.
W okresie tym produkcja globalna zwiekszyta sie o0 554 366 min zt, co stanowito wzrost o 23,6%, nato-
miast zuzycie posrednie zwiekszyto sie 0 407 423 min zi, co stanowito wzrost 0 26,9%. Wzrost produkgji
globalnejizuzycia posredniego nastapit we wszystkich sekcjach sektora przedsiebiorstw niefinansowych,
jednak najwiekszy odnotowano w sekgcji przetwérstwo przemystowe. Warto$¢ dodana brutto w sektorze
w 2018 r. zwiekszyta sie w stosunku do 2015 r. 0 146 943 mln zt (17,7%).

W latach 2015-2018 dominujaca dziatalnoscia w sektorze przedsiebiorstw niefinansowych byt
przemyst (ponad 40% wartosci dodanej brutto), w ktérym przetwdrstwo przemystowe wygenero-
wato ponad 75% wartosci dodanej brutto. W okresie tym zauwazalny jest wzrost znaczenia ustug
obejmujacych handel, naprawe pojazdéw samochodowych, transport i gospodarke magazynowa, za-
kwaterowanie i gastronomie oraz informacje i komunikacje (o 2,8 p. proc.). Jednocze$nie odnotowano
zmniejszenie udziatu przemystu (o 2,3 p. proc.) i budownictwa (o 1,2 p. proc.). Udziat pozostatych ustug wzrést
00,7 p. proc., natomiast rolnictwo, lesnictwo, fowiectwo i rybactwo utrzymaty sie na tym samym poziomie
przez wszystkie lata.

W grupie sekcji obejmujacych handel, transport i gospodarke magazynowa, zakwaterowanie i gastronomie,
informacje i komunikacje najwieksze znaczenie miat handel, ktéry stanowit ponad 50% wartosci dodanej
brutto catej grupy (w badanym okresie jego produkcja globalna zwiekszyta sie 0 23,8%, natomiast zuzycie
posrednie 0 22,2%). Z kolei transport oraz informacja i komunikacja generowaty odpowiednio 21% i 20%
wartosci dodanej brutto.
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Struktura wartosci dodanej brutto w sektorze przedsiebiorstw niefinansowych
wedtug rodzajéw dziatalnosci (ceny biezace)
Structure of gross value added in non-financial corporations sector by activity (current prices)

2015

0 10 20 30 40 50 60 70 80 90 100%

- Rolnictwo, le$nictwo, towiectwo i rybactwo - Przemyst - Budownictwo
Agriculture, forestry and fishing Industry Construction
Handel; naprawa pojazdéw samochodowych;

- Pozostate ustugi
- transport i gospodarka magazynowa; - Otherservicesg
zakwaterowanie i gastronomia;

informacja i komunikacja

Trade; repair of motor vehicles; transportation
and storage; accommodation and catering;
information and communication

W badanym okresie udziat kosztéw zwigzanych z zatrudnieniem do wytworzonej przez przedsiebiorstwa
wartosci dodanej brutto miat tendencje wzrostowg z 47,6% w roku 2015 do 52,8% w roku 2018. Koszty
zwigzane z zatrudnieniem, sktadajace sie z wynagrodzen, skfadek na ubezpieczenia spoteczne oraz
innych kosztéw zwigzanych z zatrudnieniem réwniez rosty, przy czym najwiekszy wzrost nastapit miedzy
2017 r.a 2018 r., i wynidst 52 348 min zt (o 11,3%). Zwiekszenie kosztéw zwigzanych z zatrudnieniem
w omawianym okresie mogto wynika¢ zaréwno ze wzrostu ptac jak i ze zwiekszenia liczby os6b zatrudnio-
nych, szczegélnie w przedsiebiorstwach srednich, zatrudniajacych od 10 do 49 oséb. W latach 2015-2018
wartos$¢ nadwyzki operacyjnej brutto w sektorze przedsiebiorstw niefinansowych wyniosta odpowiednio
427 392 min zt, 419 394 min zt, 432 225 min zt i 449 647 mln zt. Jedynie w roku 2016 odnotowano spadek
w poréwnaniu z rokiem poprzednim.

Odsetki otrzymane w sektorze przedsiebiorstw niefinansowych stanowity miedzy 60,7% a 66,6% przy-
chodéw z tytutu whasnosci. Wyjatkiem byt 2016 r., w ktérym udziat odsetek stanowit 71,0% tej kategorii
przychodéw. Druga kluczowa pozycje stanowity dywidendy, cho¢ w 2018 r. wieksze znaczenie od dywidend
miaty reinwestowane zyski z zagranicznych inwestycji bezposrednich.

W analizowanych okresie najwigkszy udziat w rozchodach z tytutu wiasnosci miat dochéd podzielony
przedsiebiorstw (wyptacone dywidendy i dochéd podzielony jednostek typu przedsiebiorstwo), ktory
stanowit ponad 50% tej kategorii rozchodéw. Ujemne saldo dochodéw z tytutu wtasnosci uksztattowato
saldo z dochoddéw pierwotnych na poziomie nizszym niz nadwyzka operacyjna brutto w catym analizo-
wanym okresie.

Najwiekszy wptyw na poziom dochodéw do dyspozycji brutto w sektorze przedsiebiorstw niefinan-
sowych miaty podatki dochodowe, ktére w roku 2018 wyniosty 42 828 mln zt i byly wyzsze o ok. 25%
od podatkéw zaptaconych przez przedsiebiorstwa w 2015 r. Saldo pozostatych transferéw biezacych w catym
analizowanym okresie byto dodatnie, a zatem pozytywnie wptywato na poziom dochodéw do dyspozycji.
Wartos¢ dochodéw do dyspozycji brutto w sektorze przedsiebiorstw niefinansowych zmniejszyta sie
2303 971 mInztw 2015 r.do 299 091 min zt w 2018 r.i stanowita ponad 30% wygenerowanej przez przed-
siebiorstwa wartosci dodanej brutto. W sektorze przedsiebiorstw niefinansowych dochody do dyspozycji
brutto sg réwne oszczednosciom brutto.
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Naktady brutto na srodki trwate stanowity ponad 20% wartosci dodanej wygenerowanej przez przed-
siebiorstwa. W ujeciu nominalnym najwyzszy poziom naktadéw zanotowano w roku 2018 i byt on wyzszy
0 9% od wartosci nakladéw w 2015 r. W 2016 r. odnotowano spadek inwestycji w ujeciu nominalnym
w stosunku do 2015 r. 0 6 637 min zt i cho¢ w 2017 r. przedsiebiorstwa zwiekszyty wydatki na inwestycje,
to ich relacja do wygenerowanej wartosci dodanej brutto w 2017 r. byta najnizsza w anlizowanym okresie
(20,4%).

Srodki wydatkowane na nabycie aktywéw rzeczowych nie byty znaczace, dlatego tez na rachunku kapita-
towym odnotowano wierzytelnosci netto w catym analizowanym okresie. Wierzytelnosci netto w 2018 .
spadty o ponad 50% w stosunku do 2015 r., ale najwieksze zmiany w tej pozycji bilansujacej odnotowano
w roku 2016, kiedy wierzytelnosci netto spadty w poréwnaniu z rokiem 2015 o ok. 40%.

Podstawowe kategorie ekonomiczne w sektorze przedsiebiorstw niefinansowych
Main economic categories in non-financial corporations sector

min zt
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Wartos¢ dodana brutto Nadwyzka operacyjna brutto
Value added, gross Operating surplus, gross
Saldo dochodéw pierwotnych brutto Dochody do dyspozycji brutto
Balance of primary income, gross - Disposable income, gross

Wierzytelnosci netto/zadtuzenie netto
Net lending/net borrowing
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Tablica 6.

Table 6.

Tablica 7.

Table 7.

Relacja podstawowych kategorii ekonomicznych w sektorze przedsiebiorstw niefinansowych
do PKB
Relation of main economic categories in non-financial corporations sector to GDP

Wyszczeglnienie 2015 ‘ 2016 ‘ 2017 ‘ 2018
Specification w% in%

Warto$¢ dodana brutto 46,2 45,9 45,6 46,2
Value added, gross
Nadwyzka operacyjna brutto 23,7 22,5 21,7 21,2
Operating surplus, gross
Saldo dochodéw pierwotnych brutto 18,2 16,1 16,2 15,9
Balance of primary income, gross
Dochody do dyspozycji brutto 16,9 14,5 14,4 14,1
Disposable income, gross
Wierzytelnosci/ zadtuzenie netto 7.2 4,1 4,0 2,5

Net lending/ net borrowing

W latach 2015-2018 naktady brutto na srodki trwate stanowity ponad 20% wartosci dodanej, przy czym
najnizszy udziat (20,4%) osiagnety w 2017 .

Relacja naktadéw brutto na srodki trwate do wybranych kategorii rachunkéw narodowych
w sektorze przedsiebiorstw niefinansowych

Relation of gross fixed capital formation to selected categories of national accounts

in non-financial corporations sector

Wyszczegolnienie 2015 ‘ 2016 ‘ 2017 ‘ 2018
Specification w% in%
Naktady brutto na srodki trwate / wartos¢ dodana brutto 229 21,5 20,4 21,2
Gross fixed capital formation / value added, gross
Naktady brutto na $rodki trwate / nadwyzka operacyjna brutto 44,5 43,8 42,7 46,1
Gross fixed capital formation / operating surplus, gross
Naktady brutto na srodki trwate / dochody do dyspozycji brutto 62,6 67,9 64,2 69,3

Gross fixed capital formation / disposable income, gross

Dane dla sektora przedsiebiorstw zmienity sie w stosunku do opublikowanych w poprzedniej edycji publi-
kacji z tytutu przeklasyfikowania wybranych jednostek instytucjonalnych do sektora instytucji rzadowych
i samorzadowych, ktére zgodnie zESA 2010 sg jednostkami spetniajacymi kryteria klasyfikowania jednostek
do sektora instytucji rzadowych i samorzadowych.
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Chapter 3

Sektor instytucji finansowych
Financial corporations sector

Tablica 8.

Table 8.

W prezentowanych rachunkach narodowych, do sektora instytucji finansowych zaklasyfikowano samodziel-
ne jednostki instytucjonalne posiadajace osobowos¢ prawng i bedace producentami rynkowymi, ktérych
podstawowa dziatalnoscig jest Swiadczenie ustug finansowych. Do tych jednostek instytucjonalnych nalezg
wszystkie instytucje i jednostki typu przedsiebiorstwo, ktére angazuja sie gtéwnie w:

- posrednictwo finansowe (instytucje posrednictwa finansowego),

— pomocnicza dziatalnos¢ finansowa (pomocnicze instytucje finansowe).

W 2018 r. udziat sektora instytucji finansowych w tworzeniu produktu krajowego brutto wyniést 3,8% i byt
wyzszy 0 0,2 p. proc. w poréwnaniu z rokiem 2015.

W latach 2015-2018 zaobserwowano systematyczny wzrost poziomu nominalnego produkcji glo-
balnej w sektorze instytucji finansowych. W 2016 r. nastapit wzrost produkcji globalnej w stosunku do
roku poprzedniego o 9 844 min zt (8,3%). Wzrost ten wynikat gtéwnie ze zwiekszenia produkgji glo-
balnej bankéw, funduszy inwestycyjnych oraz innych duzych jednostek zajmujacych sie dziatalnoscia
finansowa, sprawozdajgcych sie na formularzach statystycznych GUS. W 2017 r. do dalszego wzrostu
produkgji globalnej sektora instytucji finansowych o 7 290 min zt (5,7%) przyczynit sie przede wszyst-
kim wzrost produkcji globalnej bankéw. W 2018 r. produkcja globalna wzrosta do 140 251 min zt (3,8%),
czego powodem byt gtéwnie wzrost produkcji instytucji ubezpieczeniowych oraz duzych jednostek
zajmujacych sie dziatalnoscig finansowa, sprawozdajacych sie na formularzach statystycznych GUS.
W tym samym okresie dynamika nominalna wartosci dodanej brutto (rok do roku), ksztattowata sie na
poziomie 93,8% w 2015r,,111,5% w 2016 ., 107,4% w 2017 r.i 103,5% w 2018 .

Produkcja globalna, zuzycie posrednie, wartos¢ dodana brutto pozostatych bankéw i SKOK
(bez NBP)
Output, intermediate consumption, gross value added of other monetary institutions (without NBP)

Wyszczegélnienie 2015 ‘ 2016 ‘ 2017 ‘ 2018

Specification

wminzt inminPLN

Produkcja globalna ogétem 51758 55763 61502 61711
Output
Ustugi Posrednictwa Finansowego Mierzone Posrednio (FISIM) 30888 34120 38689 38999

Financial Intermediation Services Indirectly Mwasured (FISIM)

Zuzycie posrednie 14 264 16 073 18 043 17911
Intermediate consumption

Wartos¢ dodana brutto 37494 39690 43459 43 800
Value added, gross
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Tablica 9.
Table 9.

Produkcja globalna, zuzycie posrednie, wartos¢ dodana brutto zakladow ubezpieczen
Output, intermediate consumptions, gross value added of insurance companies

Wyszczegdinienie 2015 ‘ 2016 ‘ 2017 ‘ 2018

Specification

wminzt inmin PLN

Produkcja globalna ogétem 22990 23222 24983 26 926
Output

Krajowe zaktady ubezpieczen:
Domestic insurance companies:

Zakfady ubezpieczen na zycie (Dziat I) 9570 8424 8475 8564
Life insurance companies (Division I)

Dziatalnos¢ bezposrednia 9558 8409 8462 8563
Direct activity

Reasekuracja 12 15 13 1
Reinsurance

Pozostate ubezpieczenia osobowe i majatkowe (Dziat II) 11398 12195 14310 16 141
Non-life insurance (Division II)

Dziatalno$¢ bezposrednia 11070 11763 13672 15 444
Direct activity

Reasekuracja 328 432 638 697
Reinsurance

Zuzycie posrednie 15204 13193 14 289 15033
Intermediate consumption

Wartos¢ dodana brutto 7786 10029 10694 11893
Value added, gross

Na dalsze funkcjonowanie instytucji finansowych beda miaty wptyw uregulowania dotyczace przeksztatce-
nia otwartych funduszy emerytalnych i dobrowolnych funduszy emerytalnych w specjalistyczne fundusze
inwestycyjne otwarte oraz umozliwienie towarzystwom funduszy inwestycyjnych, powszechnym towarzy-
stwom emerytalnym, pracowniczym towarzystwom emerytalnym oraz zaktadom ubezpieczen zarzadzania
funduszami zdefiniowanej daty w ramach Pracowniczych Planéw Kapitatowych.
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Wykres 8. Podstawowe kategorie ekonomiczne w sektorze instytucji finansowych
Chart8.  Main economic categories in financial corporations sector
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W omawianym okresie wartos¢ dodana brutto ksztattowata sie odpowiednio na poziomie: 64 569 min zt
w2015r,71970 min zt w2016 ., 77 318 mIn zt w 2017 r. oraz 80 055 min zt w 2018 r. Najwiekszy w ujeciu
nominalnym wzrost wartosci dodanej brutto od 2015 r. do 2018 r. odnotowano w segmencie bankéw oraz
segmencie ubezpieczen.

Poziom nadwyzki operacyjnej brutto w sektorze instytugji finansowych réwniez systematycznie wzrastat
i wynosit odpowiednio: 35 447 min zt w 2015 r,, 38 694 min zt w 2016 1., 41 602 min zt w 2017 r. 142 074 min z
wroku 2018. Na przestrzenilat 2015-2018 najwiekszy w ujeciu nominalnym wzrost nadwyzki operacyjnej brutto
nastapit w segmencie instytucji ubezpieczeniowych.
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Wykres 9.
Chart9.

Dochéd mierzony nadwyzka operacyjna brutto dla podmiotéw sektora instytucji finansowych
Income measured by gross operating surplus for entities of financial corporations sector
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Dochody pierwotne brutto sektora instytucji finansowych w analizowanym okresie wykazywaty tendencje
wzrostowa: od 29 725 min zt w 2015 r. do 40 239 mIn zt w 2018 r.

Dochody z tytutu wlasnosci w sektorze instytucji finansowych, mierzone gtéwnie suma dywidend
i odsetek otrzymanych, osiagnety odpowiednio wysokos¢: 57 352 min ztw 2015r.,,62 981 min ztw 2016 r.,
54 540 min zt w 2017 r.i 70 831 min zt w 2018 r. Gtéwna pozycje przychoddw z tytutu wtasnosci stanowit
przeptyw odsetek.

Pozycja bilansujaca w rachunku kapitatowym sektora instytucji finansowych sa wierzytelnosci netto,
odpowiadajace kwocie dostepnej w sektorze na cele finansowania. W latach 2015-2018 sektor instytucji
finansowych osiagnat dodatni wynik netto, przy czym najwyzszy poziom wierzytelnosci odnotowano
w roku 2016 (25 046 min zt), a najnizszy w roku 2015 (15 212 mlin zt).

Dane dla sektora instytucji finansowych zmienity sie w stosunku do opublikowanych w poprzedniej edycji
publikacji z tytutu przeklasyfikowana wybranych jednostek instytucjonalnych do sektora instytucji rzado-
wych i samorzadowych.
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Chapter 4

Sektor instytucji rzadowych i samorzadowych
General government sector

Wykres 10.

Chart 10.

Sektor instytucji rzadowych i samorzadowych petnigc funkcje polityczne i funkcje w zakresie regula-
cji gospodarczej zajmuje sie takze produkcja nierynkowych ustug przeznaczonych na cele spozycia
(indywidualnego i ogélnospotecznego) oraz prowadzi transakcje zwigzane z redystrybucja dochodu
i majatku narodowego. Do petnienia swoich funkcji sektor instytucji rzadowych i samorzadowych
potrzebuje funduszy pienieznych, ktére uzyskuje w sposéb bezposredni lub posredni poprzez obo-
wigzkowe pfatnosci natozone na jednostki z innych sektoréw instytucjonalnych, takie jak podatki
i sktadki na ubezpieczenia spoteczne.

W 2018r.relacja dochodéw sektora instytucji rzadowych i samorzadowych ogétem do PKB osiggneta
41,3%. Poziom ten poréwnywalny jest do lat poprzednich, przy czym w roku 2018 relacja dochodéw sektora
instytucji rzadowych i samorzadowych ogétem do PKB osiagneta najwyzszy poziom. W poréwnaniu do
2015 r.relacja ta wzrosta o 2,2 p. proc. Natomiast relacja wydatkow sektora instytucji rzadowych i samo-
rzadowych ogétem w relacji do PKB wyniosta 41,5%. Poziom ten jest poréwnywalny do lat poprzednich.

Relacja dochodéw i wydatkéow sektora instytucji rzadowych i samorzadowych ogétem
w relacji do PKB
Relation of revenues and expenditures of general government sector to GDP

%

43
M -
39 — e
37
2015 2016 2017 2018
Dochody ogétem Wydatki ogétem
Total revenue Total expenditure

W strukturze dochodéw sektora instytucji rzadowych i samorzadowych dominuja podatki i sktadki na
ubezpieczenia spoteczne. W 2018 r. sktadki na ubezpieczenia spoteczne stanowity 34,1% natomiast
podatki 52,9% dochodéw ogdétem. W poréwnaniu do 2015 r. udziat sktadek zmniejszyt sie o0 0,5 p. proc.,
a podatkéw wzrdst o 2,1 p. proc.
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Wykres 11.  Struktura dochodoéw sektora instytucji rzadowych i samorzadowych
Chart 11.  The structure of general government revenues
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W strukturze wydatkow sektora instytucji rzadowych i samorzadowych w analizowanym okresie
najwiekszy udziat miaty Swiadczenia spoteczne, stanowigce 35,8% wszystkich wydatkéw w 2018 r. (wzrost
0 1,5 p. proc. w poréwnaniu do 2015 r.). Kolejng najwieksza pozycje stanowity koszty zwigzane z za-
trudnieniem, ktérych udziat w 2018 r. wyniodst 24,4%, co oznacza spadek o 0,5 p. proc. w poréwnaniu
do 2015 r. W analizowanym latach udziat zuzycia posredniego ksztattowat sie na tym samym poziomie
i stanowit okoto 14% wydatkéw ogétem sektora.

Wykres 12.  Struktura wydatkow sektora instytucji rzadowych i samorzadowych
Chart12.  The structure of general government expenditures
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Table 10.

ROZDZIAL 4 SEKTOR INSTYTUCJI RZADOWYCH | SAMORZADOWYCH

W analizowanym okresie zaobserwowano wzrost produkcji globalnej w ujeciu nominalnym o 15,9%
w 2018 r. w stosunku do 2015 r. Natomiast jej relacja do PKB w poréwnaniu do roku 2015 zmniejszyta sie
00,3 p. proc. Swiadczy to o szybszym tempie wzrostu PKB w stosunku do produkgji globalnej wypracowanej
przez jednostki sektora instytucji rzadowych i samorzadowych.

W strukturze spozycia sektora instytucji rzadowych i samorzadowych przewaza spozycie indywidualne,
czyli wydatki przeznaczone na zaspokojenie indywidulanych potrzeb gospodarstw domowych. W anali-
zowanym okresie stanowity one prawie 10% produktu krajowego brutto.

W latach 2015-2018 odnotowano wzrost poziomu diugu sektora instytucji rzadowych i samorza-
dowych w ujeciu nominalnym. W 2018 r. nominalny dtug sektora zwiekszyt sie 0 12% w poréwaniu do
2015 r. Jednoczednie nalezy zauwazy¢, ze w ostatnich latach, relacja generowanego przez sektor dtugu
do PKB ulegfa zmniejszeniu (w 2018 r. zanotowano spadek o 2,5 p. proc. w poréwnaniu do roku 2015).
W szeregu lat zauwazalna jest réwniez poprawa wyniku sektora instytucji rzadowych i samorzadowych
zaréwno w wartosciach naminalnych jak i w relacji do PKB.

Relacja wybranych kategorii rachunkéw narodowych do PKB w sektorze instytucji rzadowych
i samorzadowych
Relation of selected catrgories of national accounts to GDP in general government

Wyszezegolnienie 2015 ‘ 2016 ‘ 2017 ‘ 2018
Specification w% in%

Produkcja globalna 18,6 18,4 18,2 18,3
Output
Spozycie 18,0 17,9 17,7 17,8
Final consuption expenditure
Spozycie indywidualne 9,8 9,8 9,7 9,7
Individual final consumption expenditure
Spozycie ogdlnospoteczne 8,2 8,1 8,0 8,1
Collective final consumption expenditure
Deficyt sektora instytucji rzadowych i samorzadowych -2,6 -24 -1,5 -0,2
Deficit of the general government sector
Dtug sektora instytucji rzadowych i samorzadowych 51,3 54,3 50,6 48,8

General government consolidated gross debt

W 2018 r., w poréwnaniu z rokiem poprzednim, wartos¢ dodana brutto sektora instytucji rzadowych
i samorzadowych wzrosta nominalnie (w cenach biezacych) o 6,5%. Najwiekszy udziat w wartosci dodanej
brutto generowanej przez sektor instytucji rzadowych i samorzadowych miaty pozostate ustugi, ktére
nieznacznie spadty z 87,0% w 2015 r. do 86,9% w 2018 r. Natomiast najwieksze znaczenie w pozostatych
ustugach miata dziatalnos$¢ dotyczaca administracji publicznej, obrony narodowej oraz obowigzkowych
zabezpieczen spotecznych (sekcja O), ktérej udziat stanowit 43,8% w 2015 .1 44% w 2018 .

W analogicznym okresie zaobserwowano réwniez wzrost dochodéw do dyspozycji brutto o 14%, co zwia-
zane jest z wyzszymi wptywami ze sktadek na ubezpieczenia spoteczne oraz podatkéw dochodowych.
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Wykres 13.  Struktura wartosci dodanej brutto w sektorze instytucji rzadowych i samorzadowych
wedtug rodzajéw dziatalnosci (ceny biezace)
Chart 13.  Structure of gross value added in general government by activity (current prices)
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Wykres 14. Podstawowe kategorie ekonomiczne w sektorze instytucji rzadowych i samorzadowych
Chart 14.  Main economic categories in general government sector
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Dane dla sektora instytucji rzadowych i samorzadowych ulegty nieznacznym zmianom w stosunku do
opublikowanych w poprzedniej edycji publikacji w zwigzku z przeklasyfikowaniem kolejnych jednostek
publicznych do sektora instytucji rzadowych i samorzadowych oraz wdrozeniem nowych wytycznych za-
wartych w zaktualizowanym podreczniku deficytu i dlugu sektora instytucji rzadowych i samorzadowych
(Manual on Government Deficit and Debt (MGDD), edycja 2019)*.

4 Szczegotowe dane dotyczace dochoddw, wydatkéw oraz deficytu/nadwyzki sektora instytucji rzadowych i samorzadowych
zaprezentowane zostaty w zataczniku: Rachunki narodowe wedtug sektoréw instytucjonalnych w latach 2015-2018, dostep-
nym w formacie Excel.
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Rozdziat 5

Chapter 5

Sektor gospodarstw domowych
Households sector

Sektor gospodarstw domowych obejmuje osoby fizyczne lub grupy oséb fizycznych, wspdlnie zamieszku-
jace i wspdlnie utrzymujace sie, tj. taczace dochody, wydatki i majatek oraz osoby fizyczne przebywajace
na state w instytucjach zbiorowego zamieszkania (np. mieszkaricy doméw pomocy spotecznej, placéwek
opiekunczo-wychowawczych, klasztoréw, wiezien), tzw. gospodarstwach zbiorowych, z ktérych kazde
stanowi pojedyncza jednostke instytucjonalna. Szczegétowy opis jednostek instytucjonalnych zaliczonych
do sektora gospodarstw domowych i jego podsektoréw, zgodnie z przyjetym w rachunkach narodowych
kryterium klasyfikowania przedstawiono w Aneksie 1.

Podstawowymi funkcjami jednostek instytucjonalnych tworzacych sektor gospodarstw domowych sa:
konsumpcja, dostarczanie sity roboczej oraz wytwarzanie produktow (wyroboéw i ustug niefinansowych)
- w przypadku prowadzenia dziatalnosci gospodarczej.

W sektorze gospodarstw domowych nie jest mozliwe oddzielenie funkgji produkcyjnej od konsumpcyjnej,
nie mozna bowiem wyraznie wydzieli¢ srodkéw i decyzji podejmowanych przez konsumenta. Wypracowana
wiec przez ten sektor nadwyzka operacyjna, tj. czes¢ wartosci dodanej brutto jaka pozostaje do dyspo-
zycji gospodarstw domowych, jest dochodem mieszanym. Dochéd mieszany zawiera w sobie elementy
wynagrodzenia za prace wykonywanga przez wtasciciela oraz innych cztonkéw gospodarstwa domowego,
ktdére nie moga by¢ w sposéb rzetelny okreslone i odszacowane od zysku wiasciciela lub przedsiebiorcy.

Najwiekszy udziat w tworzeniu wartosci dodanej sektora miata grupa nastepujacych sekgji: handel,
naprawa pojazdéw samochodowych, transport i gospodarka magazynowa, zakwaterowanie i gastro-
nomia oraz informacja i komunikacja. taczny udziat tej grupy sekcji zmniejszyt sie z 39,2% w 2015 r.
do 37,8% w 2018 r. Z kolei udziat sekcji budownictwa, ktéra jest drugim istotnym obszarem dziatalno-
sci w sektorze gospodarstw domowych, wzrést w analizowanych okresie z 12,2% w 2015 r. do 13,4%
w 2018 r. Najnizszy udziat miata sekcja rolnictwa, lesnictwa, fowiectwa i rybactwa w tworzeniu wartosci
dodanej brutto w sektorze gospodarstw domowych, ktéry wzrést z 6,8% w 2015 r. do 7,4% w 2018 r.
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Wykres 15.

Chart 15.

Struktura wartosci dodanej brutto w sektorze gospodarstw domowych
wedtug rodzajéw dziatalnosci (ceny biezace)
Structure of gross value added in households sector by activity (current prices)
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W latach 2015-2018 do dyspozycji gospodarstw domowych pozostawato okoto 67% wartosci dodanej
brutto (odpowiednio: 66,6% w 2015 r., 68,2% w 2016 r., 67,5% w 2017 . i 66,5% w 2018 r.). W 2018 r.
dochody do dyspozycji wykazaty dos¢ stabilny udziat wzgledem wartosci dodanej w gospodarce naro-
dowej, co oznacza, ze wzrost dochodéw do dyspozycji brutto byt zblizony do wzrostu wartosci dodanej
w gospodarce narodowe;.

Znaczaca kategorig w tworzeniu dochodéw do dyspozycji brutto w sektorze gospodarstw domowych jest
nadwyzka operacyjna brutto. W analizowanym okresie stanowita ona ok. 38% dochodéw do dyspozycji
brutto. Jednak najwieksze znaczenie w ksztattowaniu poziomu dochodéw do dyspozycji miaty koszty pracy,
na ktére sktadajg sie wynagrodzenia brutto wraz ze sktadkami ptaconymi przez pracodawcéw. Ich udziat na
przestrzenilat 2015-2018 wzrdst z63% w 2015 r. do 67% w 2018 r. Gtéwnymi czynnikami wzrostu udziatu
kosztéw pracy byt wzrost zatrudnienia oraz wzrost Sredniego wynagrodzenia w gospodarce narodowej.



Wykres 16.
Chart 16.

Tablica 11.

Table 11.

ROZDZIAL 5 SEKTOR GOSPODARSTW DOMOWYCH

Podstawowe kategorie ekonomiczne w sektorze gospodarstw domowych
Main economic categories in households sector

min z
million PLN

1400 000

1200000

1000 000

800 000

600 000

400000 —

200000 —

0

-200 000

2015 2016 2017 2018
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- Koszty pracy
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Disposable income, gross

Saldo dochodéw z tytutu wtasnosci
Balance of property income

Oszczednosci brutto
Saving, gross

- Wierzytelnosci netto/ zadtuzenie netto
Net lending/net borrowing

Dochody pierwotne wypracowane przez sektor gospodarstw domowych kreujg dochody do dyspozycji
brutto. Ich poziom ma wptyw na rozdysponowanie dochodéw do dyspozycji brutto na spozycie, oszczed-
nosci i naktady brutto na srodki trwate.

Relacje wybranych kategorii rachunku wykorzystania dochodéw oraz rachunku kapitatlowego
do dochodéw do dyspozycji brutto

Relation of selected categories of use of disposable income account and capital account to gross
disposable income

e T 2015 ‘ 2016 ‘ 2017 ‘ 2018
Specification W% in%

Spozycie indywidualne / dochéd do dyspozycji brutto 97,6 95,8 97,1 98,3
Final consumption expenditure / disposable income, gross
Oszczednosci brutto [1] / dochdd do dyspozycji brutto 3,2 51 3,7 2,5
Saving gross / disposable income, gross
Naktady brutto na srodki trwate / dochéd do dyspozycji brutto 7,7 7.3 6,7 5,6
Gross fixed capital formation / disposable income, gross
Wierzytelnosci netto/zadtuzenie netto / dochéd do dyspozycji brutto -39 -2,3 -3,3 -3,1

Net lending net borrowing / disposable income, gross

[1] facznie z korekta z tytutu zmiany w uprawnieniach emerytalno-rentowych, ktéra nie jest uwzgledniona w dochodach do dyspozycji brutto.
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Wykres 17.

Chart 17.

Oszczednosci brutto stanowia te czes¢ dochodu do dyspozycji brutto, ktéra nie zostata przeznaczona na
zaspokojenie bezposrednich, indywidualnych potrzeb gospodarstw domowych. Oszczednosci wykorzy-
stywane sg do finansowania naktadéw inwestycyjnych lub na spfate zobowigzan. W analizowanych latach
w sektorze gospodarstw domowych odnotowano zadtuzenie netto, jednak poziom tego zadtuzenia zaréwno
w ujeciu nominalnym, jak i w relacji do dochodéw do dyspozycji, ulegt zmniejszeniu.

Istotnym wskaznikiem dla sektora gospodarstw domowych jest wskaznik stopy oszczednosci. Stopa
oszczednosci okresla, w jaki sposéb gospodarstwa domowe rozdysponowaty swoje dochody pomiedzy kon-
sumpcje i oszczednosci. Wskaznik ten ustalany jest na podstawie relacji oszczednosci brutto do dochodéw
do dyspozycji brutto powigkszonych o korekte z tytutu zmiany w uprawnieniach emerytalno-rentowych.
Stopa oszczednosci w Polsce jest relatywnie niska na tle innych krajow UE. W latach 2015-2018 wskaznik
ten wyniést odpowiednio 3,2%, 5,1%, 3,7% i 2,5%.

Struktura spozycia indywidualnego wyroboéw i ustug w grupowaniu zgodnie

z Klasyfikacja Spozycia Indywidualnego wedtug Celu (COICOP) (ceny nominalne)
Structure of households’ final consumption expenditure according to COICOP classification
(nominal prices)
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Najwiekszy udziat w strukturze spozycia gospodarstw domowych w roku 2018 stanowity wydatki zwigzane
z uzytkowaniem mieszkania i nosnikami energii, ktéry wyniost 20,3%. Druga co do wielkosci grupa jest
dziat obejmujacy zywnos¢ i napoje bezalkoholowe. W analizownaym okresie jego udziat zmniejszyt sie
z16,9% w roku 2015 do 16,3% w roku 2018. Najmniejszy udziat miaty wydatki zwigzane z edukacja, ktéry
utrzymywaty sie na statym poziomie 1%.
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Chapter 6

Sektor instytucji niekomercyjnych dziatajacych na rzecz
gospodarstw domowych
Non-profit institutions serving households sector

Sektor instytucji niekomercyjnych dziatajacych na rzecz gospodarstw domowych obejmuje jednostki
niekomercyjne nierynkowe spetniajace kryterium klasyfikowania zgodnie zESA 2010, w tym podmioty wy-
znaniowe i podmioty, ktére prowadza np. dziatalno$¢ edukacyjng, wydawnicza lub spoteczna. Jednostki te
stuzg gospodarstwom domowym dostarczajac im wyrobdw lub swiadczac na ich rzecz ustugi niefinansowe.
Zrédto finansowania ich dziatalnosci stanowig gtéwnie sktadki cztonkowskie oraz darowizny gospodarstw
domowych. Jednostki te moga tez otrzymywac dotacje od sektora instytucji rzagdowych i samorzadowych,
transfery z sektora przedsiebiorstw i sektora instytucji finansowych oraz darowizny, zaréwno z kraju, jak
i zzagranicy.
Produkcja sektora instytucji niekomercyjnych dziatajacych na rzecz gospodarstw domowych ma gtéwnie
charakter nierynkowy i réwna sie sumie oszacowanych kosztéw biezacej dziatalnosci jednostek zaklasyfi-
kowanych do sektora, tj.:

- zuzycia posredniego,

— kosztoéw zwigzanych z zatrudnieniem,

- podatkéw od producentéw pomniejszonych o dotacje dla producentéw,

— amortyzacji srodkéw trwatych.

W prezentowanych latach 2015-2018 dziatalnos¢ sektora instytucji niekomercyjnych dziatajacych narzecz
gospodarstw domowych znajduje odzwierciedlenie zaréwno po stronie tworzenia produktu krajowego
brutto - w wartosci dodanej tego sektora, ktéra stanowi ok. 0,5% wartosci dodanej brutto w catej gospo-
darce narodowej, jak i po stronie rozdysponowania PKB - jako spozycie sektora instytucji niekomercyjnych
dziatajacych na rzecz gospodarstw domowych, stanowigc ok. 1% PKB.

Szczegobtowe dane dotyczace sektora instytucji niekomercyjnych dziatajacych na rzecz gospodarstw do-
mowych prezentowane sa dla wybranych dziatéw w nastepujacych sekcjach PKD 2007: sekcja J (Informacja
i komunikacja), sekcja N (Administrowanie i dziatalnos¢ wspierajaca), sekcja P (Edukacja), sekcja Q (Opieka
zdrowotna i pomoc spoteczna), sekcja R (Dziatalnos¢ zwigzana z kulturg, rozrywka i rekreacjq ) oraz sekcja
S (Pozostata dziatalnos¢ ustugowa). W tworzeniu wartosci dodanej brutto sektora najwiekszy udziat miaty
jednostki instytucjonalne prowadzace dziatalnos¢ zwigzang z edukacja, opieka zdrowotng i pomocg spo-
teczna oraz pozostatg dziatalnoscig ustugowa. W analizowanym okresie nastapity nieznaczne przesuniecia
pomiedzy sekcjami. Najwiekszy wzrost miedzy rokiem 2015 a 2018 . zanotowano w dziatalnosci zwigzanej
z kultura, rozrywka i rekreacja (o 2,3 p. proc.). Natomiast jej udziat w tworzeniu wartos$ci dodanej brutto
w 2018 r. wynidst 14,6%. Proporcjonalnie do swojej wielkosci, najwiekszy spadek udziatu zarejestrowano
w informacji i komunikacji, tj. z 1,8% w 2015 r. do 0,9% w 2018 r. Natomiast, najwiekszg strate w punktach
procentowych, odnotowata sekcja ,Pozostata dziatalnos¢ ustugowa’, ktéra na przestrzeni omawianych
czterech lat stracita 1,2 p. proc.
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Struktura wartosci dodanej brutto wedtug rodzajow dziatalnosci (ceny biezace)
Structure of gross value added by activity (current prices)
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- Informacja i komunikacja - Administrowanie i dziatalno$¢ wspierajaca
Information and communication Administrative and support service activities
- Edukacja - Opieka zdrowotna i pomoc spoteczna
Education Human health and social work activities

- Dziatalnosc¢ zwigzana z kulturg, rozrywka i rekreacja - Pozostata dziatalno$¢ ustugowa
Arts, entertainment and recreation Other service activities

Spozycie w sektorze instytucji niekomercyjnych dziatajacych na rzecz gospodarstw domowych jest rowne
sumie pozostatej produkcji nierynkowej powiekszonej o transfery socjalne w naturze od producentéw
rynkowych. Przedstawione zestawienie oparte jest na klasyfikacji COPNI (Klasyfikacja Wydatkow Instytucji
Niekomercyjnych Dziatajacych na Rzecz Gospodarstw Domowych wedtug Celu), ztozonej z dziewieciu
gtéwnych kategorii wydatkowych. Szczegétowa struktura spozycia w sektorze instytucji niekomercyjnych
dziatajacych na rzecz gospodarstw domowych opracowywana jest na podstawie wynikéw badan staty-
stycznych prowadzonych wsréd jednostek niekomercyjnych na formularzach SOF. Zaprezentowane dane
dotycza lat 2016 i 2018, tj. lat, dla ktérych dostepne sg wyniki ww. badan.

Struktura spozycia w sektorze instytucji niekomercyjnych dziatajacych na rzecz gospodarstw domowych
nie ulegta istotnym zmianom. Najwieksze przesuniecie w spozyciu nastapito w dwoch kategoriach wydat-
kéw — edukacji i ustugach gdzie indziej niesklasyfikowanych. W tym samym okresie wydatki na rekreacje
i kulture spadty o 1,7 p. proc., a wydatki na opieke spoteczng wzrosty o 1,6 p. proc.
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Tablica12.  Struktura spozycia w sektorze instytucji niekomercyjnych wedtug klasyfikacji COPNI
Table 12.  Consumption structure of non-profit institution serving households sector according
to COPNI classification

Wyszczegdlnienie 2016 2018
Specification W% in%

Mieszkalnictwo 0,1 0,1
Housing
Ochrona zdrowia 98 9,6
Health
Rekreacja i kultura 26,5 24,8
Recreation and culture
Edukacja 24,3 21,5
Education
Opieka spoteczna 18,5 20,1
Social protection
Ustugi org. wyznaniowych 1,5 1,1
Religion
Ustugi Swiadczone przez partie polityczne 2,1 13
Political parties, labour and professional organisations
Ochona $rodowiska 2,8 3,0
Environment
Ustugi gdzie indziej nie sklasyfikowane 14,4 18,5

Services n.e.c.
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Rozdziat 7

Chapter 7

Sektor zagranica
Rest of the world sector

Sektor zagranica stanowig jednostki zagraniczne ale tylko w zakresie transakgji realizowanych z krajowymi
jednostkami instytucjonalnymi (rezydentami). Rachunki zagranicy przedstawiajg ogdlny przeglad relacji
ekonomicznych faczacych gospodarke narodowa z zagranica.

W prezentowanych rachunkach podmioty zagraniczne majg powigzania z jednostkami gospodar-
ki narodowej poprzez nastepujace transakcje: saldo wymiany produktéw z zagranica, koszty zwigzane
z zatrudnieniem, przeptywy odsetek, podatkéw biezacych od dochoddéw, majatku itp., sktadki netto na
ubezpieczenia spoteczne oraz $wiadczenia spoteczne inne niz transfery socjalne w naturze, dochody od
inwestycji, transfery biezace oraz transfery kapitatowe.

Zgodnie z metodologia ESA 2010, saldo wymiany produktéw (wyrobdw i ustug) z zagranicg uwzglednia
szacunki dotyczace zakupéw dokonywanych przez mieszkaricow Polski za granica oraz zakupéw dokony-
wanych przez cudzoziemcédw w Polsce.

W latach 2015-2018 wartos$¢ eksportu przekroczyta wartos¢ importu, a zatem odnotowano dodat-
nie saldo wymiany produktéw z zagranica, ktére wyniosto 72,7 mld zt w 2018 r,, 83,2 mld zt w 2017 .,
75,1 mld ztw 2016 1.1 55,7 mld zt w 2015 r. Zaréwno w strukturze polskiego importu jak i eksportu najwiek-
szy udziat miaty towary, ktére stanowity odpowiednio 86% i 79%.

Koszty zwigzane z zatrudnieniem obejmuja wynagrodzenia oraz sktadki na ubezpieczenia spo-
teczne ptacone przez pracodawcéw. Saldo kosztéw zwigzanych z zatrudnieniem sektora zagranica
w poszczegodlnych latach objetych analizg wyniosto: 3,6 mld zt w 2015 r.,-0,4 mld zt w 2016 r.,-7,9 mld zt
w2017 r.i-10,9 mld zt w 2018 r.>.

Obok salda wymiany produktéw waznga transakcja taczaca gospodarke narodowa z jednostkami za-
granicznymi sg dochody z tytutu wiasnosci. W transakgji tej gtdwne kategorie to odsetki, dywidendy
oraz reinwestowane zyski z zagranicznych inwestycji bezposrednich. W latach 2015-2018 dochody
z tytutu wiasnosci ptacone za granice znacznie przewyzszaty dochody otrzymywane z zagranicy. Saldo
dochodéw z tytutu wiasnosci, ktére ma najwiekszy wptyw na poziom DNB, wyniosto w analizowanym
okresie odpowiednio: -83,0 mld zt,-93,8 mld zt, -86,9 mld zti-91,0 mld zt.

W latach 2015-2018 wartos¢ DNB uksztattowata sie na poziomie nizszym niz wartos¢ PKB, co wynikato gtéw-
nie z ujemnego salda dochoddéw z tytutu wtasnoscii ujemnego salda kosztéw zwigzanych z zatrudnieniem.

Dochéd narodowy brutto jest jednym z podstawowych wskaznikéw ekonomicznych, ktéry uwzgled-
nia produkcje, jaka zostata wytworzona w danym czasie, przy pomocy czynnikéw produkcji bedacych
w posiadaniu rezydentéw danego kraju, niezaleznie od miejsca ich wykorzystania. Wyliczany jest jako suma
produktu krajowego brutto oraz salda dochodu z zagranicy, na ktére sktadaja sie saldo kosztéw zwigzanych
z zatrudnieniem, saldo dochoddéw z tytutu wiasnosci, dotacje otrzymywane z zagranicy oraz podatki od
produkgcji i importu ptacone za granice. Dochéd narodowy brutto jest podstawg do wyliczenia jednego
z czterech elementéw skfadki panstw cztonkowskich ptaconych do budzetu UE (tzw. czwarta cze$¢ zasobdw
wiasnych opartych na dochodzie narodowym brutto).

> Szczegotowe dane prezentujace petng sekwencje rachunkéw narodowych w ujeciu wartosciowym przedstawione zostaty
w zafgczniku: Rachunki narodowe wedtug sektoréw instytucjonalnych w latach 2015-2018, w tablicach 32-63 dostepnych
w formacie Excel.
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Zgodnie z rozporzadzeniem Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) 516/2019 z dnia 19 marca 2019 r.
w sprawie harmonizacji dochodu narodowego brutto panstwa cztonkowskie zobowiagzane sg do dostarcze-
nia Komisji Europejskiej (Eurostatowi) danych dotyczacych DNB i jego sktadnikéw w formie kwestionariuszy
oraz sprawozdan dotyczacych jakosci danych.

Tablica 13.  Proces przejscia od PKB do DNB
Table 13.  The transition process from GDP to GNI

2015 ‘ 2016 ‘ 2017 ‘ 2018

Wyszczegélnienie
Specification ceny biezgce w min zt
current prices in min PLN

1. Produkt krajowy brutto 1800243 1861148 1989 351 2120480
1. Gross domestic product
2. Koszty zwigzane z zatrudnieniem otrzymywane z zagranicy 12586 13496 13051 13223
2. Compensation of employees received from the rest of the world
3. Dotacje otrzymywane z zagranicy 16961 24273 16076 16516
3. Subsidies received from the serving households sector
4. Dochody z tytutu wiasnosci otrzymywane z zagranicy 14 569 15506 19 688 21450
4. Property income received from the rest of the world
5. Koszty zwigzane z zatrudnieniem pfacone za granice 8953 13 886 21004 24136
5. Compensation of employees paid to the rest of the world
6. Podatki od produkgji i importu ptacone za granice 2895 3369 3557 3911
6. Taxes on production and imports paid to the rest of the world
7. Dochody z tytutu whasnosci ptacone za granice 97 592 109 348 106 625 112 544
7. Property income paid to the rest of the world
8. Dochdéd narodowy brutto (8=1+2+3+4-5-6-7) 1734919 1787 820 1906 980 2031078
8. Gross national income (8=1+2+3+4-5-6-7)

w% in%
Udziat DNB w PKB 96,4 96,1 95,9 95,8

Share of GNIin GDP

Dane dla sektora zagranica zmienity sie w stosunku do opublikowanych w poprzedniej edycji publikacji
z tytutu zmian w bilansie ptatniczym, ktéry jest gtéwnym zrédtem danych tego sektora.
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lll. Uwagi metodologiczne

1. Europejski System Rachunkéw Narodowych i Regionalnych (ESA 2010)
i polskie rachunki narodowe

Prezentowane w publikacji dane opracowano zgodnie z zasadami Europejskiego Systemu Rachunkéw
Narodowych i Regionalnych w Unii Europejskiej (ESA 2010), wprowadzonego Rozporzadzeniem Parlamentu
Europejskiego i Rady (UE) Nr 549/2013 z dnia 21 maja 2013 r.

System rachunkéw narodowych jest uporzadkowanym wewnetrznie zbiorem spéjnych, logicznych i zin-
tegrowanych rachunkéw makroekonomicznych, bilanséw i tablic opracowanych wedtug obowiazujacych
norm i regut statystycznych. ESA 2010 jest systemem zbudowanym w oparciu o uzgodnione miedzynarodo-
we pojecia, definicje, klasyfikacje i zasady rachunkowosci. Tworzy go zbidr wzajemnie ze sobg powigzanych
rachunkéw sporzadzonych w okreslonym porzadku. Kazdy z nich odzwierciedla inny rodzaj dziatalnosci
gospodarczej, prowadzonej przez przedmioty klasyfikowane do réznych sektoréw instytucjonalnych
i prowadzace dziatalno$¢ w kolejnych okresach czasowych.

W systemie rachunkéw narodowych wyrézniono:
- rachunki biezace,
- rachunki akumulacji,
- bilanse (rachunki stanéw).

Na rachunki biezace skfadajg sie nastepujace rachunki:
— produkgji,
- tworzenia dochodéw,
- podziatu pierwotnego dochodoéw,
- wykorzystania dochodéw do dyspozycji,
- wykorzystania skorygowanych dochodéw do dyspozycji.

Rachunki akumulacji zawieraja transakcje oraz inne zmiany odziatywujgce na réznice miedzy wielkosciami
wystepujacymi w bilansie otwarcia i bilansie zamkniecia.

Na rachunki akumulacji sktadaja sie:

- rachunek kapitatowy prezentujacy, w jaki sposdb z oszczednosci finansowane sg inwestycje dotyczace
réznego rodzaju aktywéw niefinansowych,

- rachunek finansowy pokazujacy pozyskiwanie oraz rozdysponowanie finansowych aktywéw i pasywoéw,

- rachunek innych zmian wolumenu aktywéw obejmujacy wszystkie inne zmiany, jakie miaty miejsce
w bilansie otwarcia i zamkniecia a nie zostaty wykazane jako transakcje w wyzej wymienionych ra-
chunkach,

—rachunek przeszacowan ujmujacy zyski/straty z tytutu posiadania majatku zwigzane z poziomem
i struktura cen.

Na bilanse sktadaja sie:
- bilans otwarcia,
- zmiany w bilansie,
- bilans zamkniecia.

W systemie rachunkéw narodowych gospodarka narodowa opisywana jest poprzez dziatalnos¢ krajowych
jednostek instytucjonalnych. Gospodarka narodowa ogdtem opisywana jest przez jednostki krajowe
i jednostki zagraniczne.

Jednostka krajowa jest instytucjonalna jednostka zaangazowana (lub zamierzajaca sie zaangazowac)
w dziatalnos¢ gospodarcza lub transakcje o znaczacej skali ekonomicznej przez okres minimum jednego
roku na terytorium ekonomicznym kraju.
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W prezentowanych rachunkach narodowych ujeto wyniki dziatalnosci jednostek krajowych (rezydentéw)
oraz jednostek zagranicznych (nierezydentéw) ale wytacznie w zakresie transakcji z jednostkami insty-
tucjonalnymi bedacymi rezydentami.

Transakcje ekonomiczne kolejnych rachunkéw, opracowane w ustalony sposéb, pozwalaja na prowadze-
nie obserwacji, dokonywanie analiz oraz oceny gospodarki narodowej, z mysla dostarczenia odbiorcom
systematycznego, a zarazem kompletnego obrazu gospodarki narodowej.

Rachunki narodowe sporzadzane sa w duzej agregacji, tj. dla catej gospodarki narodowej oraz na nizszych
poziomach agregacji, tj. w uktadzie sektoréw instytucjonalnych i wedtug rodzajéw dziatalnosci. Transakcje
wedtug rodzajéw dziatalnosci zestawiane sa w rachunku produkgji i rachunku tworzenia dochodéw, na-
tomiast transakcje wedtug sektoréw instytucjonalnych opracowywane sg dla catej sekwencji rachunkéw
narodowych.

Przy opracowywaniu poszczegdlnych transakcji w zestawianych rachunkach wykorzystano informacje
zawarte w Krajowym Rejestrze Urzedowym Podmiotéw Gospodarki Narodowej REGON oraz klasyfikacje
budzetowe obowigzujgce w poszczegdlinych latach, Polska Klasyfikacje Dziatalnosci (PKD 2007) i Bilanse
Pfatnicze na bazie transakgji.

W systemie rachunkéw narodowych ESA 2010, w dezagregacji gospodarki narodowej na sektory insty-
tucjonalne, jednostka klasyfikacyjna jest jednostka instytucjonalna, tj. podmiot prowadzacy dziatalnos¢
produkcyjna, posiadajacy autonomie decyzji w zakresie swojej dziatalnosci oraz prowadzacy petny zestaw
rachunkow.

Jednostka instytucjonalna jest:

- podmiot gospodarczy wytwarzajacy wyroby i niefinansowe ustugi rynkowe i prowadzacy ksiegi ra-
chunkowe,

— podmiot gospodarczy zajmujacy sie posrednictwem finansowym, pomocnicza dziatalnoscia finansowa
oraz dziatalnoscia ubezpieczeniows,

- podmiot gospodarki narodowej dziatajacy na zasadach okreslonych w prawie budzetowym oraz
podmiot, ktérego system finansowy zostat okreslony odrebnymi ustawami, a ktérego podstawowym
zrédtem finansowania sg dotacje z budzetu panstwa,

- instytucja niekomercyjna (organizacje spoteczne, partie polityczne, organizacje zwigzkéw zawodowych,
stowarzyszenia i fundacje, jednostki organizacji wyznaniowych),

- osoba fizyczna.

W rachunkach narodowych w dezagregacji gospodarki narodowej wedtug rodzajéw dziatalnosci jednostka
klasyfikacyjna jest przedsiebiorstwo, tj. podmiot jak wyzej. W praktyce wiekszos¢ jednostek produkcyjnych
prowadzi r6znorodng dziatalno$¢. Suma dziatalnosci pojedynczych jednostek tworzy dziatalnosc¢ spotecz-
no-ekonomiczna gospodarki narodowej. Prezentowane rachunki zestawione sa wedtug przewazajacego
rodzaju dziatalnosci.

Podmioty, ktérych funkcja jest produkcja wyroboéw i ustug na rynek sa tzw. jednostkami rynkowymi.
Zachowanie ich uzaleznione jest od dziatania rynku - sprzedaja i kupuja towary po cenach ksztattujacych
popyt i podaz. Cecha charakterystyczng tych jednostek jest zatrudnianie sity najemnej, rozdziat jednostki
organizacyjnej od fizycznej osoby wiasciciela oraz prowadzenie ksigg rachunkowych.

Jednostki nierynkowe (niekomercyjne) to producenci nierynkowi dostarczajacy innymi podmiotom
catos¢ lub wiekszos¢ swojej produkgji nieodptatnie lub po cenach ekonomicznie nieuzasadnionych. Ceny
ekonomicznie uzasadnione sg to ceny, ktére maja znaczacy wptyw na ilosci towardw, ktére producenci sa
gotowi dostarczy¢, oraz na ilosci towardw, ktére kupujacy chca naby¢.

Podmioty gospodarcze okreslane jako jednostki niekomercyjne powotywane sg celem wytwarzania wyro-
boéw oraz ustug, lecz ich statut nie zezwala na transfer dochodéw, zyskéw lub innych elementéw nadwyzki
produkcyjnej na rzecz jednostek, ktére je utworzyty, badz ktére je kontroluja lub finansuja. W przypadku,
gdy jednostki nierynkowe sprzedajg swoja produkcje po cenach, ktére sg ekonomicznie uzasadnione
(znaczace), powinny by¢ traktowane jako jednostki rynkowe i zaliczane, badz do sektora przedsiebiorstw
niefinansowych, badz tez do sektora instytucji finansowych, w zaleznosci od rodzaju ich dziatalnosci.
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Jednostki nierynkowe moga by¢ finansowane oraz kontrolowane réwniez przez przedsiebiorstwa.
Przyktadem sg izby handlowe, instytucje zajmujace sie promocjg towaréw i ustug, osrodki badarn nauko-
wych, itp. Jednostki tego typu zaliczone zostaty do sektora przedsiebiorstw niefinansowych, badz tez do
sektora instytucji finansowych.

Pozostate jednostki niekomercyjne stuzg gospodarstwom domowym dostarczajac im wyrobéw lub swiad-
czac na ich rzecz ustugi. Zrédtem ich finansowania sg gtéwnie sktadki cztonkowskie, wzglednie darowizny
gospodarstw domowych. Jednostki te moga réwniez otrzymywac dotacje od sektora instytucji rzadowych
i samorzadowych, transfery z sektora przedsiebiorstw niefinansowych i instytucji finansowych oraz daro-
wizny, zarébwno z kraju jak i z zagranicy. Podmioty gospodarcze, o ktérych mowa, okreslono jako jednostki
niekomercyjne dziatajace na rzecz gospodarstw domowych prowadzace dziatalnos¢ nierynkowa.

Grupy krajowych jednostek instytucjonalnych charakteryzujace sie wspdlna funkcja petniona w procesie
produkcji, celem ekonomicznym oraz rodzajem prowadzonej dziatalnosci tworzg sektory instytucjonalne.

System rachunkéw narodowych wyréznia piec krajowych sektoréw instytucjonalnych utworzonych przez
charakterystyczne jednostki instytucjonalne:

- sektor przedsiebiorstw niefinansowych, do ktérego zaliczono podmioty gospodarcze wytwarzajace
wyroby i niefinansowe ustugi rynkowe i prowadzace ksiegi rachunkowe,

- sektor instytucji finansowych, do ktérego zaliczono podmioty gospodarcze zajmujace sie posrednic-
twem finansowym, pomocnicza dziatalnoscia finansowg oraz dziatalnos$cia ubezpieczeniows,

— sektor instytucji rzadowych i samorzadowych, do ktérego zaliczono jednostki bedace producentami
nierynkowymi, ktérych produkcja przeznaczona jest na spozycie indywidualne i ogéinospoteczne, finan-
sowane z obowigzkowych ptatnosci dokonywanych przez jednostki nalezace do pozostatych sektoréw,
a takze jednostki, ktérych podstawowa dziatalnoscig jest redystrybucja dochodu i bogactwa naro-
dowego oraz jednostki kontrolowane przez sektor, ktére zgodnie z metodologig ESA 2010 spetniaja
kryteria zaliczenia do sektora,

— sektor gospodarstw domowych, ktéry tworza osoby fizyczne pracujace na wtasny rachunek w go-
spodarstwach indywidualnych w rolnictwie oraz osoby fizyczne pracujace na wiasny rachunek poza
gospodarstwami indywidualnymi w rolnictwie z liczbg pracujacych do 9 oséb i prowadzace uproszczong
ewidencje ksiegowa, a takze osoby fizyczne uzyskujgce dochdd z pracy najemnej i niezarobkowych zrédet,

- sektor instytucji niekomercyjnych dziatajacych na rzecz gospodarstw domowych, do ktérego zaliczono
organizacje spoteczne, partie polityczne, organizacje zwigzkéw zawodowych, stowarzyszenia, fundacje
oraz jednostki organizacji wyznaniowych.

Oprocz krajowych sektoréw instytucjonalnych system rachunkéw narodowych wyrdznia sektor,zagranica”.
Tworza go podmioty gospodarcze bedace wiasnoscia jednostek zagranicznych.

Szczegobtowe zasady klasyfikowania jednostek instytucjonalnych do poszczegélnych sektoréw przedsta-
wiono w Aneksie 1.

W prezentowanych rachunkach, grupy jednostek z przewazajacym rodzajem dziatalnosci zestawiono
w nastepujace sekcje PKD 2007:
. Rolnictwo, lesnictwo, fowiectwo i rybactwo;
Gornictwo i wydobywanie;
Przetworstwo przemystowe;
Wytwarzanie i zaopatrywanie w energie elektryczna, gaz, pare wodna, goragca wode powietrze
do ukfadoéw klimatyzacyjnych;
Dostawa wody; gospodarowanie $ciekami i odpadami oraz dziatalno$¢ zwigzana z rekultywacja;
Budownictwo;
. Handel hurtowy i detaliczny; naprawa pojazdéw samochodowych, wiaczajac motocykle
. Transport i gospodarka magazynowa;
Dziatalnos¢ zwigzana z zakwaterowaniem i ustugami gastronomicznymi;
Informacja i komunikacja;
Dziatalnosc finansowa i ubezpieczeniowa;
Dziatalnos¢ zwigzana z obstuga rynku nieruchomosci;
. Dziatalnos¢ profesjonalna, naukowa i techniczna;

oNnw>
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I
N. Dziatalno$¢ w zakresie ustug administrowania i dziatalnos$¢ wspierajaca;
0. Administracja publiczna i obrona narodowa; obowigzkowe zabezpieczenia spoteczne;
P. Edukacja;
Q. Opieka zdrowotna i pomoc spoteczna;
R. Dziatalno$¢ zwiagzana z kultura, rozrywka i rekreacja;
S. Pozostata dziatalnos¢ ustugowa;
T. Gospodarstwa domowe zatrudniajgce pracownikéw; gospodarstwa domowe produkujgce wyroby

Swiadczace ustugi na wiasne potrzeby;
U. Organizacje i zespoty eksterytorialne.

Dla celéw praktycznych w tablicach nazwy sekgji zostaty skrécone w stosunku do obowigzujacej klasyfikacji.

2.Rachunki i transakcje w rachunkach narodowych wedtug sektoréw

instytucjonalnych

2.1 Transakcje rachunku produkgji

Rachunek produkcji obejmuje transakcje bezposrednio zwigzane z tworzeniem produktu krajowego brutto
w gospodarce narodowej (wartosci dodanej brutto w sektorach instytucjonalnych).

2.1.1 Produkcja globalna
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Produkcja globalna - ogét produktéw (wyrobéw i ustug) wytworzonych w ciggu okresu ksiegowego,
réwny sumie produktéw wszystkich krajowych sektoréw instytucjonalnych lub sumie produktow wszyst-
kich rodzajéw dziatalnosci.

Dziatalnosci, ktére zaliczane sg do szeroko pojetej produkgji to:

- indywidualna oraz zbiorowa produkcja wyroboéw i ustug, ktére dostarczane sa (lub majg by¢ dostarczo-
ne) jednostkom innym niz ich producenci, facznie z produkcja wyrobdw i ustug zuzytych w procesie
wytwarzania okreslonych produktéw,

- produkcja na wiasny rachunek wszystkich wyrobéw, ktére pozostaja u producentéw i stanowig wyroby
przeznaczone na spozycie i na akumulacje pod warunkiem, ze ich warto$¢ jest znaczaca,

- produkcja na wiasny uzytek ustug swiadczonych przez wiascicieli mieszkan (tzw. czynsze umowne)
oraz ustug $wiadczonych przez optacang pomoc domowa.

Wedtug Europejskiego Systemu Rachunkéw Narodowych i Regionalnych (ESA 2010) produkcja zaktadéw
i 0s6b fizycznych, ktére wymykaja sie obserwacji statystycznej oraz kontroli organéw wiadzy (w tym szara
gospodarka i dziatalnos¢ nielegalna) powinny by¢ zaliczone do produkcji rejestrowanej przez rachunki
narodowe.

Zakres i metody zastosowane do oszacowania szarej gospodarki i dziatalnosci nielegalnej zostaty zapre-
zentowane w Aneksie 3.

Pod pojeciem produkcji rozumie sie dziatalnos¢ prowadzong pod kontrolg i na odpowiedzialnos¢ jednostki
ekonomicznej, ktéra wykorzystuje wktad pracy, kapitat oraz zakupione materiaty, surowce i ustugi celem
wytworzenia nowych produktéw. Naturalne procesy wzrostu nie sg traktowane jako produkcja. Teoretycznie
na produkcje skfadaja sie takze ustugi wytwarzane w ramach gospodarstw domowych, itp. W rachunkach
narodowych nie uwzglednia sie takze ustug wytwarzanych przez gospodarstwa domowe na wiasne po-
trzeby, takie jak pranie, sprzatanie, gotowanie.

W sektorze przedsiebiorstw niefinansowych na produkcje globalna sktada sie produkcja, ktéra zostata
sprzedana lub w inny sposéb dotarfa na rynek, wzglednie jest przeznaczona na sprzedaz.

Produkcje globalna stanowi suma nastepujacych pozycji:
- ogdlna wartosc¢ sprzedanych wyrobéw i ustug niefinansowych,
- marza realizowana na sprzedazy towaréw zakupionych z przeznaczeniem do odsprzedazy,
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- 0go6lna wartos¢ wyrobéw badz ustug realizowanych w ramach wymiany barterowej,

- ogdlna wartos¢ wyrobéw badz ustug w postaci rozliczen w naturze,

- zmiany w stanie zapaséw wyrobéw gotowych oraz produkcji niezakoriczonej,

— wartos¢ wyroboéw lub ustug przeznaczonych na powiekszenie wartosci wiasnych srodkéw trwatych.

Produkcja globalna jednostek matych i srednich zaliczanych do podsektora przedsiebiorstw prywatnych
krajowych (bez spoétdzielni) powiekszana jest przychody z tytutu tzw. szarej gospodarki, tj. zanizania efektéw
dziatalnosci przez podmioty gospodarcze zarejestrowane.

W sektorze instytucji finansowych produkcja globalna szacowana jest nastepujaco:

- dla bankéw i spétdzielczych kas oszczednosciowo-kredytowych — suma przychodéw z prowizji, z dzia-
talnosci operacyjnej oraz z ustug posrednictwa finansowego mierzonych posrednio (FISIM),

- dla doméw maklerskich - saldo przychodéw z dziatalnosci maklerskiej oraz przychodéw z instrumen-
téw finansowych przeznaczonych do obrotu i przychodéw z instrumentéw finansowych dostepnych
do sprzedazy oraz pozostatej dziatalnosci operacyjnej,

- dla jednostek posrednictwa finansowego — przychody z ustug zwigzanych z doradztwem finansowym
i doradztwem w zakresie obrotu papierami wartosciowymi,

- dla towarzystw funduszy inwestycyjnych - przychody z dziatalnosci zwigzanej z zarzagdzaniem fundu-
szami powierzonymi,

- dla powszechnych towarzystw emerytalnych - przychody z dziatalnosci zwigzanej z zarzadzaniem
otwartymi i dobrowolnymi funduszami emerytalnymi,

—dlainstytucji ubezpieczeniowych — produkcja globalna réwna sie rzeczywistej sktadce zarobionej og6-
tem plus uzupetnienia/dodatki do sktadki minus odszkodowania/ roszczenia ogétem minus zmiana
stanu pozostatych rezerw techniczno-ubezpieczeniowych; produkgja ta liczona jest wg podziatu na
ubezpieczenia na zycie i inne niz na zycie, reasekuracje,

- dla otwartych funduszy emerytalnych — produkcja liczona jest po kosztach jej wytworzenia.

FISIM wyznaczany jest i alokowany w oparciu o stope odniesienia definiowana jako,czysta” stopa procen-
towa, ktdra nie zawiera premii za ryzyko. Obliczany jest wyfacznie od pozyczek udzielonych i depozytow
przyjetych przez posrednikéw finansowych (bank centralny nie jest uymowany w szacunkach FISIM).

Do producentéw FISIM, poza bankami, zostaty wtgczone jednostki instytucjonalne prowadzace dziatalno$¢
leasingu finansowego oraz spétdzielcze kasy oszczednosciowo-kredytowe.

W sektorze instytucji rzadowych i samorzadowych wystepuje produkcja globalna obliczana jako suma
kosztow biezacej dziatalnosci tacznie z amortyzacja sSrodkéw trwatych, tj.:
- zuzycia posredniego,
— kosztéw zwigzanych z zatrudnieniem (wynagrodzenia oraz skfadki na ubezpieczenia spoteczne ptacone
przez pracodawce),
— pozostatych podatkéw zwigzanych z produkcja,
— amortyzacji srodkéw trwatych.

Produkcja nierynkowa jest obliczana jako produkcja globalna pomniejszona o produkcje rynkowa, pro-
dukcje na wiasne cele finalne oraz ptatnosci za pozostata produkcje nierynkowa.

W sektorze gospodarstw domowych na produkcje globalng skfadaja sie:

- przychody ze sprzedazy wyrobéw i ustug wytworzonych przez osoby fizyczne prowadzace dziatalnos¢
gospodarcza (z wyjatkiem gospodarstw indywidualnych w rolnictwie) i prowadzace uproszczong
ewidencje ksiegowa z uwzglednieniem produkcji przeznaczonej na wiasne inwestycje oraz przyrostu
zapasow wyrobéw gotowych i produkcji niezakonczonej,

- wartos¢ produkgji globalnej w gospodarstwach indywidualnych w rolnictwie (w tym wartos¢ wyrobow
i ustug wytworzonych celem spozycia naturalnego), powiekszonej o wyptaty z funduszy unijnych w ra-
mach dopfat interwencyjnych Agencji Rynku Rolnego i Europejskiego Funduszu Gwarancji Rolnej oraz
wyptaty dokonywane z budzetu panstwa w ramach Programu Rozwoju Obszaréw Wiejskich,

- wartos$¢ marzy handlowej z tytutu sprzedazy produktéw zywnosciowych na targowiskach,

- wartos¢ sprzedazy drewna z laséw bedacych wiasnoscia oséb fizycznych oraz runa lesnego,

- wartos¢ przychoddéw z wynajmu i dzierzawy,

— wartos¢ napiwkoéw za swiadczone ustugi,
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- wartos¢ ustug Swiadczonych przez osoby zatrudnione do prac domowych w gospodarstwach domo-
wych,

— wartos¢ czynszéw umownych w odniesieniu do mieszkan uzytkowanych przez whascicieli i najemcow
oszacowana przy wykorzystaniu metody kosztéw uzytkownika. Zgodnie z ta wyceng na warto$¢ ustug
mieszkaniowych sktadaja sie odpowiednie koszty ponoszone na utrzymanie i remonty biezace, facznie
z amortyzacjg i zyskiem uzytkownika mieszkania,

- szacunki szarej gospodarki i dziatalnosci nielegalnej,

- wartos¢ ustug zwigzanych z korzystaniem z samochodéw stuzbowych do celéw prywatnych.

W sektorze instytucji niekomercyjnych dziatajacych na rzecz gospodarstw domowych wystepuje
produkcja globalna nierynkowa, ktéra réwna sie sumie oszacowanych kosztéw biezacej dziatalnosci, tacznie
z amortyzacjg srodkéw trwatych, tj:

- zuzycia posredniego,

— kosztéw zwigzanych z zatrudnieniem, w tym wynagrodzen w naturze,

- podatkéw od producentéw pomniejszonych o dotacje dla producentéw,

— amortyzacji Srodkéw trwatych.

2.1.2 Zuzycie posrednie

Zuzycie posrednie - obejmuje wartos¢ zuzytych materiatéw netto (po odjeciu wartosci odpadéw uzyt-
kowych), surowcéw (facznie z opakowaniami), paliw, energii, gazéw technicznych, ustug obcych (obrébka
obca, ustugi transportowe, najem sprzetu, ustugi telekomunikacyjne i obliczeniowe, prowizje ptacone
za ustugi bankowe), ustugi posrednictwa finansowego mierzone posrednio (FISIM) oraz koszty podrézy
stuzbowych (bez diet) oraz inne koszty (np. koszty reklamy, reprezentacji, dzierzawy i najmu), koszty bile-
tow stuzbowych, koszty ryczattéw za uzywanie wiasnych pojazdéwdo celéw stuzbowych, opfaty gietdowe
i optaty z tytutu uczestnictwa w Krajowym Depozycie Papierow Wartosciowych. Przy czym wyroby i ustugi
s albo przeksztatcone, albo wykorzystane w procesie produkgji.

Suma bilansujacg rachunku produkcji jest wartosé dodana brutto, a po uwzglednieniu podatkéw
od produktéw pomniejszonych o dotacje do produktéw — produkt krajowy brutto.

Produkt krajowy brutto (PKB) - obrazuje koncowy rezultat dziatalnosci wszystkich podmiotéw gospodarki
narodowej. PKB stanowi sume wartosci dodanej brutto wszystkich krajowych sektoréw instytucjonalnych
lub wszystkich sekcji gospodarki narodowej powiekszong o rézne sktadniki w zaleznosci od tego, w jakich
cenach obliczana jest warto$¢ dodana brutto. PKB definiowany i mierzony jest wedtug trzech nastepuja-
cych sposobdw:
a) podejscie od strony produkgji: PKB stanowi sume wartosci dodanej brutto poszczegdlnych sektoréw
instytucjonalnych lub poszczegdlnych gatezi powiekszona o podatki od produktéw pomniejszone
o dotacje do produktéw;
b) podejscie od strony rozdysponowania: PKB stanowi sume koricowego wykorzystania wyrobdéw i ustug
przez jednostki instytucjonalne bedace rezydentami (spozycie i akumulacja brutto), powiekszonego
o saldo handlu zagranicznego;
¢) podejscie od strony dochodéw: PKB stanowi sume dochoddw gospodarki ogétem, tj. koszty zwigzane
z zatrudnieniem, podatki zwigzane z produkcja i importem pomniejszone o dotacje, nadwyzka ope-
racyjna brutto oraz dochéd mieszany brutto.

2.2 Tworzenie wartosci PKB w warunkach cen producenta i cen bazowych
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Wartos$¢ dodana brutto stanowi réznice miedzy produkcja globalng a zuzyciem posrednim.

Produkt krajowy brutto liczony jest w cenach rynkowych bez wzgledu na przyjeta zasade wyceny war-
tosci dodanej. Wycena produkgji globalnej jest zawsze identyczna z wyceng wartosci dodanej brutto.
W zaleznosci od tego, w jakich cenach obliczana jest warto$¢ dodana brutto — rézne sg sktadniki stanowigce
réznice miedzy produktem krajowym brutto a wartoscig dodang brutto ogétem w gospodarce narodowe;j.

W warunkach cen producenta: wartos¢ dodana brutto ogétem gospodarki narodowej powiekszana jest
o cfa i inne opfaty importowe oraz o podatek od towaréw i ustug — VAT (od produktéw krajowych
i od importu).
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W warunkach cen bazowych: wartos¢ dodana brutto ogétem gospodarki narodowej brutto powiekszana
jest o podatki od produktdw, tj. podatki ptacone od jednostki dowolnego wyrobu lub ustugi: podatek od
towardéw i ustug — VAT (od produktéw krajowych i od importu), podatkii cta od importu (tacznie z podatkiem
akcyzowym), podatek akcyzowy od produktéw krajowych i podatki od niektérych rodzajéw ustug (np. od
gier liczbowych i loterii, zryczattowany podatek od towaréw i ustug od okazjonalnych przewozéw oséb)
oraz pomniejszana o dotacje do produktéw; do kategorii dotacji do produktéw zaliczane sa w praktyce
wszystkie dotacje okreslane w ustawie budzetowej jako podmiotowe.

Cena producenta definiowana jest jako kwota pieniedzy otrzymywana przez producenta (w tym takze
przez jednostke handlowa) od nabywcy za jednostke produktu (wyrobu lub ustugi), pomniejszona o nalezny
podatek od towardéw i ustug — VAT w przypadku ptatnika tego podatku oraz o ewentualne rabaty i opusty.

Cena bazowa definiowana jest jako kwota pieniedzy otrzymywana przez producenta (w tym takze przez
jednostke handlowa) od nabywcy za jednostke produktu (wyrobu lub ustugi), pomniejszona o podatki od
produktu oraz o ewentualne rabaty i opusty, powiekszona o dotacje otrzymywane do danego produktu.

2.3 Transakcje rachunku tworzenia dochodéw

Rachunek tworzenia dochodéw obejmuje transakcje bezposrednio zwigzane z procesem produkgji i pro-
cesem tworzenia dochoddw.

2.3.1 Koszty zwigzane z zatrudnieniem

Na koszty zwigzane z zatrudnieniem skfadaja sie wynagrodzenia i sktadki na obowigzkowe ubezpieczenia
spoteczne pfacone przez pracodawcéw.

Na wynagrodzenia skfadajg sie:

- wynagrodzenia zasadnicze,

- wynagrodzenia w naturze,

— premie i nagrody,

- dodatki (np. za prace w warunkach szkodliwych dla zdrowia, za staz pracy, za petnienie funkgji specjal-
nych badz kierowniczych itp.),

- wynagrodzenia za prace w godzinach nadliczbowych,

— wynagrodzenia za czas urlopow,

- wynagrodzenia za czas ptatnych przestojéw,

- prowizje i napiwki,

- odprawy emerytalne, nagrody jubileuszowe, odprawy wyptacane przy zwolnieniach grupowych,

- dochody z tytutu pracy nierejestrowanej,

- od 1999 r. wartos¢ ustawowych sktadek na ubezpieczenia spoteczne i zdrowotne ptaconych przez
pracownikow.

Sktadki na ubezpieczenia spoteczne obejmuja faktyczne sktadki stanowigce warto$¢ ustawowych sktadek
na ubezpieczenia spoteczne ptaconych przez pracodawcéw powiekszong o sktadki na Fundusz Pracy oraz
sktadki przypisane umownie, ktére zwigzane sa gtéwnie z imputacjg w rachunkach narodowych sktadek
dla pracownikéw stuzb mundurowych.

2.3.2 Podatki pomniejszone o dotacje zwigzane z produkcja i importem
Podatki pomniejszone o dotacje zwigzane z produkcja i importem obejmuija:
- podatki od produktéw pomniejszone o dotacje do produktéw.

Transakcja ta prezentowana jest tylko na poziomie gospodarki narodowej ogétem. Tworzg ja:
® podatek od towaréw i ustug — VAT (od produktéw krajowych i zagranicznych),
® podatki i cta od importu (facznie z podatkiem akcyzowym),
® pozostate podatki od produktéw (podatek akcyzowy od produktéw krajowych i podatki od niektérych
rodzajéw ustug (np. od gier losowych i zakladéw wzajemnych oraz do 2010 r. zryczattowany podatek
od towardw i ustug od okazjonalnych przewozéw oséb autobusami zarejestrowanymi zagranica),
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® opfata paliwowa,

m opfata przejsciowa,

® optata skarbowa od oséb prawnych, podatek od czynnosci cywilno-prawnych, optata komunikacyjna

® dotacje do produktéw (dotycza m.in. pfatnosci cukrowej, oddzielnych pfatnosci z tytutu owocéw
miekkich, owocéw i warzyw itp., wsparcia specjalnego na rynku mleka).

- pozostate podatki zwigzane z produkcja pomniejszone o dotacje zwigzane z produkcja.

Transakcja ta wystepuje w sektorach instytucjonalnych. Tworza ja:

® pozostate podatki zwigzane z produkcja (m.in. podatek od srodkéw transportu i nieruchomosci wyko-
rzystywanych na cele dziatalnosci gospodarczej, wptaty zaktaddw pracy na PFRON, optaty za zezwolenia
na sprzedaz alkoholu, optaty na Fundusz Ochrony Srodowiska i Gospodarki Wodnej, abonament, poda-
tek bankowy, obowigzkowe wpfaty instytucji finansowych do Bankowego Funduszu Gwarancyjnego),
przychody ze sprzedazy uprawnien do emisji gazéw cieplarnianych,

® pozostate dotacje zwigzane z produkcjg (dotyczg wyptat z tytutu Jednolitej Ptatnosci Obszarowej,
w ramach funduszy z Unii Europejskiej).

Suma bilansujaca rachunku tworzenia dochodéw jest nadwyzka operacyjna brutto/dochéd mieszany
brutto. W przypadku przedsiebiorstw nieposiadajacych osobowosci prawnej w sektorze gospodarstw
domowych, pozycja bilansujgca rachunku tworzenia dochodéw zawiera ukryty element odpowiadajacy
wynagrodzeniu za prace wykonywanga przez wtasciciela lub cztonkéw jego rodziny. Dochéd z pracy na
wiasny rachunek ma cechy wynagrodzen oraz cechy zysku z tytutu pracy wykonywanej w charakterze
przedsiebiorcy. Dochéd ten, niebedacy w $cistym sensie ani wytacznie wynagrodzeniem, ani wytacznie
zyskiem, okresla sie jako ,,dochdd mieszany”

Nadwyzke operacyjna brutto stanowi wartos¢ dodana brutto wytworzona przez jednostki krajowe rynkowe
i nierynkowe pomniejszona o koszty zwigzane z zatrudnieniem i pozostate podatki zwigzane z produkcja
i powiekszona o otrzymane pozostate dotacje dla producentéw.

2.4 Transakcje rachunku podziatu pierwotnego i wtornego dochodow

2.4.1 Transakcje podziatu pierwotnego dochodéw
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Transakcje tworzace rachunek podziatu pierwotnego dochodéw, poza dochodami z tytutu wtasnosci,
zostaty oméwione w punkcie 2.3.

Na dochody z tytutu wtasnosci sktadaja sie:
- odsetki otrzymane oraz zaptacone,
- dochdd podzielony przedsiebiorstw i instytucji finansowych, tj.:

m dywidendy, tj. wyptaty z zysku, dywidendy z funduszu zatozycielskiego ptacone przez przedsiebior-
stwa publiczne do budzetu panstwa, dochody wiascicieli przedsiebiorstw prywatnych, dywidendy
akcjonariuszy; wptaty z zysku NBP do budzetu panstwa. Ponadto w zwigzku z wyptata dywidend
przeprowadza sie tzw. test superdywidendy. W tym celu dokonuje sie poréwnania dochodu danego
przedsiebiorstwa z wyptacong dywidendga na rzecz sektora instytucji rzadowych i samorzadowych.
W przypadku, gdy kwota wyptaconej dywidendy jest réwna lub mniejsza od dochodu przed-
siebiorcy, to rejestrowana jest ona jako dochdd z tytutu whasnosci z wptywem na wynik sektora
instytucji rzadowych i samorzadowych. Natomiast kazda kwote, ktéra przekracza dochdéd przedsie-
biorcy, rejestruje sie jako wycofanie kapitatu i nie wptywa ona na wynik sektora instytucji rzadowych
i samorzadowych. Test taki przeprowadzany jest takze dla wyptat zysku z NBP.

® dochdd podzielony jednostek typu przedsiebiorstwo, to kwoty, ktére jednostki wycofuja do wyko-
rzystania na wtasne cele z zyskdw zarobionych przez przedsiebiorstwo.

- reinwestowane zyski z zagranicznych inwestycji bezposrednich,

- inne dochody z inwestycji tj. dochody przypisane posiadaczom polis ubezpieczeniowych (uwzgledniono
tu rowniez zyski z inwestowania sktadek OFE),

- renty, w tym przychody ze sprzedazy czestotliwosci.
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Suma bilansujgca rachunku podziatu pierwotnego dochodéw wszystkich sektoréw instytucjonalnych
réwna jest dochodowi narodowemu brutto.

2.4.2 Transakcje podziatu wtérnego dochodoéow

Elementami rachunku podziatu wtérnego dochodéw sa podatki biezagce od dochodéw, sktadki na ubez-
pieczenia spoteczne, Swiadczenia spoteczne inne niz transfery socjalne w naturze oraz pozostate transfery
biezace.

Na podatki od dochodow i majatku sktadaja sie:
- podatek dochodowy,
- podatek rolny i podatek lesny,
- wptywy z optaty uzdrowiskowej pobieranej w gminach posiadajacych status gminy uzdrowiskowej,
- optata od posiadania psow,
— podatek od nieruchomosci i Srodkéw transportu niezwigzanych z wykonywaniem dziatalnosci go-
spodarczej,
- optaty skarbowe, paszportowe, komunikacyjne, miejscowe, itp.

Sktadki netto na ubezpieczenia spoteczne obejmuja:
- faktyczne sktadki na ubezpieczenia spoteczne ptacone przez pracodawcédw,
- przypisane umownie sktadki na ubezpieczenia spoteczne ptacone przez pracodawcéw,
- faktyczne sktadki na ubezpieczenia spoteczne ptacone przez gospodarstwa domowe,
- uzupetnienia do sktadek na ubezpieczenia spoteczne ptaconych przez gospodarstwa domowe,
- opfaty za ustugi zwigzane z systemem ubezpieczen spotecznych.

Sktadki (obowigzkowe i dobrowolne) wymienione powyzej ptacone sg przez gospodarstwa domowe
i obejmuja skfadki na fundusz emerytalny i rentowy, ubezpieczenia chorobowe i wypadkowe, Fundusz
Pracy oraz sktadki na ubezpieczenie zdrowotne. Sktadki te, z wyjatkiem czesci stanowigcej odpis na rzecz
OFE oraz PPE i IKE, sa dochodem sektora instytucji rzagdowych i samorzadowych.

Ustawowe sktadki do OFE oraz dobrowolne sktadki na PPE i IKE rejestrowane sg jako dochoéd sektora
instytucji finansowych.

Swiadczenia spoleczne inne niz transfery socjalne w naturze obejmujg $wiadczenia z ubezpieczen
spotecznych pieniezne i pozostate swiadczenia z ubezpieczen spotecznych.

Na swiadczenia z ubezpieczen spotecznych pieniezne sktadaja sie:
- emerytury i renty ptacone z Funduszu Ubezpieczen Spotecznych,
— emerytury i renty ptacone z Kasy Rolniczego Ubezpieczenia Spotecznego,
— zasitki, Swiadczenia rehabilitacyjne,
- jednorazowe odszkodowania powypadkowe z tytutu ubezpieczenia spotecznego.

Na pozostate Swiadczenia z ubezpieczen spotecznych sktadaja sie:

- $wiadczenia rodzinne od 1V 2004 r., ktére obejmuja zasitek rodzinny i dodatki do zasitku rodzinnego,

- $wiadczenie pielegnacyjne oraz zasitek pielegnacyjny (do 30 IV 2004 r. - zasitki rodzinne, wychowawcze
i pielegnacyjny),

- $wiadczenia z Funduszu Pracy (zasitki dla bezrobotnych, dodatki szkoleniowe, stypendia dla absol-
wentéw odbywajacych szkolenie lub staz u pracodawcy oraz do 31 VII 2004 r. - zasitki i S$wiadczenia
przedemerytalne, ktére od 1 VIl 2004 r. finansowane sa z budzetu panstwa),

- stypendia dla uczniéw, studentéw i absolwentéw szkét wyzszych (bez stypendiéw pracowniczych
i fundowanych wyptacanych ze srodkéw zaktaddw pracy),

- nagrody dla studentéw i absolwentéw szkdt wyzszych,

—o0d 1 X 2008 r. - $wiadczenia z Funduszu Alimentacyjnego (do 30 IX 2008 r. — zaliczka alimentacyjna,
do 301V 2004 r. - wyptaty z Funduszu Alimentacyjnego),

- jednorazowa zapomoga z tytutu urodzenia sie dziecka wyptacana od 9112006 .,

— pozostate $wiadczenia spoteczne realizowane na podstawie ustawy o pomocy spotecznej.
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Pozostate transfery biezgce obejmuja:

— sktadki na udziale wtasnym z tytutu pozostatych ubezpieczen osobowych i majatkowych (poza syste-
mem ubezpieczen spotecznych),

- wyptacone odszkodowania ubezpieczeniowe w zakresie ubezpieczer osobowych i majatkowych (poza
systemem ubezpieczen spotecznych),

— biezaca wspodtprace miedzynarodowa obejmujaca od 2004 r. warto$é wykorzystanych przez ostatecz-
nego beneficjenta funduszy z Unii Europejskiej zakwalifikowanych jako transfery biezace,

- przekazywane na rzecz instytucji niekomercyjnych dziatajacych na rzecz gospodarstw domowych
dotacje i darowizny oraz sktadki cztonkowskie,

— transfery biezace (pieniezne i w naturze) pomiedzy gospodarstwami domowymi rezydentéw i niere-
zydentdw,

- rabat brytyjski od 2005 r.,

- optaty administracyjne, tj. grzywny i kary naktadane na jednostki instytucjonalne,

— pozostate transfery, nie ujete gdzie indzie;j.

W ramach zasobow wiasnych UE z tytutu VAT i DNB rejestruje sie trzecig cze$¢ zasobéw wtasnych UE
z tytutu VAT oraz skfadke cztonkowska do UE liczong na podstawie dochodu narodowego brutto (tzw.
czwarta czes¢ zasobow wiasnych UE).

Suma bilansujaca rachunku podziatu wtérnego dochodéw sa dochody do dyspozycji brutto.

2.5 Transakcje rachunku wykorzystania dochodow do dyspozycji

2.5.1 Spozycie
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Spozycie produktéw stanowi wartos¢ produktow (wyrobdw i ustug) zuzytych na zaspokojenie potrzeb
ludnosci i obejmuje:
a) spozycie prywatne, w tym:
® spozycie w sektorze gospodarstw domowych (popyt konsumpcyjny), stanowigce wydatki poniesione
przez ludnos¢ na:
- zakup wyroboéw i ustug, wycenianych w cenach ptaconych przez konsumentéw (w tym wydatki
na zakupy w szarej gospodarce,
- wartos¢ oszustw na podatku od towardw i ustug (tzw. VAT fraud),
- spozycie naturalne produktéw rolnych pochodzacych z wtasnej produkcji — wycenianych w cenach
skupu surowych (nieprzetworzonych) produktéw,

ponadto:

— wartos$¢ czynszéw umownych, w odniesieniu do mieszkan uzytkowanych przez witascicieli i na-
jemcéw, szacowanych przy wykorzystaniu metody kosztéw uzytkownika,

— wartos¢ czynszéw najmu dla mieszkan w budynkach czynszowych (towarzystw budownictwa
spotecznego i wynajetych w celu osiggniecia zysku) - w wycenie tych ustug bierze sie pod uwage
m.in. koszty utrzymania i remontéw biezacych, amortyzacje i zysk z tytutu najmu,

- opfaty za ustugi zwigzane z systemem ubezpieczen spotecznych,

— wartos¢ ustug zwigzanych z korzystaniem z samochodéw stuzbowych do celéw prywatnych,

- wartos¢ uzywanych samochodéw osobowych importowanych z UE,

- wydatki na wyroby i ustugi zwiagzane z dziatalnoscia nielegalna.

Spozycie sektora gospodarstw domowych nie obejmuje m.in.: zakupu ziemi, doméw i mieszkan, kosztéw
podrézy stuzbowych, wydatkéw na cele dobroczynne, optat sgdowych, celnych i paszportowych, sktadek
na rzecz organizacji politycznych i spotecznych, kar i mandatéw, podatkéw od spadkéw i darowizn, itp.

® spozycie w sektorze instytucji niekomercyjnych dziatajacych na rzecz gospodarstw domowych przyjete
na poziomie produkgji globalnej nierynkowej pomniejszonej o odptatnos¢ ludnosci i powiekszonej
o transfery socjalne w naturze. Zgodnie z metodologia ESA 2010 wartos¢ wytworzonych ustug nieryn-
kowych w tym sektorze jest w catosci przekazywana nieodptatnie gospodarstwom domowym jako
transfery socjalne w naturze.



UWAGI METODOLOGICZNE

W wartosci spozycia sektora gospodarstw domowych w praktyce czesto wyodrebniana jest kategoria
spozycia skorygowanego. Stanowi ono sume spozycia w sektorze gospodarstw domowych i spozycia
indywidualnego (w postaci transferéw socjalnych w naturze) w sektorach: instytucji rzadowych i samo-
rzagdowych oraz instytucji niekomercyjnych dziatajagcych na rzecz gospodarstw domowych. Operacja
ta nie powoduje zmiany wartosci spozycia ogétem.

b) spozycie w sektorze instytucji rzadowych i samorzadowych, stanowi wartos¢ produkcji globalnej
tego sektora pomniejszona o produkcje rynkowa oraz o odptatnos¢ ludnosci za swiadczone ustugi
nierynkowe, a powiekszong o wartos¢ transferéw socjalnych w naturze przekazanych gospodarstwom
domowym za posrednictwem producentéw rynkowych.

Spozycie w sektorze instytucji rzadowych i samorzagdowych obejmuje:

- spozycie indywidualne, ktére stanowi wartos¢ wyrobdw i ustug nierynkowych przekazanych nieodptat-
nie na rzecz gospodarstw domowych. Obejmuje ono ustugi: oswiaty i wychowania, kultury i ochrony
dziedzictwa narodowego, ochrony zdrowia i opieki spotecznej, kultury fizycznej, sportu, turystyki.

- spozycie ogdlnospoteczne, tj. spozycie wyrobdw i ustug nierynkowych, ktére nie posiadaja konkretnych
indywidualnych odbiorcéw. W kategorii tej uwzgledniono gtéwnie koszty poniesione na administra-
cje publiczna, wymiar sprawiedliwosci, obrone narodowa, bezpieczenstwo publiczne, dziatalnos¢
naukowo-badawczg itp.

2.5.2 Korekta z tytutu zmiany w uprawnieniach emerytalno-rentowych

Korekta z tytutu zmiany w uprawnieniach emerytalno-rentowych dotyczy zmian w rezerwach ubezpie-
czeniowych, do ktérych gospodarstwa domowe maja okreslone roszczenia. Taka pozycja korygujaca jest
niezbedna w celu uzgodnienia oszczednosci gospodarstw domowych ze zmianami udziatéw netto tych
gospodarstw domowych w rezerwach funduszy emerytalnych rejestrowanych na rachunku finansowym
w systemie rachunkéw narodowych. Korekta jest rejestrowana zgodnie z przeptywami, ktére sie na nig
skfadaja.

W prezentowanych rachunkach korekta réwna sie petnej wartosci sktadek na ubezpieczenia spoteczne,
w odniesieniu do ptatnosci emerytalnych, wptaconych do kapitatowych systemoéw ubezpieczen spotecz-
nych pomniejszonej o petng wartos¢ emerytur wyptaconych w formie swiadczen oraz wartos¢ optat za
ustugi ubezpieczeniowe i powiekszonej o petna wartos¢ uzupetnien do skfadek ptaconych od dochodéw
z tytutu wtasnosci przypisanych posiadaczom polis ubezpieczeniowych.

Suma bilansujaca rachunek wykorzystania dochodéw sa oszczednosci. Oszczednosci stanowig te czesc
dochoddéw do dyspozycji, ktéra nie jest wydatkowana na konsumpcje. Sg one przeznaczone na akumu-
lacje (tworzenie i odtworzenie takich aktywéw jak naktady brutto na srodki trwate, przyrost rzeczowych
Srodkéw obrotowych i aktywoéw o wyjatkowej wartosci), transfery kapitatowe i/lub redukcje zadtuzenia.

2.6 Transakcje rachunku kapitatowego

2.6.1 Akumulacja brutto obejmuije:

= Naktady brutto na srodki trwate (popyt inwestycyjny), tj. naktady, ktére zwiekszajg wartos¢ majatku
trwatego bez naktadéw bedacych pierwszym wyposazeniem inwestycji oraz odsetek od kredytow
i pozyczek inwestycyjnych za okres realizacji inwestycji.

W rachunku uwzglednia sie réwniez:

- naktady ponoszone na systemy uzbrojenia (np. czotgi, pojazdy opancerzone, okrety wojenne, todzie
podwodne) oraz mate narzedzia, ktére sg wykorzystywane w procesie produkcji dtuzej niz jeden rok
bez wzgledu na ich wartos¢,

— wydatki na produkty wiasnosci intelektualnej, przeznaczone do uzytkowania przez okres dtuzszy
niz jeden rok, ktére obejmuja w szczegdlnosci wydatki na prace badawczo-rozwojowe i wydatki
na oprogramowanie komputerowe (zakupione i wytworzone na witasne potrzeby).
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= Przyrost rzeczowych srodkéw obrotowych obejmuje wartos¢ przyrostu:

- zapasow, materiatow i surowcédw, pétfabrykatéow obcej produkcji, paliw (o ile nie stanowia sktadnika
wyposazenia), cze$ci zapasowych maszyn i urzadzen (o ile nie stanowig wartosci srodka trwatego),
materiatéw biurowych i drukéw,

- produktéw gotowych, tj. gotowych wyrobdéw i ustug wiasnej produkgji, prac naukowo-badawczych,
projektowych i geodezyjno-kartograficznych, zakoriczonych robét, inwentarza zywego hodowlanego
oraz produkgji roslinnej i zwierzecej,

- produkcji niezakonczonej obejmujacej roboty i ustugi w toku oraz pétfabrykaty wiasnej produkgji,

—towardéw handlowych obcej produkcji zakupionych przez dang jednostke gospodarcza w celu odsprze-
dazy w stanie nieprzetworzonym,

- rezerw panstwowych (dane z Agencji Rezerw Materiatowych).

Zmiany rzeczowych srodkéw obrotowych liczone sg jako réznica miedzy wartoscig na koniec i na poczatek
okresu sprawozdawczego w cenach sredniorocznych. Szacunki przyrostu rzeczowych srodkéw obrotowych
prowadzone sg wedtug rodzajow zapasoéw i wedtug sektoréw instytucjonalnych.

= Nabycie pomniejszone o rozdysponowanie aktywow o wyjatkowej wartosci, tj.: wartos¢ kamieni
i metali szlachetnych, antykéw i dziet sztuki, bizuterii z kamieni i metali szlachetnych, pozycji kolekcjo-
nerskich, ktére sg nabywane jako lokata kapitatu.

2.6.2 Transfery kapitatowe
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Sa to transfery kapitatowe pieniezne (w postaci kwot pienieznych uzyskanych przez jednostke dokonuja-
ca transferu poprzez rozdysponowanie innych aktywoéw, z wyjatkiem rzeczowych $rodkéw obrotowych,
lub w postaci kwot pienieznych na nabycie okreslonych aktywoéw, z wyjatkiem rzeczowych srodkéw ob-
rotowych, przez otrzymujacego transfer) zgodnie z celem wskazanym przez dokonujacego transfer oraz
transfery kapitatowe w naturze (w postaci przekazania prawa wtasnosci aktywow innych niz rzeczowe
srodki obrotowe i gotéwka lub w postaci umorzenia zobowigzania otrzymujacego transfer wobec doko-
nujacego transfer).

Transfery kapitatowe obejmuja:
- podatki od kapitatu,
- dotacje na inwestycje,
— pozostate transfery kapitatowe.

Transfery kapitatowe moga mie¢ rézne formy, np.:

- podatkéw od spadku i darowizn za zycia,

- podatkéw od wzrostu wartosci gruntéw rolnych z tytutu zmiany charakteru ich wykorzystania
(np. pod budynki mieszkalne),

- wptat dokonanych przez instytucje rzadowe i samorzadowe lub przez zagranice na pokrycie strat
zwigzanych m.in. z kleskami zywiotowymi,

- odszkodowan za zniszczenie mienia lub obrazenia ciata nie objetych polisami ubezpieczeniowymi,

— transferéw z instytucji rzagdowych i samorzadowych do jednostek publicznych na pokrycie czesci
lub wszystkich kosztéw naktadéw inwestycyjnych lub wysokich deficytéw powstatych w ciggu dwdch
lub wiecej lat,

- umorzen przez obce panstwo dtugu rzagdowego.

Transfer kapitatu w prezentowanych rachunkach obejmuje dotacje inwestycyjne dla przedsiebiorstw,
odszkodowania wyptacone w przypadkach klesk zywiotowych, umorzenia zobowigzan w stosunku
do zagranicy oraz podatki od spadkéw i darowizn. Od 2004 r. obejmuje réwniez wartos¢ wykorzystanych
przez ostatecznego beneficjenta funduszy z Unii Europejskiej zakwalifikowanych jako transfery kapitatowe.

W pozycji tej dokonano réwniez rozliczenia sktadek na ubezpieczenia spoteczne, ktére prawdopodobnie
nigdy nie zostang zebrane. Transfery te skierowane sa z sektora instytucji rzadowych i samorzadowych
do pozostatych sektoréw instytucjonalnych gospodarki narodowej.

Suma bilansujaca rachunek kapitatowy sg wierzytelnosci netto / zadtuzenie netto, ktére stanowia sume
wierzytelnosci netto lub zadtuzenia netto sektoréw instytucjonalnych. Reprezentuja przychody netto, ktére
gospodarka ogétem udostepnia zagranicy (jesli sa dodatnie) lub otrzymuje od zagranicy (jesli sa ujemne).



lll. Methodological notes

1. European System of National and Regional Accounts (ESA2010) and Polish
national accounts

Data presented in the publication were compiled according to the European System of National
and Regional Accounts in European Union (ESA 2010), introduced by the Regulation (EU) No 549/2013
of the European Parliament and of the Council of 21 May 2013.

The national accounts system is a internationally framework compatible with consistent, logical
and integrated macroeconomic accounts, balances and tables developed according to the actual standards
and statistical rules.

ESA 2010 is a system based on international concepts, definitions, classifications and accounting policies.
It is created by a set of related accounts made in a specific order. Each of them shows a different type
of economic affairs, made by subject from different institutional sectors and conducting economic affairs
in successive periods of time.

In the system of national account are:
- current accounts,
- accumulation accounts,
- balance sheets (state accounts).

The current accounts contain:
- production account,
- generation of income account,
- primary distribution of income account,
- use of disposable income account,
- use of adjusted disposable income account.

Accumlation accounts contain transactions and other changes affecting the differences between
the values in the opening balance and the closing balance.

Accumulation accounts contain:

— capital account, which presents how saving are financed by investments related to various types
of non-financial assets,

- financial account, which presents the acquisition and disposal of financial assets and liabilities,

— other changes in the volume of assets account, which include all other changes that took place
in the opening and closing balance sheet and were not recognized as transactions in the above men-
tioned accounts,

- revaluation account, which includes property gains / losses related to the level and structure of prices.

Balance sheet includes:
- opening balance sheet,
- changes in balance sheet,
- closing balance sheet.

In the national accounts system, the national economy is described by the activities of national institutional
units. The national economy in general is described by domestic units and foreign units.

National unit is an institutional unit involved (or intending to be involved) in economic affairs or transac-
tions with a significant economic scale for a minimum of one year in the economic territory of the country.

The presented national accounts include the results of activity of national units (residents) and foreign
entities (non-residents) but only in the scope of transactions with resident institutional units.
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Economic transactions in the accounts, developed in a determined way, make doing observations, ana-
lyzing and evaluating of the national economy, with a view to providing the recipients with a systematic
and complete picture of the national economy.

National accounts are compiled in the high level of aggregation, ie for the entire national economy
and at lower aggregation levels, ie by institutional sectors and by kind of activity. Transactions by kind
of activity are compiled for the production account and for the generation of income account, however
the transactions by institutional sectors are compiled for the whole sequence of national accounts

For developing transactions in national accounts was used information filled in REGON register and budget
classifications applicable in individual years, NACE Rev. 2 and balance of payments based on the transactions.

In the ESA 2010 national accounts system, in the disaggregation of the national economy into institutional
sectors, the classification unit is the institutional unit, i.e. the entity conducting production activity, having
decision autonomy within its scope of operations and running a full set of accounts.

Institutional unit is:

- a national economy entity which produced goods and non-financial market services and keeps acco-
unting books,

- a national economy entity which working in financial intermediation, ancillary financial activity
and insurance activity,

- a national economy entity working under the rules set out in budgetary law and an entity whose financial
system has been defined by separate laws, the main source of being subsidies from the state budget,

- non-profit institution (social organizations, political parties, trade union organizations, associations
and foundations, units of religious organizations),

—an individual.

In the national accounts, national economy by the type of activity the enterprise is the classification
entity, i.e. entity as described above. In practice most production entities lead different activities. The sum
of the activities of individual entities creates the socio-economic activity of the national economy.
The presented accounts are compiled according to the prevailing type of activity.

Entities whose function is to produce products and services on the market are called market units.
Their behavior depends on the market - they sell and buy goods at prices shaped by demand and supply.
A characteristic feature of these entities is the employment of hired force, the separation of the organiza-
tional unit from the physical person of the owner and the keeping of accounting books.

Non-market units (non-profit) are producers providing to other entities all or most of their production
for free of charge or at economically unjustified prices. Economically justified prices are prices that have
a significant impact on the quantity of goods that producers are ready to deliver, and on the amount
of goods that buyers want to buy.

Economic entities named as non-profit entities are established for manufacturing goods and services,
but their statutes do not allow the transfer of income, profits or other elements of surplus production
to the entities that created them, or which control or finance them. If non-market units sell their production
by prices which are economically justified (significant), they should be treated as market units and inclu-
ded either in the sector of non-financial corporations or in the sector of financial corporations, depending
on the type of their activity.

Non-market units can be financed and controlled also by enterprises. Examples are chambers of commerce,
institutions involved in the promotion of goods and services, research centers, etc. Such units have been
included in the sector of non-financial enterprises or in the sector of financial corporations.

Other non-profit institutions serving households by providing them products or services. The source
of their financing are mainly membership fees or household donations. These units may also receive
subsidies from the general government sector, transfers from the non-financial corporations sector
and financial corporations as well as donations both from the country and from the rest of the world.
The economic entities, which mentioned, were defined as non-profit institutions serving households
conducting non-market activities.
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Groups of national institutional units characterized by a common function performed in the production
process, the economic objective and type of kind of activity are defined as institutional sectors.

The system of national accounts identified five national institutional sectors set up by characteristic
institutional units:

- non-financial corporations sector, which includes the business entities produce goods and non-financial
market services and keeping accounting books,

—the financial corporations sector, which includes economic entities making the financial intermediation,
auxiliary financial activities and insurance activities,

—the general government sector, which includes non-market producer units, whose production is inten-
ded for individual and collective find consumption expenditure, financed from obligatory payments
made by units belonging to other sectors, as well as units whose main activity is the redistribution
of income and national wealth and units controlled by the sector which, in accordance
with the ESA 2010 methodology, comply the criteria for being included in the sector,

- the household sector, which includes own-account workers in private farms in agriculture
as wel as natural persons working outside private farms in agriculture, employing up to 9 persons
and keeping simplified accounting books, as well as natural persons obtaining income from hired
work and non-earned sources,

- the non-profit institutions serving households, which includes social organizations, political parties,
trade union organizations, associations, foundations and religious organizations.

Besides of the national institutional sectors, the national accounts system creates the rest of the world
sector, which includes business entities owned by foreign units.

Detailed rules for classifying institutional units to institutional sectors are presented in Annex 1.

In the presented accounts, the groups of entities with the predominant kind of activity are presented
in the following sections of of NACE Rev. 2:

Agriculture, forestry and fishing
Mining and quarrying
Manufacturing
Electricity, gas, steam and air conditioning supply
Water supply; sewerage, waste management and remediation activities
Construction
Wholesale and retail trade; repair of motor vehicles and motorcycles
. Transportation and storage
Accommodation and food service activities
Information and communication
Financial and insurance activities
Real estate activities
. Professional, scientific and technical activities
Administrative and support service activities
. Public administration and defence; compulsory social security
Education
. Human health and social work activities
Arts, entertainment and recreation
Other service activities
Activities of households as employers; undifferentiated goods- and services-producing activities
of households for own use
U. Activities of extraterritorial organizations and bodies.

® =
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For practical purposes, in the tables the section names have been shortened in relation to the current
classification.
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2. Accounts and transactions in national accounts by institutional sectors

2.1 Transactions in the production account

The production account includes transactions related to the production of gross domestic product
in the national economy (gross value added in institutional sectors).

2.1.1 Output

Output - total products (goods and services) produced during the accounting period, equal to the sum
of the products of all national institutional sectors or the sum of the products of all activities.

Activities, that are included in the output, are:

— individual and collective production of products and services that are delivered (or to be delivered)
to entities other than their producers, including the production of products and services used in the
production process of specific products,

- production on own use of all products that remain with producers and constitute products for final
consumption expenditure and gross capital formation, if only their value is significant,

— production for own use of services provided by owners of flats (so-called imputed rents) and services
provided by paid domestic help.

According to the European System of National and Regional Accounts (ESA 2010), the group of establish-
ments and individuals that avoid statistical observation and control of the authorities (including hidden
economy and illegal activity) should be included in the production in national accounts.

The scope and methodology used to estimate the hidden economy and illegal activity are presented
in Annex 3.

The production is understood as an activity carried out under the control and responsibility of an eco-
nomic unit that uses the work contribution, capital and purchased materials, resources and services
to produce new products. Natural growth processes are not treated as production. In theory, the production
also includes services produced within households. Services generated by households for their own use,
such as laundry, cleaning and cooking are also excluded from the national accounts.

In the non-financial corporations sector, output is composed of production which has been sold
or otherwise reached the market, or is intended for sale.

The total output is the sum of the following items:
- general value of products and non-financial services sold,
- margin realized on the sale of goods purchased for resale,
- the general value of products or services provided as part a barter of products,
- general value of products or services in the form of settlements in kind,
- changes in inventories of finished goods and work in progress,
- the value of goods or services intended to increase the value of own fixed assets.

The output of small and medium units included in the sub-sector national private corporations (excluding
cooperatives) is increased by resources from the hidden economy, i.e. the undervaluation of economic
entities registered.

Output of the financial corporations sector is estimated as follows:

— for banks and cooperative savings and credit unions — as a total of revenues from commission, other
operating activity and financial intermediation services indirectly measured (FISIM),

— for brokerage houses - balance of revenues from brokerage activities and revenues from financial
instruments intended for trading and revenues from financial instruments available for sale and other
operating activities,

— for financial intermediaries — revenues from services related to financial consulting and consultancy
in the field of trading in securities,
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—for investment funds’'management companies — revenues from operations related to the management
of entrusted funds,

— for pension societies — revenues from activities related to the management of open and voluntary
pension funds,

— for insurance companies — output is equal to the total actual premium earned plus supplements/
additions to the premium minus total compensation/total claims minus change in the balance
of other technical provisions; this output is divided into life and non-life insurance as well as reinsurance,

— for open pension funds - output is calculatedat production cost.

FISIM is calculated and allocated based on a reference rate defined as a “clean” interest rate that does
not include a risk premium. Calculations are based exclusively on loans granted and deposits accepted
by financial intermediaries (the central bank is not included in the FISIM estimates).

Apart from banks, institutional units conducting financial leasing activities and cooperative savings
and credit unions have been incorporated into FISIM producers.

The total output in the general government is calculated as a sum of operating costs, including consump-
tion of fixed capital, i.e.:

- intermediate consumption,

- compensation of employees (wages and salaries as well as employers’ social contributions),

- other taxes on production,

- consumption of fixed capital.

The non-market output is calculated as the difference between the total output and market output, output
for own final use and payments for non-market output.

In the households sector output is equal to:

- revenues from the sale of products and services manufactured by natural persons conducting eco-
nomic activity (excluding private farms in agriculture) and keeping simplified accounting books,
as well as taking into account production designated for own investments and changes in inventories
of finished goods and work in progress,

— the value of production of private farms in agriculture (including the value of products designed
for own consumption), increased by subsidies from EU funds as intervention subsidies from Agricultural
Market Agency and European Agricultural Guarantee Fund and subsidies from country budget
as a part of Rural Development Program,

- the value of trade margin on the sale of foodstuff articles at marketplaces,

—the value of the sale of timber originating from forests owned by natural persons and forest undergrowth,

- the value of revenues from renting and leasing,

- the value of tips for services rendered,

— the value of services rendered by persons employed to perform housework in households,

— the value of imputed rents referring to the dwellings occupied by householders (owners and others)
estimated by the user cost method. According to this method the value of dwelling services consti-
tutes appropriate costs borne on maintenance and repairs, including consumption of fixed capital
and revenue of user of dwellings,

- the estimates of hidden economy and illegal activities,

— the value of services connected with the private use of company cars.

Gross output of the non-profit institutions serving household is calculated as a sum of the estimated
current costs for non-market producers, i.e.:

- intermediate consumption,

- compensation of employees,

- other taxes on production less other subsidies on products,

- consumption of fixed capital.
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2.1.2 Intermediate consumption

Intermediate consumption includes the value of net materials used (after deducting the value of utility
waste), raw materials (including packaging), fuels, energy, technical gases, external services (external pro-
cessing, transport services, rental of equipment, telecommunications and computing services, commissions
paid for services banking), financial intermediation services indirectly measured (FISIM) and business travel
costs (without diets) and other costs (for example: costs of advertising, representation, lease and rental),
business tickets costs, lump sum costs for using own vehicles for business purposes, fees exchange and
fees for participation in the National Depository of Securities. Products and services are either transformed
or used in the production process.

The balancing value of the production account is gross value added, and after taking into account taxes
on products less subsidies on products - gross domestic product.

Gross domestic product (GDP) - represents the final result of activity of all entities of the national econo-
my. GDP is the sum of gross value added of all national institutional sectors or all sections of the national
economy increased by various components depending o the prices at which the gross value added
is calculated. GDP is defined and measured in the following three ways:
a) production approach: GDP is the sum of gross value added of the various institutional sectors
or the various industries plus taxes and less subsidies on products;
b) expenditure approach: GDP is the sum of final uses of goods and services by resident institutional units
(final consumption and gross capital formation), plus exports and minus imports of goods and services;
¢) income approach: GDP is the sum of uses in the total economy generation of income account
i.e. compensation of employees, taxes on production and imports less subsidies, gross operating surplus
and mixed income of the total economy.

2.2 Generation of the value of GDP at producer’s and basic prices
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Gross value added is the difference between output and intermediate consumption.

Gross domestic product is calculated at market prices regardless of the adopted value added valuation
principle.

Gross domestic product illustrates the final result of the operation of all the national economy entities.
GDP is the sum of the gross value added of all national institutional sectors or all sections of the national
economy, increased by different components, depending on the prices at which the gross value added
is calculated.

At producer’s prices conditions: the total gross value added of the national economy is increased
by customs duties and other import charges as well as goods and services tax — VAT (on domestic products
and on imports).

At basic prices conditions: gross value added of the total gross national economy is increased by taxes
on products, i.e. taxes paid per unit of any product or service: goods and services tax — VAT (on domestic
products and on imports), taxes and duties from import (including excise duty), excise duty on domestic
products and taxes on certain types of services (e.g. from numerical games and lotteries, lump sum tax
on goods and services on occasional passenger transport) and reduced by subsidies on products; in the cat-
egory of subsidies to products, all subsidies defined in the budget act as subjective in practice are included.

The producer price is defined as the amount of money received by the producer (including the trading
unit) from the buyer per unit of product (product or service), less the due tax on goods and services — VAT
in the case of the taxpayer and any discounts and rebates.

The basic price is defined as the amount of money received by the producer (including the trade unit)
from the buyer per unit of product (product or service), less taxes on the product and any discounts
and rebates, plus subsidies on product.
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2.3 Transactions of the generation of income account

The generation of income account includes transactions directly related to the production process
and the process of generating income.

2.3.1 Compensations of employees

The Compensations of employees consist of: wages and salaries and employers’ social contributions.

The wages and salaries consist of:

- wages and salaries in cash,

- wages and salaries in kind,

- bonuses and prizes,

—bonuses (for example for work in harmful conditions, for seniority, for performing special or managerial
functions, etc.),

- payments for overtime work,

- holiday pay,

- remuneration paid for the time of downtime,

- commissions and tips,

- retirement benefits, jubilee bonuses, severance pay paid on group dismissals,

—income from undeclared work,

- since 1999, the value of employers’ social contributions and health insurance contributions paid
by employees.

Employers’ social contributions include the actual contributions being the value of constituting
the value of employers’actual social contributions, increased by contributions to the Employee Benefits Fund
and imputed social contributions, which are mainly related to the imputation in national accounts
of contributions for uniformed services employees.

2.3.2 Taxes on production less subsidies and import

Taxes less subsides on production and import include:
- taxes less subsidies on products

This transaction is presented only at the level of the total national economy, which consists of:

- value added taxes — VAT (from domestic and foreign products),

— taxes and duties on imports (including excise duty),

— other taxes on products (excise duty on domestic products and taxes on certain types of services
(e.g. from games of chance and mutual wagering and until 2010 a flat-rate tax on goods and services
on occasional passenger transport by buses registered abroad),

- fuel fee,

- temporarty payment,

- stamp duty, taxes on civil-law transactions, transportation levy,

- subsidies on products (it concerns sugar payment, separate payments for soft fruit, fruit and vegetables,
etc., special support in the milk market).

- other taxes on production less other subsidies on production

This transaction occurs in the institutional sectors. It consist of:

—other taxes on production (including tax on means of transport and industry used for business
purposes, payment of workplaces for PFRON, fees for licenses for the sale of alcohol, fees for the Fund
for Environmental Protection and Water Management, subscription, bank tax, mandatory payment
of financial institutions to the Bank Guarantee Fund),

- other subsidies on production (this applies to payments under the Single Area Payment as part
of funds from the European Union).
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The balancing item of the generation of income account is the operating surplus, gross / mixed income,
gross. In the case of enterprises without legal personality in the household sector, the balancing item
of the generation of income account contains a hidden element corresponding to the for work
by the ownerormembers of hisfamily.Income from self-employmenttheworkisinthe form of wagesandsalaries
and features of profit from work performed as an employer. This income, which is not in the strict sense
a salary, or only a profit, is referred to as “mixed income”.

The operating surplus is the gross value added generated by domestic market and non-market units less
wages and salaries and other taxes on production and increased by the other subsidies to the producers.

2.4 Transactions of the primary and secondary distribution of income account

2.4.1 Primary distribution of income transactions

Transactions forming the primary distribution of income account, except property income, were discussed
in section 2.3.

The property income consists of:
- interest received and paid,
- distributed income of nonfinancial and financial corporations, i.e.:

m dividends, i.e. withdrawals from profit, dividends from the initial fund paid by public corporations
tothe state budget, income of owners of private corporations, dividends of shareholders; NBP payments
to the state budget. In addition, due to the payment of dividends, the so-called super dividend test
is carried out. For this purpose, comparison of the corporations’ income with the dividend paid
to the general government sector is made. If the amount of dividend paid is equal or less than the entre-
preneur’sincome, it is registered as property income with an impact on the general government sector.
By contrast, any amount that exceeds the entrepreneur’s income is recorded as a withdrawal
of capital and does ot affect the general government. Such a test is also carried out for the payment
of profit from the NBP.

= withdrawals from income of quasi-corporations, the amounts that units withdraw for use for their
own purposes from the profits earned by the corporations,

- reinvested earnings on foreign direct investment,

- other investment income, i.e. income of insurance policy holders (here also included profits from
investing OFE contributions),

- rents, including revenues from the sale of frequencies.

The balancing item of the primary distribution of income of all institutional sectors equals gross national
income.

2.4.2 Secondary distribution of income transactions
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The components of the secondary distribution of income account are current taxes on income, wealth,
net social benefits other than social transfers in kind and other current transfers.

Current taxes on income, wealth consist of:
— taxes on income,
- agricultural tax and forest tax,
- income from the spa fee collected from the spa commune,
— fee for having dogs,
- tax on real estate and means of transport not related to the business activity,
- stamp duty, passport, communication, local fees, etc.

Net social contributions include:
- employers’actual social contributions,
- employers’imputed social contributions,
— households’actual, social contributions,
- households’ social contributions supplements,
- social insurance scheme service charges.
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The contributions (mandatory and voluntary) mentioned above are paid by households and inclu-
de contributions to the pension and disability fund, sickness and accident insurance, the Labor Fund
and health insurance contributions. These contributions, with the exception of the part constituting deduction
for Open Pension Funds (OPF), Occupational Pensions (OP) and Individual Retirement Account (IRA),
are income of the general government sector.

Statutory contributions to OPF and voluntary contributions to OP and IRA are recorded as income
of the financial corporations sector.

Social benefits other than social transfers in kind include social security benefits in cash and other
social insurance benefits.

The social security benefits in cash consist of:
- pension contributions and pension receipts paid out from the Social Insurance Fund,
— pension contributions and pension receipts paid out from The Agricultural Social Insurance Fund,
- social benefits, rehabilitation benefits,
- one-off post-accident damages for social insurance.

The other social insurance benefits consist of:

— family benefits from May 1, 2004, which include family allowance and supplements to the family
allowance,

- attendance benefit and attendance allowance (up to 30 IV 2004 — family, child-raising and attendance
allowance),

— benefits from the Labor Fund (unemployment benefits, training allowances, scholarships for graduates
undergoing training or internship with an employer, and until 31 VIl 2004 - pre-retirement allowances
and benefits, which from 1 VIIl 2004 are financed from the state budget),

- scholarships for pupils, students and graduates of higher education institutions (without employee
and funded scholarships paid from the means of workplace),

- awards for students and graduates of higher education institutions,

- since October 1, 2008 - benefits from the Alimony Fund (until October 30, 2008 - alimony advance,
until April 30, 2004 - payments from the Alimony Fund),

- one-off childbirth grant paid from February 9, 2006,

- other social benefits implemented on the basis of the Social Assistance Act.

The other current transfers include:

- net non-life insurance premiums (except for the social security system),

- paid non-life insurance claims (except for the social security system),

- current international cooperation covering from 2004 the value of funds from the European Union
used by the final beneficiary qualified as current transfers,

— donations and donations and membership fees paid to non-profit institutions serving households
(NPISH),

— current transfers (in cash and in kind) between resident and non-resident households,

— UK correction from 2005,

— administrative fees i.e. fines and penalties imposed on institutional units,

- other transfers not included elsewhere.

Within the VAT- and GNI- based EU own resources are recorded as the VAT-based third EU own resource
and the EU membership contribution calculated on the basis of gross national income (so-called GNI- based
fourth part of EU own resources).

Gross disposable income is the balancing item of the secondary distribution of income account.
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2.5 Use of disposable income account transaction

2.5.1 Final consumption expenditure
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Final consumption expenditure is the value of products (goods and services) used to meet people needs.
The item includes:
a) Private consumption expenditure of which:

® households'final consumption expenditure (consumer demand) constituting expenditures incurred
by households on:
- purchases of goods and services valued at prices paid by consumers (including expenditure
on the purchases of products in hidden economy),
- value of VAT fraud,
- own-account consumption of agricultural products produced by people for themselves - valued
at procurement prices of unprocessed products,

moreover, it includes:

- the value of imputed rents occupied by households (owners and others), estimated by the user
cost method,

- the value of actual rents for the dwellings in rental buildings (public building societies and dwel-
lings rented for profit); valuation of these services concerns among other costs of maintenance
and repair including the depreciation and appropriate profit on rental,

- social insurance scheme services charges,

— the value of benefits from the private use of company cars,

- the value of used cars imported from the EU,

- expenditure on goods and services related to illegal activities.

Households’ final consumption expenditure does not include the following items: expenditures
on land, houses and flats, costs of business trips, expenditures on charity purposes, customs duties,
court fees, charges for visas, contributions to political and social organisation, fines, penalties, inheritance
and donation taxes etc.

= Final consumption expenditure of non-profit institutions serving households is at the level of gross
output lessened by payments made by population and increased by social transfer in kind. According
to the methodology of ESA2010 the value of non-market services and goods produced by NPISHs
sector is supplied free of charge to the households as a social transfer in kind.

In the value of households’ final consumption expenditure, in practice, a category of actual individual
consumption, is often calculated. It consists of households'final consumption expenditures and individual
final consumption expenditures (in the form of social transfers in kind) in sectors: general government
sector and non-profit institutions serving households sector. It does not cause the change of the value
of total final consumption expenditure.

b) Final consumption expenditure in the general government sector is equal to the total output
less market output and payments made by households for non-market output plus social transfers
in kind provided to individual households via market producers.

Final consumption expenditure in the general government sector consists of:

- individual consumption expenditure, the value of goods and services provided to households without
fees. Itincludes following services: education, culture and protection of national heritage, health care
and social protection, physical culture, sport, tourism.

— collective consumption expenditure i.e. consumption of goods and services, which do not have specific
individual recipients. This category includes mainly costs incurred for public administration, justice
system, national defence, public safety, research and development, etc.
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I
2.5.2 The adjustment for the change in pension entitlements

The adjustment for change in pension entitlements refers to changes in insurance reserves to which house-
holds have specified claims. Such corrective position is necessary in order to reconcile household savings
with changes in net equity of these households in the reserves of pension funds registered in financial
accounts in the national accounts system. Adjustment is recorded according to the flows which compose it.

In the presented accounts, the adjustment equals to the full value of social security contributions,
in relation to pension payments, paid into the social insurance capital schemes reduced by the full value
of pensions paid in the form of benefits and the value of payments for insurance services plus the full value
of supplements paid from property income attributed to insurance policy holders.

Saving is the balancing item of use of income account. Savings is the part of disposable income
that is not spent on consumption. They are designated for accumulation (creation and reconstruction
of assets such as gross fixed capital formation, changes in inventories and valuables), capital transfers
and/or borrowing reduction.

2.6 Capital account transactions
2.6.1 Gross capital formation includes:

m Gross fixed capital formation (investment demand), i.e. investments that increase the value of fixed
assets without investments being the first equipment investment and interest on loans and investment
loans for the period of the investment.

The capital account also includes:
—investments incurred on weapon systems (e.g. tanks, armoured vehicles, warships, submarines)
and small tools that are used in the production process for more than one year regardless of their price,
— expenditure on intellectual property products for use over a period of more than one year, which
include in particular expenditure on research and development and expenditure on computer software
(purchased and manufactured for own needs).

= Changes in inventories includes the value of:

- inventories, materials and raw materials, semi-finished foreign products, fuels (if they are not part
of the equipment), some of the machines and equipment (unless they constitute the value of a fixed
asset), office supplies and prints,

- finished products, i.e. finished products and services of own production, scientific and research
works, design and geodetic-cartographic works, finished works, livestock, as well as crop and animal
production,

- workin progress, including works and services in progress, and semi-finished products of own production,

- commercial goods from foreign production purchased by a given economic unit for the purpose
of resale in the unprocessed state,

— state reserves (data from the Agency of Material Reserves).

Changes in inventories of current assets are calculated as the difference between the value at the end
and the beginning of the reporting period in average annual prices. Estimates of the increase in inventories
of current assets are carried out according to types of inventories and by institutional sectors.

= Acquisitions less disposals of non-produced assets, i.e. value of precious stones and metals, antiqu-
es and works of art, jewelry from gemstones and precious metals, collector items, which are acquired
as a capital investment.

2.6.2 Capital transfers

These are capital transfers in cash (in the form of monetary amounts obtained by the transfer unit
by disposing of other assets, excluding inventories, or in the form of cash amounts for the acquisition
of certain assets, except inventories, by the transfer recipient) in accordance with the purpose
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indicated by the transferor and capital transfers in kind (in the form of transfer of ownership of assets other
than inventories and cash or in the form of redemption of the obligation of the recipient of the transfer
to the transferor).

Capital transfers include:
- capital taxes,
- investment grants,
- other capital transfer.

Capital transfers have various forms, e.g.:

- inheritance and on gifts taxes between persons levied,

—taxes on the increase in the value of agricultural land due to a change in the nature of their
use (e.g. for residential buildings),

- payments made by general government or rest of the world to cover losses related to, among others
with natural disasters,

- compensation for damage to property or personal injury not covered by insurance policies,

- transfers from general government to public units to cover part or all the costs of investment outlays
or high deficits arising within two or more years,

- amortizations by a foreign state of government debt.

Capital transfers in the presented accounts includes investment grants for enterprises, compensation
paid in cases of natural disasters, cancellation of liabilities in relation to the rest of the world, as well
asinheritance and on gifts taxes. Since 2004, it also includes the value of funds from the European Union used
by the final beneficiary, classified as capital transfers.

This item also includes the settlement of social security contributions, which will be probably never col-
lected. These transfers are directed from the general government sector to other institutional sectors
of the national economy.

The balancing total of the capital account is net lending/net borrowing which are the sum of net lend-
ing or net borrowing by institutional sectors. They represent net revenue that the total economy makes
available to or receives from abroad (if positive) or from abroad (if negative).



IV. Zrédta danych i ich wykorzystanie

Gtéwnymi zrédtami danych, wykorzystywanymi do sporzadzania rachunkéw narodowych sg sprawozdania
GUS oraz zrédta administracyjne dotyczace:

- dziafalnosci gospodarczej jednostek oséb prawnych i fizycznych,

- dziafalnosci instytucji finansowych i ubezpieczeniowych,

- dziatalnosci budzetu panstwa, budzetéw jednostek samorzadowych terytorialnego, pafstwowych
funduszy celowych, agencji wykonawczych, instytucji gospodarki budzetowej oraz samorzadowych
zaktadoéw budzetowych,

- dziatalnosci szkot wyzszych,

- dziafalnosci instytucji kultury,

- dziafalnosci inwestycyjnej jednostek oséb prawnych i fizycznych,

- dziatalnosci rolniczej jednostek oséb prawnych i fizycznych,

- obrotéw z zagranica.

Dane dla sektora przedsiebiorstw niefinansowych pochodza gtéwnie z rocznych ankiet przedsiebiorstw
o symbolach SP, zréznego typu sprawozdarn finansowych przedsiebiorstw o przychodach, kosztach i wyniku
finansowym na formularzach o symbolu F-01, F-02 (do 2015 r.).

W szacunkach produkcji globalnej wykorzystano informacje o:
- przychodzie ze sprzedazy wyrobdw i ustug,
- marzy handlowej,
— wartosci wyrobow i ustug przekazanych na wiasne cele finalne jednostki,
- zmianie standéw zapasow wyrobow gotowych,
- zmianie standw zapaséw produkgji niezakoriczonej.

W szacunkach wielkosci ekonomicznych tworzacych koszty przedsiebiorstw wykorzystano informacje
o kosztach dziatalnosci ogétem, w tym:

- amortyzacji,

— zuzyciu materiatéw,

- zuzyciu energii,

— ustugach obcych,

- wynagrodzeniach brutto,

- ubezpieczeniach spotecznych,

- podatkach i optatach,

- odpisach na zaktadowy fundusz swiadczen socjalnych,

- podrézach stuzbowych,

- pozostatych kosztach, w tym ubezpieczeniach majatkowych.

Elementy kosztéw ujeto w nastepujace transakcje:
- zuzycie posrednie, sumujac zuzycie materiatéw, energii, ustugi obce, podréze stuzbowe, pozostate
zuzycie posrednie, saldo sktadek i odszkodowan z tytutu ubezpieczen majatkowych,
- wynagrodzenia brutto,
- sktadki na ubezpieczenia spoteczne (powiekszone o sktadki na Fundusz Pracy),
- pozostate podatki od producentéw,
— ubezpieczenia majatkowe netto.

Ponadto ze sprawozdan przedsiebiorstw wykorzystano informacje o: podatkach, dotacjach przedmioto-
wych i innych zwiekszeniach, odsetkach od kredytéw i pozyczek otrzymanych i zaptaconych, wyptatach
z zysku, zmianach stanu zapaséw, nagrodach i premiach wyptacanych z zysku.

Transakcje dotyczace akumulacji ustalono w oparciu o roczne ankiety przedsiebiorstw o symbolach
SP, SP-3, sprawozdania F-03 oraz doszacowania wtasne (doszacowania konceptualne oraz doszacowania
do kompetnosci danych).

Dane dla sektora instytucji finansowych pochodzg ze sprawozdan F-02 (do 2015r.) i SP (od 2016 r.) —dla
jednostek duzych i srednich z sekcji K wg PKD 2007; ze sprawozdan SP-3 w zakresie jednostek matych

73



ZRODEA DANYCH | ICH WYKORZYSTANIE

74

z sekcji Kwg PKD 2007 (m.in. kantoréw); ze sprawozdan TFI w zakresie wynikéw finansowych towarzystw
funduszy inwestycyjnych; ze sprawozdan SFU-OZ od zagranicznych towarzystw ubezpieczeniowych/re-
asekuracyjnych dziatajacych w Polsce na podstawie prawa zakfadania spoétek; ze sprawozdar SOF-1
i SOF-4 w zakresie instytucji niekomercyjnych zaliczanych do sektora finansowego; ze sprawozdan o symbolu
| pochodza dane o inwestycjach.

Dane o dziatalnosci: instytucji ubezpieczeniowych, w tym krajowych oddziatéw zaktadéw ubezpieczen
dziatajacych za granica, powszechnych i pracowniczych funduszy emerytalnych, funduszy emerytalnych
(otwartych/pracowniczych/dobrowolnych), doméw maklerskich, funduszy inwestycyjnych oraz spotdziel-
czych kas oszczednosciowo-kredytowych opierajg sie na badaniach przeprowadzonych przez Komisje
Nadzoru Finansowego.

Dane dla instytucji monetarnych (bankéw) pochodza z informatycznego systemu NBP. Banki przekazuja
do NBP dane w zakresie okreslonym w zatacznikach do Uchwaty nr 53/2011 Zarzadu Narodowego Banku
Polskiego z dnia 22 wrzesnia 2011 r. w sprawie trybu i szczegétowych zasad przekazywania przez banki
do Narodowego Banku Polskiego danych niezbednych do ustalania polityki pieniezneji okresowych ocen
sytuacji pienieznej panstwa oraz oceny sytuacji finansowej bankéw i ryzyka sektora bankowego (Dz. Urz.
NBP, Nr 14, poz. 15).

Operacje bankowe pogrupowane sg wedtug nastepujacych kategorii podmiotéw gospodarczych:

— podmioty finansowe (monetarne instytucje finansowe, pozostate instytucje posrednictwa finanso-
wego, instytucje pomocnicze, instytucje ubezpieczeniowe i fundusze emerytalne, miedzynarodowe
organizacje finansowe),

- podmioty niefinansowe (przedsiebiorstwa, spétki, spotdzielnie, przedsiebiorcy indywidualni, osoby
prywatne, rolnicy indywidualni, instytucje niekomercyjne dziatajace na rzecz gospodarstw domowych),

— instytucje rzagdowe i samorzadowe (instytucje rzagdowe szczebla centralnego, instytucje samorzadowe,
fundusze ubezpieczen spotecznych).

Informacje z zakresu przychodoéw i kosztéw dotyczacych bankéw postuzyty do obliczenia:

- produkgcji globalnej, bedacej suma przychodéw z prowizji z dziatalnosci operacyjnych bankéw i ustug
bankowych mierzonych posrednio (FISIM), tj. r6znicy pomiedzy faktycznymi odsetkami do zaptacenia
lub do otrzymania, a tzw. stopa odniesienia,

- transakcji wchodzacych w sktad kosztéw bankéw, a wiec: zuzycia posredniego, wynagrodzen brutto,
ubezpieczen spotecznych i innych kosztéw pracowniczych, réznych podatkéw zwigzanych z produkgja.

Informacje o przychodach i kosztach dotyczacych instytucji ubezpieczeniowych postuzyty do obliczenia:

- produkgcji globalnej bedacej réznica rzeczywistej sktadki zarobionej oraz odszkodowan i $wiadczen,
powiekszong o uzupetnienia do sktadek oraz uwzgledniajgca zmiane stanu pozostatych rezerw tech-
niczno-ubezpieczeniowych,

— transakgji wynikajacych z kosztéw instytucji ubezpieczeniowych, a wiec: zuzycia posredniego, wy-
nagrodzen brutto, ubezpieczen spotecznych i innych kosztéw pracowniczych, réznych podatkéw
zwigzanych z produkgja.

Dane dla jednostek zaklasyfikowanych do sektora instytucji rzadowych i samorzadowych pochodza
gtéwnie ze sprawozdan Ministerstwa Finanséw o symbolu Rb obejmujacych dochody i wydatki tych jed-
nostek. Objete nimi sg wszystkie formy organizacyjno-prawne jednostek dziatajgcych w budzecie panstwa
i w budzetach jednostek samorzadu terytorialnego.

W budzecie stosowany jest okre$lony system grupowania dochodéw i wydatkéw budzetowych. Dochody
i wydatki budzetu panstwa i budzetéw jednostek samorzadu terytorialnego klasyfikowane sg wedtug dzia-
tow, rozdziatéw i paragraféw. Paragraf odpowiada zrédtom dochodéw i rodzajom wydatkéw budzetowych.
Rozdziat odpowiada jednostkom organizacyjnym lub rodzajom dziatalnosci grupujagcym dochody i wydatki
w uktadzie podstawowym (paragrafowym). Dziat obejmuje kilka lub kilkanascie rozdziatéw. Dochody i wy-
datki budzetu panstwa klasyfikowane sa dodatkowo wedtug czesci. Uimuje sie w nich dochody i wydatki
poszczegdlnych organéw wiadzy panstwowej, naczelnych i centralnych organéw administracji paristwowe;j
a takze organéw wymiaru sprawiedliwosci oraz innych jednostek wyodrebnionych w budzecie.
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Dane o gospodarce finansowej publicznych szkét wyzszych oraz instytucji kultury pozyskiwane
sg ze sprawozdan statystycznych o symbolu odpowiednio F-01/s i F-02/dk.

Informacje o samodzielnych publicznych zaktadach opieki zdrowotnej oraz instytutow badawczych prowa-
dzacych dziatalnos¢ lecznicza pochodza ze sprawozdan MZ-03 z Ministerstwa Zdrowia a takze z Ministerstwa
Spraw Wewnetrznych i Administracji oraz Ministerstwa Obrony Narodowe;j.

Sprawozdania Krajowego Funduszu Drogowego oraz pozostatych funduszy zarzadzanych przez Bank
Gospodarstwa Krajowego wchodzacych w sktad sektora instytucji rzadowych i samorzagdowych otrzymy-
wane sg z BGK.

Dane dotyczgce gospodarki finansowej agencji rzagdowych, Polskiej Akademii Nauk, Narodowego Funduszu
Zdrowia, KRUS i ZUS oraz innych podmiotéw zaliczanych do sektora instytucji rzadowych i samorzado-
wych pozyskiwane sg bezposrednio ze sprawozdan finansowych tych jednostek lub ze Sprawozdania
z wykonania budzetu panstwa.

Dane dla przedsiebiorstw publicznych oraz szpitali publicznych dziatajgcych w formie spétek kapitatowych
pochodza ze sprawozdan SP lub F01/I-01.

Dla pozostatych jednostek nie ujetych w sprawozdawczosci budzetowej badz statystycznej wykorzystywane
sg dane pochodzace z rachunku zyskéw i strat.

Transakcje dotyczaca naktadow brutto na srodki trwate ustalono w oparciu o dane ze sprawozdan o sym-
bolach Rb, SP, SP-3, F-03, SG-01 cz.4.

Jednostki wchodzace w sktad sektora instytucji rzadowych i samorzadowych $wiadcza ustugi rynkowe
oraz ustugi nierynkowe, ktérych wartos¢ liczona jest na poziomie kosztéw biezacej dziatalnosci ponie-
sionych w danym roku. Elementy kosztéw pogrupowano w nastepujace transakcje: zuzycie posrednie,
wynagrodzenia brutto, sktadki na ubezpieczenie spoteczne, inne koszty zwigzane z zatrudnieniem
oraz amortyzacja Srodkéw trwatych.

Rozmiary spozycia indywidualnego i ogélnospotecznego w tym sektorze oszacowano na poziomie wartosci
ustug nierynkowych, tj. ustug o$wiaty, kultury, ochrony zdrowia, wymiaru sprawiedliwosci, bezpieczenstwa,
obrony narodowej itp. powiekszonych o wartos¢ transferéw socjalnych w naturze przekazywanych ludnosci
za posrednictwem producentéw rynkowych.

Informacje dla sektora gospodarstw domowych pochodza gtéwnie ze sprawozdan o symbolach SP-3,RiH.

Kategorie ekonomiczne dla grupy gospodarstw domowych prowadzacych dziatalno$¢ gospodarcza po-
zarolniczg oszacowano wedtug metody przyjetej w rachunkach sektora przedsiebiorstw niefinansowych.
Grupa ta obejmuje jednostki oséb fizycznych, zatrudniajace do 9 pracownikéw. Podstawa szacunkéw byty
wyniki badania reprezentacyjnego na formularzu o symbolu SP-3.

Podstawa do opracowania transakgji dla indywidualnych gospodarstw rolnych byty:

- sprawozdania o symbolu R,

- zrédtowe badania reprezentacyjne zbioréw i plonéw w potaczeniu z finalnymi ocenami i ekspertyzami
rzeczoznawcow GUS ds. produkgji rolniczej,

- uogdlnione wyniki reprezentacyjnych badan produkcji zwierzecej,

- badania budzetéw gospodarstw domowych GUS,

- dane z Instytutu Ekonomiki Rolnictwa i Gospodarki Zywnosciowej,

- informacje z Agencji Rynku Rolnego oraz Agencji Restrukturyzacji i Modernizacji Rolnictwa o wyptatach
srodkéw finansowych dla rolnictwa z funduszy Unii Europejskiej.

W oparciu o uzyskane informacje sporzadzono rozliczenie bilansowe dla poszczegdlnych produktéw rolnych
w podziale na kierunki rozdysponowania produkgji od strony producenta, ktére to rozliczenie postuzyto
do oszacowania transakgji dla indywidualnych gospodarstw rolnych.

Dane o podatkach od producentéw oraz podatkach od dochoddéw i majatku pozyskano z informacji o do-
chodach budzetu panstwa i budzetéw jednostek samorzadu terytorialnego.
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Wysokos¢ swiadczen z ubezpieczen spotecznych i innych transferéw socjalnych okresla sie na podstawie
danych ZUS, KRUS oraz informacji z Ministerstwa Finanséw o swiadczeniach wyptacanych z budzetu pan-
stwa i budzetéw jednostek samorzadu terytorialnego.

Transakcje dotyczace akumulacji ustalono, w oparciu o sprawozdanie o symbolu SP-3 oraz doszacowania
wilasne (doszacowania konceptualne oraz doszacowania do kompetnosci danych).

Rachunki sektora instytucji niekomercyjnych dziatajacych na rzecz gospodarstw domowych zestawiane
s w oparciu o dane pozyskiwane ze sprawozdan typu SOF:

- SOF-1 Sprawozdanie z dziatalnosci fundacji, stowarzyszen i innych organizacji spotecznych,

- SOF-2 Sprawozdanie z dziatalnosci zwigzkéw zawodowych,

- SOF-3 Sprawozdanie z dziatalnosci partii politycznych,

— SOF-4 Sprawozdanie z dziatalno$ci samorzadu gospodarczego i zawodowego oraz organizacji praco-
dawcow oraz w zakresie ustug religijnych dokonywane sg szacunki w oparciu o raport,Finanse Kosciota
Katolickiego w Polsce’, publikowany przez Katolicka Agencje Informacyjna, a takze dane pochodzace
z badania GUS dotyczace obrzadkéw Kosciota Katolickiego.

Dla sektora zagranica gtéwnym zrédtem danych byt Bilans Ptatniczy, dokumenty EXTRASTAT, dokumen-
ty INTRASTAT oraz badanie ruchu granicznego.
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Sektory instytucjonalne
Instytucje
Przedsie- Gospo- niekomercyj-
biorstwa Instytucie fi Instytucje rzadowe d It:) ne dziatajace 7 .
niefinan- nstytucje inansowe i samorzadowe d arstwa narzecz agranica
omowe
sowe gosp. domo-
wych

CBSG/01 F-01/1-01 Sprawozdanie z wykonania bu- BAEL F-03 Bilans Ptatni-
F-01/0 F-02 dzetu panstwa, dane ksiegowe BBGD KNF-02 czy,
F-01/s F-03 Kasy Rolniczego Ubezpiecze- CBSG/01 PNT-01 INTRASTAT,
F-01/1-01 PNT-01 nia Spotecznego, Narodowego C-02 PNT-01/s EKSTRSTAT,
F-02 SFU-OZ Funduszu Zdrowia, Zaktadu F-01/I-01 SOF-1 badanie ru-
F-03 SOF-1 Ubezpieczen Spotecznych, Pol- H-O1a SOF-2 chu granicz-
G-05 SOF-4 skiej Akademii Nauk, Krajowej H-01g SOF-3 nego,
KNF-02 SP Szkoty Administracji Publicznej, H-01s SOF-4 badanie po-
Kzz SP-3 Krajowej Szkoty Sadownictwa KNF-02 drézy zagra-
PNT-01 TFI i Prokuratury, Bankowego Fun- M-01 nicznych,
SP Z-06 duszu  Gwarancyjnego  wo- M-03 systemy in-
SP-3 Z-12 jewodzkich  osrodkéw ruchu  PNT-01 formacyjne:
Z-06 Sprawozdawczo$¢ finansowa drogowego, dane z Minister- R-05 MR, ARIMR,
Z-12 NBP (NBP) stwa Rolnictwa i Rozwoju Wsi R-06 MRiRW

Sprawozdawczo$¢ finansowa o wojewddzkich jednostkach  R-08 DNU-K

bankéw (NBP) doradztwa rolniczego, dane R-09 DNU-R

Sprawozdawczo$¢ finansowa z Banku Gospodarstwa Krajo- R-09U

spotdzielczych kas oszczed- wego o Krajowym Funduszu R-09W

nosciowo-kredytowych (KNF)  Drogowym, Funduszu Kole- R-10

Sprawozdawczos¢ finansowa jowym, Funduszu Strefowym, R-10S

zaktadéw ubezpieczenr/rease- Funduszu Termomodernizacji i R-KSRA

kuracji (KNF) Remontéw, Funduszu Pozyczek R-ZW-B

Sprawozdawczo$¢ finansowa i Kredytéw Studenckich, Fundu- = R-KSRB

polskich oddziatéw zaktadéw = szu Dopfat, Funduszu Zeglugi R-ZW-S

ubezpieczen za granica (KNF) = Srédladowej, dane z Krajowego = SP-3

Sprawozdawczo$¢  finanso-
wa funduszy inwestycyjnych
(KNF)

Sprawozdawczo$¢ finansowa
domow maklerskich (KNF)
Sprawozdawczo$¢ finansowa
towarzystw emerytalnych
- powszechnych, pracowni-
czych (KNF)
Sprawozdawczos¢  finanso-
wa funduszy emerytalnych
- otwartych, pracowniczych,
dobrowolnych (KNF)
Sprawozdawczo$¢ finansowa
Ubezpieczeniowego Fundu-
szu Gwarancyjnego (UFG)
Sprawozdawczo$¢ finansowa
Polskiego Biura Ubezpieczy-
cieli Komunikacyjnych (PBUK)

Funduszu Kapitatowego, dane z
Ministerstwa Rozwoju o Fundu-
szu Kredytu Technologicznego,
dane o optacie przejsciowej
oraz wyptatach od Zarzadcy
Rozliczen, dane o melioracjach
podstawowych, dane o dro-
gach i mostach publicznych,
raport Krajowej Rady Radiofonii
iTelewizji, F-01/s, F-01/1-01 F-02,
F-02/dk, F-03, Mz-03, Os- 4w/n,
0$-4g, O$-4p, PNT-01, PNT-01a,
PNT-01/s, Rb-27, Rb-27S, Rb-
-27UE, Rb-28UE, Rb-28, Rb-28S,
Rb-30S, Rb-33, Rb-34S, Rb-34PI,
Rb-35, Rb-40, Rf-02, SG-01 cz.4,
SP, Z-06, Z-12, rachunki zyskéw i
strat pozostatych jednostek
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IV. Sources and use of data

The main data sources used to compile national accounts are statistical reports and administrative sources
concerning:

- business activities of legal and natural persons,

- activities of financial and insurance institutions,

— activities of the state budget, budgets of local self-government entities, state earmarked funds, execu-

tive agencies, institutions of the budgetary economy and self-government budgetary establishments,

— activities of universities,

— activities of cultural institutions,

- investment activities of legal and natural persons,

— agricultural activities of legal and natural persons,

— turnover with the rest of the world.

Data for the non-financial corporations sector comes mainly from annual reports of enterprises with
SP symbols, from various types of financial reports of enterprises concerning revenues, costs and financial
results on F-01/1-01 report (until 2015).

The following information in the estimates of output was used:
- revenue from the sale of products and services,
- trade margin,
- value of goods and services for own final use,
- change in inventories of finished goods,
- change in inventories of work in progress.

In the estimates of economic figures creating the costs of enterprises, the following information
on the total operating costs was used, of which:

- consumption of fixed capital,

— costs of used materials,

— costs of used energy,

- costs of used other services,

- wages and salaries,

- employers’social contributions

- taxes and fees,

— write-offs for the company social benefits fund,

- business trips,

— other costs, of which non-life insurance.

The elements of cost are included in the following transactions:

— intermediate consumption, summing up costs of used materials, costs of used energy, costs of used
other services, business trips, other intermediate consumption, balance of premiums and non-life
insurance compensation,

- wages and salaries,

— employers’social contributions (increased by contributions to the Labor Fund)

- other taxes on production,

- net non-life insurance.

Moreover the following information based on reports of enterprise was used: taxes, subject subsidies
and other increases, interest on credits and loans received and paid, distributions from profit, changes
in inventories, prizes and premiums paid out of profit.

Transactions concerning accumulation were established based on annual reports of enterprises with
the SP, SP-3 symbols, F-03 reports and own estimates (conceptual and data completeness estimates).

Data for the financial corporations sector come from the F-02 (until 2015) and SP (from 2016) statistical
reports - for large and medium-sized units from section K according to NACE Rev. 2; from SP-3 reports
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regarding small units from section K according to NACE Rev. 2 (including currency exchangers); from
TFI reports on financial results of investment fund companies; from SFU-OZ reports from foreign insu-
rance/reinsurance companies operating in Poland under the law of establishing companies; from SOF-1
and SOF-4 reports for non-commercial institutions classified to the financial sector; the data on investments
come from | reports.

Data on the activities of insurance companies, including Polish branches of insurance companies abroad,
pension societies, employees pension funds management companies, pension funds (open/employees/
voluntary), brokerage houses, investment funds as well as cooperative savings and credit unions is based
on research conducted by the Polish Financial Supervision Authority.

Data for monetary institutions (banks) come from the NBP IT system. Banks provide data to the NBP
in the scope specified in the Annexes to Resolution No. 53/2011 of the Management Board of Narodowy
Bank Polski dated September 22, 2011 on the mode and detailed rules for banks to submit data necessary
for monetary policy and periodic assessment of the financial condition of the state as well as of the financial
condition of banks and banking sector risk (Journal of the NBP, No. 14, item 15).

Banking operations are grouped according to the following categories of business entities:

- financial entities (monetary financial institutions, other financial intermediaries, auxiliary institutions,
insurance institutions and pension funds, international financial organizations),

- non-financial entities (enterprises, companies, cooperatives, individual entrepreneurs, private indivi-
duals, individual farmers, non-profit institutions acting for households),

- government and local government institutions (central government institutions, local government
institutions, social insurance funds).

Information on income and expenses related to banks was used to calculate:

- output, being the sum of commission income from operating activities of banks and financial inter-
mediation services indirectly measured (FISIM), i.e. the difference between the actual interest payable
or receivable, and the so-called reference rate,

- transactions included in the costs of banks, and namely: intermediate consumption, gross wages, social
insurance and other employee costs, various taxes related to production.

Information on revenues and costs of insurance companies was used to calculate:
- output being the difference between the actual earned premium and claims and benefits, plus sup-
plements to premiums and taking into account the change in other technical provisions,
- transactions resulting from the costs of insurance institutions, i.e.: intermediate consumption, gross
wages and salaries, social insurance and other employee costs, various taxes related to production.

Data for entities classified into the general government sector comes mainly from Ministry of Finance’s
reports with the symbol Rb, which contain revenues and expenditure of these units. They include all orga-
nizational and legal forms of units operated in the state budget and in the local budget.

There is used a specific system of grouping revenues and expenditures in the budget. Revenues
and expenditures are classified according to titles, chapters and paragraphs. Paragraph corresponds
to sources of revenues and types of budget expenditures. The chapter corresponds to organizational units
or types of activity, grouping revenue and expenditure in the basic (paragraph) layout. The title includes
several or over a dozen chapters. Revenues and expenses of the state budget are additionally classi-
fied according to parts. They include revenues and expenditure of individual state authorities, supreme
and central state administration units as well as judicial authorities and other units separated in the state
budget.

Data on finances of public universities and public institutions of culture are obtained from statistical reports
with symbols, respectively F-01/s and F-02/dk.

Data for public health care institutions and research institutes conducting health care activities are obtained
from MZ-03 reports from the Ministry of Health. Data from the Ministry of the Interior and Administration
and the Ministry of National Defense are also used.
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Reports of the National Road Fund and other funds managed by Bank Gospodarstwa Krajowego,
which are part of the general government sector, are obtained from BGK.

Data on finances of government agencies, Polish Academy of Sciences, National Health Fund, Agricultural
Social Insurance Fund, Social Insurance Institution and other entities included in the general government
sector are obtained directly from the financial statements of these entities or from the Report on the im-
plementation of the state budget.

Data for public corporations and public hospitals with status of capital companies come from reports
SP or F-01/1-01.

For other entities, which are included neither in budgetary nor statistical reports, data are obtained
from financial statement.

The gross fixed capital formation based on data from the reports with symbols Rb, SP, SP-3, F-03, SG-01 part 4.

Units included in the general government sector provide market services and non-market services,
of which value is calculated as a sum of operating costs incurred in a given year. Cost elements are grouped
into the following transactions: intermediate consumption, gross wages and salaries, social contributions,
other costs related with employment and consumption of fixed capital.

Individual and collective final consumption expenditure in this sector are estimated at the level of non-
-market services, i.e. education, culture, health care, justice system, public safety, national defense etc.,
increased by the value of social transfers in kind provided to individual households via market producers.

Information for the households sector mainly comes from surveys with symbols SP-3, R and H.

Economic categories for households conducting economic activity outside agriculture is estimated accor-
ding to methodology accepted in accounts of nonfinancial corporations sector. This group includes units
of natural persons hiring up to 9 persons. The basis for the estimation was the outcome of a representative
statistical survey SP-3.

The basis for transactions of private farms in agriculture are:

- surveys with symbol R,

- representative source surveys on harvests and yields combined with final recommendations
and expertise of CSO experts on agricultural output,

- generalized results of representative surveys on animal output,

— CSO household budget survey,

— data from Institute of Agricultural and Food Economics,

— information from Agriculture Market Agency and The Agency for Restructuring and Modernisation
of Agriculture regarding payments of financial resources for agriculture from European Union funds.

Based on obtained information the balancing settlement was done for each agricultural product divided
on direction of disposals of production from manufacturer side, which was used to estimate transactions
for private farms in agriculture.

Data about taxes on production and taxes on income and wealth came from state budget and local
government units budgets.

The value of social security benefits and other social benefits is calculated on the basis of data from Social
Security, Agricultural Social Insurance Fund and information from Ministry of Finance about benefits paid
from state budget and local government units budgets.

Transaction concerning gross capital formation is based on SP-3 survey (and own estimates (additional
conceptual and data completeness estimates).

The non-profit institutions serving households sector account is compiled on the base of SOF statistical
forms, i.e.:

- SOF-1 Report on activities of foundations, associations and similar organisations,

- SOF-2 Report on trade unions,
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- SOF-3 Report on activities of political parties,

— SOF-4 Report on activities of business, professional and employers’ organizations as well as the estima-
tion within the scope of religious organizations is based on the report“Finance of the Catholic Church
in Poland” published by the Catholic Information Agency as well as is based on the survey conducted
by CSO concerning Catholic Church rites.

For the rest of the world sector the main source of data was the Balance of Payments, EXTRASTAT
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and INTRASTAT documents and border traffic survey.

Institutional sectors

N Non-profit
on- R
-financial . . . House- msntuyons Rest of the
Financial corporations General government serving
corpora- holds h world
tions ouses
holds
CBSG/01 | F-01/1-01 Report of the realization of the State | BAEL F-03 Balance of
F-01/s F-02 budget, accounting data from Agri- BBGD KNF-02 Payments
F-01/1-01 ' SP cultural Social Insurance Fund, Na- CBSG/01 PNT-01 INTRASTAT
F-01/0 F-03 tional Health Fund, Social Insurance = C-02 PNT-01/s EKSTRSTAT
F-02 PNT-01 Institution, Polish Academy of Sci- F-01/1-01 SOF-1 Non-resi-
F-03 SFU-OZ ence, National School of Public Ad-  H-01a SOF-2 dents'travels
G-05 SOF-1 ministration, National School Of Ju- | H-01g SOF-3 to Poland.
KNF-02 SOF-4 diciary And Public Prosecution, Bank = H-01s SOF-4 Movement
KZZ SP Guarantee Fund, Touristic Guarantee ' KNF-02 of vehicles
PNT-01 SP-3 Fund, voivodship road traffic centers,  M-01 and people
SP TFI data from Ministry of Agriculture and = M-03 across the
SP-3 Z-06 Rural Development on agricultural | PNT-01 Polish -
Z-06 Z-12 advisory units, data from Bank Gos- = R-05 European
Z-12 Financial reporting of the podarstwa Krajowego on National R-06 Union coun-
NBP (NBP) Road Fund, Railway Fund, Zone R-08 tries border,
Financial reporting of banks ' Fund, Thermo and Maintenance R-09 Information
(NBP) Fund, Student Loans and Credits | R-09U systems:
Financial reporting of coop- | Fund, Subsidy Fund, Fund for Inland = R-09W MR, ARIMR,
erative savings and credit = Waterway Transport, Borrowers Sup- = R-10 MRiRW
unions (KNF) port Fund, data from National Capital | R-10S DNU-K
Financial reporting of insur- = Fund, data for Technological Credit R-KSRA DNU-R
ance / reinsurance compa- | Fund from Ministry of Development, | R-ZW-B
nies (KNF) data on temporary payments and R-KSRB
Financial reporting of Polish ' payments from made by Zarzadca | R-ZW-S
branches of insurance com- | Rozliczen, data on data on basic me- = SP-3

panies abroad (KNF)
Financial reporting of in-
vestment funds (KNF)
Financial reporting of bro-
kerage houses (KNF)
Financial reporting of pen-
sion funds - general and em-
ployee (KNF)

Financial reporting of pen-
sion funds - open, employ-
ee, voluntary (KNF)

Financial reporting of the
Insurance Guarantee Fund
(UFG)

Financial reporting of the
Polish Motor Insurers’ Bu-
reau (PBUK)

Financial reporting of the
National Association of Co-
operative Savings and Cred-
it Unions

liorations, on roads and public bridg-
es, report of The National Broadcast-
ing Council’s Office, F-01/s, F-01/1-01
F-02, F-02/dk, F-03, Mz-03, Os- 4w/n,
05-4g, Os-4p, PNT-01, PNT-01a, PNT-
01/s, Rb-27, Rb-27S, Rb-27UE, Rb-
28UE, Rb-28, Rb-28S, Rb-30S, Rb-33,
Rb-34S, Rb-34PI, Rb-35, Rb-40, Rf-02,
SG-01 cz.4, SP, Z-06, Z-12



Aneks 1

Zakres podmiotowy sektorow instytucjonalnych rachunkach
narodowych

Rachunki narodowe opracowano wedtug nastepujacych sektoréw instytucjonalnych:
- sektor przedsiebiorstw niefinansowych,
- sektor instytucji finansowych,
- sektor instytucji rzadowych i samorzadowych,
- sektor gospodarstw domowych,
- sektor instytucji niekomercyjnych dziatajacych na rzecz gospodarstw domowych,
- sektor zagranica.

1. Sektor przedsiebiorstw niefinansowych

Do sektora przedsiebiorstw niefinansowych zaliczono:

a) Jednostki oséb prawnych (niezaleznie od liczby pracujacych) prowadzace dziatalnos¢ gospodarcza,
m.in. przedsiebiorstwa panstwowe, przedsiebiorstwa komunalne, spétki (akcyjne i z.0.0.), spétdzielnie,
przedsiebiorstwa zagraniczne drobnej wytworczosci.

b) Jednostki organizacyjne niemajgce osobowosci prawnej (niezaleznie od liczby pracujacych):

- panstwowe jednostki organizacyjne, spétki jawne, komandytowe i cywilne,
- osoby fizyczne prowadzace dziatalno$¢ gospodarcza, w ktérych liczba pracujacych przekracza
9 0s6b, z wytaczeniem indywidualnych gospodarstw rolnych.

Jednostki instytucjonalne zaliczane do sektora przedsiebiorstw niefinansowych grupowane sg w naste-
pujace podsektory instytucjonalne:

® przedsiebiorstwa niefinansowe publiczne,

® przedsiebiorstwa niefinansowe prywatne krajowe,

® przedsiebiorstwa niefinansowe pod kontrolg zagraniczna.

2. Sektor instytucji finansowych

Do sektora instytucji finansowych zaliczono jednostki instytucjonalne zaangazowane w posrednictwo
finansowe lub pomocnicza dziatalnos¢ finansowg dziatalnos¢ scisle zwigzang z posrednictwem finansowym.
Sa one klasyfikowane wedtug podstawowego rodzaju dziatalnosci zgodnie z Polska Klasyfikacjg Dziatalnosci
2007 do sekgji K (dziaty 64, 65, 66).

W sektorze instytucji finansowych wyréznia sie podsektory jednostek instytucjonalnych pogrupowane
wg ponizszego schematu:

® monetarne instytucje finansowe, z tego:
- podsektor Bank Centralny - Narodowy Bank Polski,
- podsektor Pozostate monetarne instytucje finansowe (instytucje przyjmujace depozyty, z wyjatkiem
banku centralnego oraz Fundusze rynku pienieznego);

= instytucje finansowe z wyjatkiem monetarnych instytucji finansowych oraz instytucji ubezpiecze-
niowych i funduszy emerytalno-rentowych, z tego:
- podsektor fundusze inwestycyjne niebedace funduszami rynku pienieznego,
- podsektor pozostate instytucje posrednictwa finansowego, z wyjatkiem instytucji, ubezpieczeniowych
i funduszy emerytalno-rentowych,
- podsektor pomocnicze instytucje finansowe,
- podsektor instytucje finansowe typu captive i udzielajace pozyczek;
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= instytucje ubezpieczeniowe i fundusze emerytalno-rentowe, z tego:
- podsektor instytucje ubezpieczeniowe,
- podsektor fundusze emerytalno-rentowe.

Kazdy z wymienionych podsektoréw, poza podsektorem banku centralnego, dzielony jest na:
- instytucje finansowe publiczne,
- instytucje finansowe prywatne krajowe,
- instytucje finansowe pod kontrola zagraniczna.

3. Sektor instytucji rzadowych i samorzadowych

Do sektora instytucji rzadowych i samorzadowych zaliczono podmioty gospodarki narodowej:

- dziatajgce na zasadach okreslonych w ustawie o, finansach publicznych” (jednostki budzetowe, fundusze
celowe, samorzadowe zakfady budzetowe, agencje wykonawcze i instytucje gospodarki budzetowej),

— jednostki, ktérych system finansowy zostat okreslony odrebnymi ustawami, a ktérych podstawowym
zrédtem finansowania sg dotacje z budzetu panstwa (np. publiczne szkoty wyzsze, agencje rzadowe,
Polska Akademia Nauk),

- fundusze zarzadzane przez Bank Gospodarstwa Krajowego,

- samodzielne publiczne zakfady opieki zdrowotnej,

- szpitale publiczne dziatajgce w formie spoétek kapitatowych,

— instytuty badawcze, ktére prowadza dziatalnos¢ lecznicza,

- panstwowe i samorzadowe instytucje kultury,

— fundusze majace osobowos¢ prawng, ktdre sg powigzane z budzetem panstwa lub budzetami jedno-
stek samorzadu terytorialnego,

- instytucje obstugujace fundusze ubezpieczen spotecznych (ZUS, KRUS), Fundusz Pracy oraz Narodowy
Fundusz Zdrowia,

- Bankowy Fundusz Gwarancyjny,

- jednostki niekomercyjne kontrolowane przez sektor instytucji rzadowych i samorzadowych, w tym
fundacje Skarbu Panstwa,

—inne podmioty realizujgce zadania z zakresu polityki pafstwa oraz przedsiebiorstwa publiczne, ktére
zgodnie z metodologia ESA 2010 zostaty zaliczone do sektora instytucji rzadowych i samorzadowych.

W polskich rachunkach narodowych rozréznia sie nastepujace podsektory sektora instytucji rzadowych
i samorzadowych:

- instytucje rzadowe na szczeblu centralnym,

- instytucje samorzadowe na szczeblu lokalnym,

- fundusze zabezpieczenia spotecznego.

4, Sektor gospodarstw domowych

Sektor gospodarstw domowych obejmuje osoby fizyczne pracujace na wiasny rachunek w gospodar-
stwach indywidualnych w rolnictwie oraz osoby fizyczne pracujace poza gospodarstwami indywidualnymi
w rolnictwie z liczba pracujacych do 9 0séb i prowadzace uproszczong ewidencje ksiegowa, a takze osoby
fizyczne uzyskujace dochdd z pracy najemnej i niezarobkowych zrédet.

Sektor gospodarstw domowych obejmuje:

— osoby lub grupy oséb, uzyskujace dochdd z pracy najemnej i niezarobkowych zrédet, ktérych podsta-
wowa funkcja jest konsumpcja,

- osoby fizyczne pracujace na witasny rachunek w gospodarstwach indywidualnych w rolnictwie,

- osoby fizyczne prowadzace dziatalnos¢ gospodarczg z liczba pracujacych do 9 oséb i prowadzace
uproszczong ewidencje ksiegowa,

— osoby przebywajace na state w instytucjach, posiadajace niewielka autonomie dziatania czy podej-
mowania decyzji w kwestiach ekonomicznych lub nieposiadajace jej wcale (np. cztonkowie wspdlnot
religijnych zyjacy w zakonach i klasztorach, pacjenci przebywajacy przez dtugi okres czasu w szpitalach,
wiezniowie odbywajacy dtugotrwate kary wiezienia, osoby w podesztym wieku mieszkajace na state
w domach opieki),
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- instytucje niekomercyjne dziatajgce na rzecz gospodarstw domowych, nieposiadajace osobowosci
prawnej lub takie, ktére posiadaja osobowos¢ prawnag, ale ktérych znaczenie jest niewielkie,

- osoby lub grupy oséb ktére produkujg wyroby i niefinansowe ustugi wytacznie na wtasne cele finalne
(wtasdciciele mieszkan produkujacy ustugi mieszkaniowe na wiasne cele finalne oraz gospodarstwa
domowe zatrudniajgce pracownikéw do prac domowych).

W polskich rachunkach narodowych rozrézniane sg nastepujace podsektory sektora gospodarstw domo-
wych:
® pracodawcy i pracujacy na wiasny rachunek
- w gospodarstwach indywidualnych w rolnictwie,
- poza gospodarstwami indywidualnymi w rolnictwie,

® 0soby fizyczne
— pracujace najemnie,
- otrzymujace emeryture i rente,
- utrzymujace sie z niezarobkowych zrédet dochoddw,
- pozostate.

5. Sektor instytucji niekomercyjnych dziatajacych na rzecz gospodarstw
domowych

Sektor instytucji niekomercyjnych dziatajacych na rzecz gospodarstw domowych obejmuje instytucje
niekomercyjne posiadajgce osobowos$¢ prawng, dziatajace na rzecz gospodarstw domowych i bedace pry-
watnymi producentami nierynkowych wyroboéw i ustug. Do sektora instytucji niekomercyjnych dziatajacych
na rzecz gospodarstw domowych zaliczono: organizacje spoteczne, partie polityczne, organizacje zwigzkéw
zawodowych, towarzystwa i stowarzyszenia, fundacje oraz jednostki organizacji wyznaniowych (Koscio6t
Katolicki i inne koscioty oraz zwiagzki wyznaniowe), kluby spoteczne, kulturalne i sportowe.

W sektorze instytucji niekomercyjnych dziatajgcych na rzecz gospodarstw domowych nie wyréznia
sie podsektoréw.

6. Sektor zagranica

Do sektora zagranica zaliczono podmioty gospodarcze, bez charakterystycznych funkgji i przychodéw,
bedace whasnoscia jednostek zagranicznych i wspétpracujace z jednostkami krajowymi. Zagranica petni
zatem role podobng do sektora instytucjonalnego, z tym ze jednostki bedace nierezydentami wtaczone
sg do systemu tylko wtedy, gdy zaangazowane sg w transakcje z jednostkami instytucjonalnymi bedacymi
rezydentami.

Zgodnie z systemem ESA 2010, do sektora zagranica nie sg zaliczane tzw. umowne jednostki bedace
rezydentami, tj:
a. te czesci jednostek bedacych nierezydentami, ktére posiadajg centrum gtéwnych intereséw ekono-
micznych na terytorium ekonomicznym danego kraju;
b. jednostki bedace nierezydentami, ktére sg wihascicielami gruntéw lub budynkéw na terytorium
ekonomicznym danego kraju, ale jedynie w zakresie transakcji odnoszacych sie do tych gruntéw
lub budynkoéw.

Podstawowy podziat sektora zagranica wyrdznia nastepujace podsektory:
- panstwa cztonkowskie oraz instytucje i organy Unii Europejskiej:
- panstwa niebedace cztonkami Unii Europejskiej oraz organizacje miedzynarodowe niebedace rezy-
dentami Unii Europejskiej.
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Aneks 2

Produkt krajowy brutto wedtug parytetu sity nabywczej

1. Definicje

Przedmiotem poréwnan miedzynarodowych jest produkt krajowy brutto okreslony od strony rozdyspo-
nowania jako suma koricowego wykorzystania wyrobéw i ustug przez jednostki instytucjonalne bedace
rezydentami (spozycia i akumulacji brutto), powiekszonego o eksport i pomniejszonego o import od to-
wardw i ustug. Dla celéw poréwnan miedzynarodowych prowadzonych w ramach wspdlnego programu
Eurostatu i OECD (Eurostat-OECD PPP Programme) PKB oraz jego poszczegdlne agregaty sa wyrazone
w jednolitej umownej walucie, ktérej jednostka jest Standard Sity Nabywczej (Purchasing Power Standard),
w skrécie PPS.

Do przeliczer PKB na wspdlna umownga walute PPS stosuje sie parytety sity nabywczej walut (Purchasing
Power Parities — PPP). Przeliczenia PKB na wspélng umownga walute PPS umozliwiaja nie tylko ocene real-
nych réznic w poziomie PKB oraz poréwnanie sity nabywczej walut i poziomu cen miedzy poszczegdlnymi
krajami, ale rowniez ocene r6znic w wewnetrznej strukturze cen kazdego z krajéw.

Parytety sity nabywczej (PPP) - s3 to przeliczniki walutowe odzwierciedlajace realna site nabywcza waluty
krajowej na rynku danego kraju w relacji do jednostki sredniej umownej waluty poréwnywanych krajéw
(1 PPS). Wskaznik parytetu sity nabywczej (PPP) dla danego kraju jest definiowany jako liczba jednostek
waluty tego kraju, niezbedna do zakupienia w tym kraju takiej samej ilosci towardw i ustug, jaka mozna
zakupic¢ w pozostatych krajach za jedna jednostke wspdélnej umownej waluty (1 PPS).

PKB obliczony wg parytetu sity nabywczej (w PPS) - okreslany jako,realny PKB’, poniewaz przeliczenie
wartosci PKB z waluty krajowej na wspélng umowng walute (PPS) eliminuje réznice cen pomiedzy krajami,
co umozliwia bezposrednie poréwnanie wolumendw PKB badanych krajéw.

Wskazniki parytetu sity nabywczej (PPP) — umozliwiaja przeliczenie sktadowych kategorii PKB (spozycie,
akumulacja) na wspdlng umowng walute (PPS), nie zapewniaja jednak addytywnosci wynikéw. Oznacza
to, ze suma sktadowych PKB wyrazonych w PPS nie musi by¢ zgodna z wartoscig PKB ogétem w PPS.
Z tego tez powodu wyniki poréwnar PKB ogétem oraz jego kategorii skladowych, wyrazonych we wspélnej
umownej walucie (PPS), nalezy analizowa¢ oddzielnie na kazdym poziomie agregacji.

2. Podstawa prawna

Parytety sity nabywczej s obliczane zgodnie z Rozporzadzeniem Nr 1445/2007 Parlamentu Europejskiego
i Rady z dnia 11 grudnia 2007 r. ustanawiajagcym wspoélne zasady dostarczania podstawowych informacji
w sprawie parytetow sity nabywczej oraz ich wyliczenia i rozpowszechniania. Wszystkie kraje Unii Europejskiej
(UE) sq obowigzane do corocznego udziatu w miedzynarodowych poréwnaniach Eurostat-OECD PPP
Programme oraz dostarczania danych niezbednych dla obliczer PPP.

Od 1 wrzesnia 2014 r. dane wykorzystywane w badaniach PPP sg opracowywane zgodnie z aktualnie obo-
wigzujacym Rozporzadzeniem Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) nr 549/2013 z dnia 21 maja 2013 r.
w sprawie Europejskiego Systemu Rachunkéw Narodowych i Regionalnych w Unii Europejskiej (ESA 2010).

3. Zasady metodologiczne

Zasady prowadzenia miedzynarodowych poréwnan Eurostat-OECD PPP Programme sg szczegdtowo
opisane w podreczniku ,Eurostat-OECD Methodological Manual on Purchasing Power Parities”, Eurostat

87



ANEKS

Methodologies and Working papers, 2012 edition®. Ponadto, dodatkowe informacje na temat metodologii
badan PPP znajduja sie w publikacjach i artykutach zamieszczonych na stronach Eurostatu.

Parytety sity nabywczej dla rynkowych wyrobdw i ustug sa obliczane przez Eurostat wedtug zharmonizo-
wanej metodologii badan PPP oraz zgodnie z zasadami zestawiania rachunkéw narodowych w krajach
cztonkowskich UE.

Podstawg wyliczen wskaznikéw PPP s3 notowania cen (wybranych reprezentantéw na rynku krajowym),
prowadzone jednoczesnie we wszystkich uczestniczacych krajach, dla jednakowej préby produktow.
W badaniu dazy sie przy tym do zachowania warunkéw poréwnywalnosci (cechy fizyczne, parametry
techniczne, uzytecznos¢, jakosc) oraz reprezentatywnosci badanych towaréw (dostepnosé na rynku oraz
znaczacy udziat w strukturze wydatkéw PKB). W przypadku ustug nierynkowych stosuje sie metody kosz-
towe, tj. oparte na kosztach jednostkowych (quasi-ceny).

Badania cen sa prowadzone dla nastepujacych kategorii/grup wydatkéw PKB:
- spozycie indywidualne w sektorze gospodarstw domowych (dla 224 podstawowych grup wydatkéw),
- naktady brutto na srodki trwate (wyroby, maszyny i urzadzenia inwestycyjne, obiekty budowlane
i prace inzynierskie).

Eurostat, we wspotpracy z krajami uczestniczacymi w badaniu, opracowuje szczegétowe wytyczne
i instrukcje dla kazdego badania cen, a nastepnie prowadzi wnikliwg weryfikacje wynikow badania.

Do przeliczer obrotéw handlu zagranicznego stosuje sie oficjalne kursy walut. Wyniki PPP obliczone
napoziomie grupy produktéw agregowane sg do poziomu PKB ogétem. Do agregacji, jako wagi, wykorzy-
stywane sg struktury wydatkéw odpowiednich dla danej grupy produktéw. Zagregowane PPP stosowane
sg do obliczen PKB i jego agregatéw w ujeciu realnym oraz przestrzennych indekséw wolumenu.

4. Wyniki PPP - tablice i podsumowanie
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Za koordynacje dostarczania podstawowych informacji, wyliczenie i publikacje wynikéw odpowiada
Eurostat. Publikowane sg nastepujace dane:
— wskazniki PPP na poziomie: produktu krajowego brutto, spozycia gospodarstw domowych oraz spozycia
indywidualnego skorygowanego — w jednostkach waluty krajowej za 1 PPS,
— produkt krajowy brutto, spozycie gospodarstw domowych oraz spozycie indywidualne skorygo-
wane - w PPS, ogétem i na 1T mieszkanca,
- wskazniki poziomu cen w relacji do sredniej 28 krajéw Unii Europejskiej.

Wyniki PPP sg udostepniane dwa razy w roku: w czerwcu i grudniu, przy czym dla roku t-3 sg to wyniki
ostateczne, a za lata t-1 i t-2 wyniki wstepne.

Poczawszy od 2020 r., w zwigzku z opuszczeniem Unii Europejskiej przez Wielka Brytanie z dniem
31 stycznia 2020 r., Eurostat udostepnia wyniki poréwnan miedzynarodowych zaréwno w odniesieniu
do Unii Europejskiej obejmujacej 28 krajéw, jak réwniez obliczonych z uwzglednieniem nowego sktadu
UE. Dotyczy to nie tylko nowych danych - w celach poréwnawczych Eurostat przeliczyt réwniez wyniki
z lat poprzedzajacych Brexit, przyjmujac jako baze poréwnawcza dane dla 27 panstw cztonkowskich
z pominieciem Wielkiej Brytanii. Poniewaz niniejsza publikacja dotyczy lat 2015-2018, wyniki miedzynaro-
dowych poréwnan PKB zostaty oméwione w odniesieniu do aktualnego dla tego okresu, petnego sktadu
UE. Dodatkowo, w odpowiedzi na polityke publikacyjng Eurostatu, po raz pierwszy zaprezentowane zostaty
dane nt. produktu krajowego brutto krajéw Unii Europejskiej w 2018 r. obliczonego wedtug parytetu sity
nabywczej przy zatozeniu, ze Wielka Brytania nie jest cztonkiem UE. Poréwnanie dwéch zestawdw wynikéw
dla 2018 r. zostato zamieszczone na koncu aneksu.

¢ http://ec.europa.eu/eurostat/documents/3859598/5923225/KS-RA-12-023-EN.PDF
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Wskazniki parytetu sity nabywczej (PPP) w zakresie PKB w krajach UE

Wyszczegéinienie 2015 ‘ 2016 2017 2018 2018
UE-28 UE-27
Kraj Waluta Liczba jednostek waluty krajowej za 1 PPS
Unia Europejska (UE-28) PPS 1,0000 1,0000 1,0000 1,0000 1,0193
Unia Europejska (UE-27) PPS 0,9562 0,9718 0,9813 0,9811 1,0000
Austria EUR 1,0624 1,0872 1,1063 1,1065 1,1278
Belgia EUR 1,0640 1,0930 1,1099 1,1101 1,1315
Butgaria BGN 0,9027 0,9329 0,9681 0,9934 1,0126
Chorwacja HRK 4,6714 4,7328 4,7780 4,8044 4,8971
Cypr EUR 0,8820 0,8709 0,8830 0,8791 0,8961
Czechy CzK 17,2073 17,5993 17,7741 17,8839 18,2288
Dania DKK 9,7160 9,9076 9,8392 9,7718 9,9602
Estonia EUR 0,7150 0,7387 0,7663 0,7813 0,7963
Finlandia EUR 1,2073 1,2327 1,2400 1,2373 1,2612
Francja EUR 1,0756 1,0916 1,1006 1,0910 1,1120
Grecja EUR 0,8101 0,8237 0,8272 0,8177 0,8335
Hiszpania EUR 0,8841 0,8993 0,9048 0,9152 0,9329
Irlandia EUR 1,0769 1,1115 1,1360 1,1369 1,1588
Litwa EUR 0,5930 0,6136 0,6345 0,6504 0,6629
Luksemburg EUR 1,1721 1,1921 1,2126 1,2199 1,2435
totwa EUR 0,6618 0,6781 0,6955 0,7096 0,7233
Malta EUR 0,7976 0,8159 0,8300 0,8424 0,8587
Niderlandy EUR 1,0773 1,1132 1,1179 1,1255 1,1472
Niemcy EUR 1,0349 1,0532 1,0634 1,0684 1,0890
Polska PLN 2,3476 2,4249 2,4948 2,5299 2,5787
Portugalia EUR 0,7780 0,7996 0,8257 0,8344 0,8505
Rumunia RON 2,2116 2,2347 2,3039 2,4074 2,4538
Stowacja EUR 0,6538 0,7042 0,7220 0,7284 0,7425
Stowenia EUR 0,7917 0,8076 0,8151 0,8212 0,8370
Szwecja SEK 11,7762 12,3463 12,5211 12,7338 12,9793
Wegry HUF 176,2940 184,7680 192,9440 199,3250 203,1680
Wielka Brytania GBP 0,9211 0,9636 0,9795 0,9910 1,0102
Wiochy EUR 0,9825 0,9803 0,9859 0,9847 1,0037

Zrédto: ,Eurostat’s Database”, Internet: http://ec.europa.eu/eurostat/data/database, czerwiec 2020.

Zaprezentowane wskazniki parytetu sity nabywczej (PPP) obliczone na poziomie PKB ogdtem, oznaczajg
liczbe jednostek waluty krajowej niezbedng do zakupienia w danym kraju takiej samej ilosci produk-
téw, jaka mozna zakupic¢ na rynkach innych krajéw za 1 PPS. Poniewaz wskazniki parytetu (PPP) oblicza
sie na podstawie rynkowych cen biezacych, sita nabywcza jednostki wspdlnej umownej waluty (PPS)
nie jest stata. Parytety sity nabywczej ulegajg zmianom w zaleznosci od poziomu cen na rynkach krajowych
oraz od struktury wydatkéw PKB w poszczegdlnych krajach. Dlatego tez mozliwos¢ wykorzystania wyni-
koéw badan PPP jest ograniczona do poréwnan przestrzennych i tylko w niewielkim stopniu moga by¢ one
wykorzystane w poréwnaniach czasowych.
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Produkt krajowy brutto w krajach UE wedtug parytetu sity nabywczej

2015 2016 ‘ 2017 2018 2018
Wyszczegoélnienie’ UE-28 UE-27
w min PPS
Unia Europejska (UE-28) 14 855 284 14985 323 15409938 15908 136 15607 156
Unia Europejska (UE-27) 12774150 12914 531 13294993 13744 443 13484399
Niemcy 2927915 2975789 3051403 3130254 3071030
Wielka Brytania 2081135 2070793 2114945 2163693 2122757
Francja 2044 005 2046 667 2085286 2156 899 2116091
Wiochy 1684924 1729793 1761501 1793673 1759737
Hiszpania 1218 864 1238 541 1284095 1313515 1288663
Polska 766 851 767 502 797 390 838172 822314
Niderlandy 640 522 636 336 660 297 687 746 674734
Belgia 391642 393643 401 818 413 960 406 128
Rumunia 322205 342383 372360 395621 388136
Szwecja 361787 357 599 369 384 379173 371999
Austria 324046 328631 334732 348 588 341993
Czechy 267 083 270919 283967 297673 292 041
Irlandia 244072 244 424 261556 285023 279631
Portugalia 231003 233217 237 325 244 853 240 220
Dania 209 588 212748 221 065 229842 225493
Grecja 218823 214273 217 858 225 881 221607
Wegry 197 313 194 278 201 277 214032 209982
Finlandia 175090 176 453 182130 188 808 185235
Stowacja 122001 115083 117071 123016 120 689
Butgaria 98 966 101928 105 682 110421 108 332
Chorwacja 72718 74199 76 690 79711 78 203
Litwa 62 939 63390 66 616 69 600 68 283
Stowenia 49073 49983 52740 55717 54 663
Luksemburg 44 422 46 024 46 853 49 227 48295
totwa 36911 36977 38532 40947 40172
Estonia 29067 29368 31027 33325 32694
Cypr 20213 21671 22695 24045 23590
Malta 12107 12710 13641 14723 14 445

Zrédto:,Eurostat’s Database”, Internet: http://ec.europa.eu/eurostat/data/database, czerwiec 2020.

Zgodnie z wynikami opublikowanymi przez Eurostat w czerwcu 2020 r., w 2018 r. Niemcy dysponowaty
najwiekszym realnym PKB wsréd wszystkich 28 krajow UE wynoszacym ponad 3 130 mld PPS. Realny
PKB Wielkiej Brytanii i Francji uksztattowat sie na podobnym poziomie, odpowiednio 2 164 mld PPS
i 2 157 mld PPS. Wséréd krajow UE, ktérych realny PKB wynidst powyzej 1 mld PPS znalazty sie Wiochy
- 1794 mldiHiszpania - 1314 mld PPS. Polska, podobnie jak w latach ubiegtych, zajmowata szdste miejsce
w UE na poziomie 838 mld PPS. Kolejne miejsca w rankingu objety Niderlandy z realnym PKB wynosza-
cym 688 mld PPS oraz Belgia - 414 mld PPS. Trzy kraje: Rumunia, Szwecja i Austria dysponowaty realnym
PKB w wysokosci ponad 300 mld PPS. Czechy, Irlandia, Portugalia, Dania, Grecja i Wegry miaty realny
PKB powyzej 200 mld PPS. Finlandia, Stowacja i Butgaria osiagnety poziom realnego PKB wyzszy niz 100 mld
PPS, a Chorwacja, Litwa i Stowenia — wyzszy niz 50 mld PPS. Pozostate kraje: Luksemburg, totwa, Estonia,
Cypr i Malta osiggnety poziom ponizej 50 mid PPS.

7 Kolejnos¢ krajow wyznaczono zgodnie z rankingiem PKB wyrazonego w PPS w 2018 r.
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W 2018 . pie¢ najwiekszych pod wzgledem PKB krajow Europy (Niemcy, Wielka Brytania, Francja, Wiochy
i Hiszpania) dysponowato tacznie niemal 2/3 realnego PKB catej UE. Udziat Polski wynidst ponad 5%,
a Niderlandéw ponad 4% PKB catej UE. Cztery kolejne kraje (Belgia, Rumunia, Szwecja i Austria) stanowity facznie
blisko 10% realnego PKB catej Unii Europejskiej. Realny PKB pozostatych 17 krajéw stanowit tacznie okoto 15%.

Udziat krajow w PKB Unii Europejskiej wedtug parytetu sity nabywczej

2015 2016 ‘ 2017 2018 2018
Wyszczegolnienie® UE-28 UE-27
w %
Unia Europejska (UE-28) 100,00 100,00 100,00 100,00 -
Unia Europejska (UE-27) 85,99 86,18 86,28 86,40 100,00
Niemcy 19,70 19,84 19,82 19,68 22,77
Wielka Brytania 14,01 13,82 13,72 13,60 -
Francja 13,76 13,66 13,53 13,56 15,69
Wiochy 11,34 11,54 11,43 11,28 13,05
Hiszpania 8,20 8,27 8,33 8,26 9,56
Polska 516 512 517 527 6,10
Niderlandy 4,31 4,25 4,28 4,32 5,00
Belgia 2,64 2,63 2,61 2,60 3,01
Rumunia 2,17 2,28 2,42 2,49 2,88
Szwecja 2,44 2,39 2,40 2,38 2,76
Austria 2,18 2,19 2,17 2,19 2,54
Czechy 1,80 1,81 1,84 1,87 2,17
Irlandia 1,64 1,63 1,70 1,79 2,07
Portugalia 1,56 1,56 1,54 1,54 1,78
Dania 1,41 1,42 1,43 1,44 1,67
Grecja 1,47 1,43 1,41 1,42 1,64
Wegry 1,33 1,30 1,31 1,35 1,56
Finlandia 1,18 1,18 1,18 1,19 1,37
Stowacja 0,82 0,77 0,76 0,77 0,90
Butgaria 0,67 0,68 0,69 0,69 0,80
Chorwacja 0,49 0,50 0,50 0,50 0,58
Litwa 0,42 0,42 0,43 0,44 0,51
Stowenia 0,33 0,33 0,34 0,35 0,41
Luksemburg 0,30 0,31 0,30 0,31 0,36
totwa 0,25 0,25 0,25 0,26 0,30
Estonia 0,20 0,20 0,20 0,21 0,24
Cypr 0,14 0,14 0,15 0,15 0,17
Malta 0,08 0,08 0,09 0,09 0,11

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie: ,Eurostat’s Database’, Internet: http://ec.europa.eu/eurostat/data/database,

czerwiec 2020r.

Kluczowym wskaznikiem stuzacym poréwnaniu rozwoju gospodarczego krajéw Unii Europejskiej jest

poziom realnego PKB na 1 mieszkanca (Tablica 17).

8 Kolejnos¢ krajow wyznaczono zgodnie z rankingiem PKB wyrazonego w PPS w 2018 .
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Produkt krajowy brutto na 1 mieszkanca w krajach UE wedtug parytetu sity nabywczej

2015 2016 2017 ‘ 2018 2018
Wyszczegolnienie® UE-28 UE-27
w PPS
Unia Europejska (UE-28) 29100 29300 30100 31000 30400
Unia Europejska (UE-27) 28700 29000 29800 30700 30200
Luksemburg 78 000 78 800 78 500 80900 79 300
Irlandia 52000 51500 54500 58 600 57 500
Niderlandy 37800 37400 38500 39900 39200
Dania 36 900 37100 38300 39700 38900
Austria 37 600 37 600 38100 39400 38700
Niemcy 35800 36 100 36 900 37800 37000
Szwecja 36 900 36 000 36 700 37300 36 600
Belgia 34700 34700 35300 36 200 35500
Finlandia 31900 32100 33100 34200 33600
Wielka Brytania 32000 31500 32000 32600 32000
Francja 30700 30600 31100 32100 31500
Malta 27 200 27900 29100 30300 29800
Wiochy 27700 28500 29100 29700 29100
Hiszpania 26300 26700 27 600 28 100 27 600
Czechy 25300 25600 26 800 28000 27500
Cypr 23800 25400 26 400 27 600 27100
Stowenia 23 800 24200 25500 26 900 26 400
Estonia 22100 22300 23600 25300 24800
Litwa 21700 22100 23600 24800 24400
Portugalia 22300 22 600 23000 23800 23400
Stowacja 22500 21200 21500 22600 22200
Wegry 20000 19 800 20600 21900 21500
Polska 19900 20000 20800 21800 21400
Lotwa 18700 18 900 19 800 21300 20900
Grecja 20200 19 900 20300 21000 20600
Rumunia 16 300 17 400 19 000 20300 19900
Chorwacja 17 300 17 800 18 600 19 500 19100
Butgaria 13 800 14 300 14 900 15700 15 400

Zrédto: Eurostat’s Database”, Internet: http://ec.europa.eu/eurostat/data/database, czerwiec 2020.

W 2018 r. sredni realny PKB na 1 mieszkarica UE wynosit 31 000 PPS. Jedenascie krajéw UE osiggneto po-
ziom realnego PKB na 1 mieszkanca wyzszy, a siedemnascie krajéw nizszy od sredniej dla catej UE. Krajem
0 najwyzszym realnym PKB na 1 mieszkarca byt Luksemburg, a najnizszym - Butgaria.

W 2018 r. realny PKB na 1 mieszkarica w Luksemburgu przekroczyt ponad 2,5-krotnie $redni poziom re-
alnego PKB w UE. Wynik ten nie odzwierciedla jednak rzeczywistej sytuacji ekonomicznej Luksemburga
ze wzgledu na liczbe 0séb pracujacych na terenie tego kraju, znacznie przekraczajaca liczbe oséb faktycz-
nie w nim zamieszkujacych. W pozostatych krajach z realnym PKB na 1 mieszkarnca wyzszym od $redniego
w UE, wskaznik wolumenu, w 2018 r. nie przekroczyt 130%, za wyjatkiem Irlandii (189%). W Niderlandach,

? Kolejnos¢ krajow wyznaczono zgodnie z rankingiem PKB na 1 mieszkanca wyrazonego w PPS w 2018 ..
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Danii, Austrii, Niemczech i Szwecji poziom realnego PKB na 1 mieszkanca byt wyzszy od sredniego 0 20%
i wiecej. Do pozostatych krajow, ktérych poziom realnego PKB na 1 mieszkanca byt wyzszy niz $rednia
UE, nalezy zaliczy¢ Belgie, Finlandie, Wielka Brytanie oraz Francje. Wieksze zréznicowanie mozna zaobserwowac
w krajach dysponujacych realnym PKB na 1 mieszkanca nizszym niz $rednia UE. Siedem krajéw (Malta,
Wiochy, Hiszpania, Czechy, Cypr, Sfowenia, Estonia) dysponowaty realnym PKB na 1 mieszkarnca stanowigcym
ponad 80% sredniej unijnej. W dziewieciu krajach (Litwie, Portugalii, Stowacji, Wegrzech, Polsce, totwie,
Gregji, Rumunii i Chorwacji) poziom realnego PKB na 1 mieszkanca znajdowat sie w przedziale 60-80%
Sredniego poziomu w Unii Europejskiej. Najnizszy poziom realnego PKB na 1 mieszkarica odnotowano
w Butgarii, tj. 49% nizszy od $redniego poziomu w UE.

Indeksy wolumenu produktu krajowego brutto na 1 mieszkanca w krajach UE wedtug

parytetu sity nabywczej

2015 2016 2017 2018 2018
Wyszczegdlnienie'® UE-28 UE-27
UE=100
Unia Europejska (UE-28) 100 100 100 100 101
Unia Europejska (UE-27) 99 99 99 99 100
Luksemburg 268 269 261 261 263
Irlandia 178 176 181 189 191
Niderlandy 130 128 128 129 130
Dania 127 127 127 128 129
Austria 129 128 127 127 128
Niemcy 123 123 123 122 123
Szwecja 127 123 122 120 121
Belgia 119 119 117 117 118
Finlandia 110 110 110 111 111
Wielka Brytania 110 108 106 105 106
Francja 105 105 103 104 104
Malta 93 95 97 98 929
Wiochy 95 97 97 96 97
Hiszpania 90 91 92 91 91
Czechy 87 87 89 920 91
Cypr 82 87 88 89 920
Stowenia 82 83 85 87 87
Estonia 76 76 78 82 82
Litwa 74 75 78 80 81
Portugalia 77 77 77 77 77
Stowacja 77 72 72 73 73
Wegry 69 68 68 71 71
Polska 68 68 69 70 71
totwa 64 64 66 69 69
Grecja 69 68 67 68 68
Rumunia 56 59 63 66 66
Chorwacja 59 61 62 63 63
Butgaria 47 49 50 51 51

Zrédto:,Eurostat’s Database”, Internet: http://ec.europa.eu/eurostat/data/database, czerwiec 2020.

10 Kolejnos¢ krajéw wyznaczono zgodnie z rankingiem PKB na 1 mieszkarica wyrazonego w PPS w 2018 r.
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Poréwnanie obu zestawéw danych UE-27 i UE-28 dla 2018 r. wskazuje, ze wyjscie Wielkiej Brytanii z Unii
Europejskiej jedynie w niewielkim stopniu wptywa na wyniki miedzynarodowych poréwnar PKB. Oczywiscie,
wytaczenie PKB Wielkiej Brytanii, stanowigcego blisko 14% produktu krajowego brutto UE zrzeszajacej
28 panstw, w znacznym stopniu wptyneto na wielko$¢ PKB Unii Europejskiej i spowodowato procentowy
wzrost udziatu pozostatych panstw cztonkowksich w unijnym PKB (w przypadku Polskidla 2018 .-z 5,27%
do 6,10%). Obnizenie realnego PKB Unii Europejskiej oraz zmniejszenie bazy poréwnanwczej do 27 kra-
jow wptyneto na wysokos¢ parytetéw sity nabywczej dla produktu krajowego brutto. Analizujac dane dla
2018 r. zauwazalny jest wzrost wartosci PPP o okoto 1,93% dla kazdego kraju. Z kolei wiekszy parytet sity
nabywczej spowodowat zmniejszenie realnego PKB przedstawionego w PPS. W 2018 r. dla kazdego kraju
bioracego udziat w poréwnaniach oznacza to zmniejszenie realnego PKB o okoto 1,89% w stosunku do
PKB obliczonego wedtug parytetu sity nabywczej dla 28 panstw cztonkowskich. Nizsze wartosci osiggnety
réwniez wskazniki PKB na 1 mieszkarica wyrazone w PPS (dla Polski odpowiednio 21 800 PPS w przypadku
obliczen dla UE-28 i 21 400 PPS przy bazie UE-27).Nalezy jednak zachowa¢ szczegdlng ostroznos¢ przy
interpretacji przedstawionych wynikéw. Wytaczenie Wielkiej Brytanii z obliczer w zaden sposéb nie powo-
duje spadku produktu krajowego brutto poszczegdlnych krajow wyrazonego w walucie krajowej. Réznice
w wielkosci PKB wyrazonego w wirtualnej walucie PPS wynikaja wytacznie z przyczyn czysto matema-
tycznych spowodowanych zmiang kursu PPS wzgledem krajowych walut. Analiza wynikéw dla 2018 r.
w odniesieniu do indeksu wolumenu PKB na 1 mieszkarica wskazuje, ze przejscie z bazy poréwnawczej
UE-28 na UE-27 miato ograniczony wptyw na wyniki poréwnan miedzynarodowych. Przyjecie za podsta-
we obliczeniowa danych dla UE-27 spowodowato dla wiekszosci krajow wzrost indeksu wolumenu PKB
na 1 mieszkanca o 1 punkt. Indeksy dwéch krajéow znajdujacych sie na czele rankingu tj. Luksemburga
i Irlandii wzrosty o 2 punkty, natomiast dla 12 krajow pozostaty bez zmian.



Aneks 3

Szara gospodarka i dziatalnos¢ nielegalna w rachunkach
narodowych

1. Zakres szacunkéw rozmiaréw szarej gospodarki i dziatalnosci nielegalnej

Cecha nadrzedna systemu rachunkéw narodowych, obowiagzujacego w krajach Unii Europejskiej, jest za-
pewnienie kompletnosci szacunkéw produktu krajowego brutto i dochodu narodowego brutto. Oznacza
to, ze w rachunkach narodowych, obok produkcji bezposrednio obserwowalnej na podstawie danych
zbadan statystycznych i danych administracyjnych, uwzgledniana jest rowniez produkcja nieobserwowana,
w tym szara gospodarka i dziatalnos¢ nielegalna.

Szara gospodarka obejmuje dziatania produkcyjne w sensie ekonomicznym, catkowicie legalne (pod
wzgledem spetniania norm i regulacji prawnych), ale ukrywane przed wtadzami publicznymi z nastepu-
jacych przyczyn:
—aby unikna¢ ptacenia podatku dochodowego, podatku od wartosci dodanej (VAT) i pozostatych po-
datkow,
- aby unikna¢ ptacenia sktadek na ubezpieczenie spoteczne,
- aby unikna¢ stosowania wymogdw prawa takich jak: ptaca minimalna, maksymalny czas pracy, warunki
bezpieczenstwa pracy,
—aby unikna¢ procedur administracyjnych takich jak wypetnianie kwestionariuszy statystycznych
i innych formularzy.

Istotg szarej gospodarki jest zatem, m.in.: ukrywanie czesci dochodu w celu unikniecia opodatkowania,
zatrudnianie pracownikéw ,na czarno’, rejestrowanie sie pracujacych na wtasny rachunek jako bezrobotni.

Dziatalno$¢ nielegalna obejmuje:
- produkcje wyrobow i ustug, ktérych sprzedaz, rozprowadzanie lub posiadanie jest zabronione przez
prawo,
— dziafalno$¢ produkcyjna, ktéra jest zwykle legalna, lecz staje sie nielegalna, gdy jest wykonywana przez
producentéw nie majacych do tego prawa, np. praktyka medyczna bez licencji.

Dane dla lat 2015-2018 prezentowane w niniejszej publikacji uwzgledniaja szacunki rozmiaréw szarej
gospodarki dla:
— zarejestrowanych podmiotéw gospodarczych z liczba pracujgcych do 9 oséb bez wzgledu na forme
prawng oraz podmiotéw sektora prywatnego bez spétdzielni z liczba pracujacych od 10 do 49 oséb.
Szacunki dokonano dla:
® zanizonej produkcji i dochodéw w informacjach przekazywanych do statystyki,
® uchylania sie od ptacenia podatku od towardéw i ustug (tzw. VAT fraud),
- 0s6b fizycznych z tytutu wykonywania pracy nierejestrowanej, gtéwnie w dziatalnosci ustugowej, w tym
dziatalnosci polegajacej na $wiadczeniu ustug seksualnych.

W ramach dziatalnosci nielegalnej ujeto szacunki dotyczace:
— dziatalnosci os6b czerpigcych korzysci majatkowe z tytutu Swiadczenia ustug prostytucji przez inne
osoby (dziatalnos$¢ sutenerska),
- produkgji i handlu narkotykami,
- przemytu papieroséw.
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Nalezy zauwazy¢, ze nie zawsze istnieje wyrazna granica pomiedzy szarg gospodarka a dziatalnoscig
nielegalng. W polskich rachunkach narodowych, ze wzgledu na specyfike krajowa, zaistniata potrzeba
rozdzielenia dokonanych dla prostytucji oszacowan na cze$¢ nalezaca do szarej strefy (do ktérej zaliczy¢
nalezy dochody bezposrednio uzyskiwane przez osoby $wiadczace ustugi seksualne) i do dziatalnosci
nielegalnej (zabronione przez prawo sutenerstwo).

2. Metody przyjete do szacunkéw rozmiaréw szarej gospodarki i dziatalnosci

nielegalnej

2.1 W szacunkach rozmiardéw szarej gospodarki wykorzystano:

96

— metode bezposrednig,

- badanie pracy nierejestrowanej poprzez badania rynku pracy (badanie aktywnosci ekonomicznej
ludnosci oraz badanie modutowe pracy nierejestrowanej),

- szacunki dziatalnosci zwigzanej ze Swiadczeniem ustug seksualnych.

Metoda bezposrednia postuzyta do oszacowania produkcji ukrytej w zarejestrowanych podmiotach
gospodarczych. Badaniami objeto podmioty gospodarcze z liczba pracujacych do 9 oséb bez wzgledu na
szczegolng forme organizacyjng oraz podmioty sektora prywatnego (bez spétdzielni) z liczba pracujacych
od 10 do 49 oséb. Metoda bezposrednia szacunku polega na oszacowaniu normatywdw przecietnej wydaj-
nosci pracy i przecietnego wynagrodzenia na jednego pracujgcego. Normatywy te nastepnie wykorzystano
do wyszacowania przecietnych przychodéw na jednego pracujgcego, ktére z kolei stanowity podstawe do
oszacowania produkcji globalnej, zuzycia posredniego i wartosci dodanej brutto.

Oszacowania normatywoéw dokonano w podziale na:
- sekcje wedtug Polskiej Klasyfikacji Dziatalnosci,
- rodzaje miejscowosci (gminy, miasta-gminy, miasta),
- liczbe pracujacych (1- 2 osoby, 3- 4 osoby, 5 0sdb, powyzej 5 0séb).

Badania rynku pracy wykorzystano do oszacowania rozmiaréw szarej gospodarki w zakresie dziatalnosci
0s0b fizycznych wykonujacych prace nierejestrowana, gtéwnie dziatalnos¢ ustugowa.

W badaniu tym zostaty wykorzystane:
- oficjalne statystyki dotyczace wynagrodzen, liczby pracujacych i zarejestrowanych bezrobotnych,
- wyniki reprezentacyjnego badania i aktywnosci ekonomicznej ludnosci (BAEL) prowadzonego przez
Departamenty GUS: Badar Demograficznych oraz Rynku Pracy,
- badanie modutowe pracy nierejestrowanej za rok 2014, 2017 oraz 2018.

W oparciu o wyniki powyzszych badarn oszacowano liczbe pracujacych w szarej gospodarce ogétem oraz
w podziale na sekcje PKD 2007.

Do oszacowania produkcji oraz kosztow jej wytworzenia przez osoby fizyczne wykonujace prace nie-
rejestrowang wykorzystano, obliczone na podstawie danych wynikowych z badania SP-3 (dotyczacego
zarejestrowanych jednostek matych zatrudniajacych do 9 0séb), przecietne wynagrodzenia oraz odpowied-
nio wyliczone wskazniki relacji. Produkcje globalng obliczono jako iloczyn oszacowanej liczby pracujacych,
przecietnych wynagrodzen oraz wskaznika relacji wynagrodzen do produkgji globalnej dla matych podmio-
tow zarejestrowanych. Koszty wytworzenia tej produkcji (zuzycie posrednie), obliczono z wykorzystaniem
wskaznika relacji zuzycia posredniego do produkcji globalnej w matych podmiotach zarejestrowanych.

Szacunki dziatalnosci zwigzanej ze Swiadczeniem ustug seksualnych

Dochody z tytutu dziatalnosci zwigzanej ze Swiadczeniem ustug seksualnych obliczono dla trzech ustalo-
nych kategorii tych ustug — dziatalnosci agencji, ustug Swiadczonych przez osoby pracujace w prywatnych
lokalach (wtasnych lub wynajetych) oraz ustug seksulanych swiadczonych przy drogach.

Wartosc¢ tych przychodoéw réwna jest iloczynowi liczby oséb $wiadczacych ustugi seksualne, liczbie kontak-
téw w ciggu roku oraz $redniej cenie ustug. W szacunku uwzgledniono takze udziat nierezydentek, ktory
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charakterystyczny jest dla ustug seksulanych swiadczonych przy drogach. Wartos¢ ustug swiadczonych
przez cudzoziemki, a takze wartos¢ kosztow, jakie ponosza w zwigzku z przekazywaniem czesci swojego
zysku sutenerom, wptywaja takze na poziom salda handlu zagranicznego.

2.2, Szacunki dziatalnosci nielegalne;j

Do szacunkéw dziatalnosci nielegalnej wykorzystano dane ze zrodet administracyjnych i pozastatystycznych,
w tym wyniki badan specjalistycznych instytucji i osrodkédw naukowo-badawczych oraz raporty policyjne.

Szacunki dziatalnosci nielegalnej dotycza nastepujacych obszaréw:

- dzialalnos¢ sutenerska

Dziatalnos¢ sutenerska jest zabroniona przez polskie prawo i polega na czerpaniu zyskéw z ze Swiadczeniem
ustug seksualnych przez inne osoby.

- produkcja i handel narkotykami

W dziatalnosci zwigzanej z produkcja i handlem narkotykami uwzgledniono te grupy narkotykéw, ktére
maja najwieksze znaczenie na polskim rynku. Sa to: marihuana i haszysz, amfetamina, kokaina i crack,
heroina, ekstazy, LSD i halucynogeny oraz polska heroina. Szacunki wartosci przychodoéw z tytutu dziatal-
nosci zwigzanej z produkcja i handlem narkotykami dokonywane sg od strony podazy i od strony popytu.

- przemyt papierosow

Zjawiska, ktoére poddano doktadnej analizie dotycza przemytu papieroséw ze wschodu na rynek krajowy
i ich nielegalnej sprzedazy w handlu, gtéwnie bazarowym, a takze zjawiska wywozu do krajéw Europy
Zachodniej legalnie wyprodukowanych w Polsce papieroséw i tam wprowadzenie ich na rynek bez obo-
wigzujacych znakéw akcyzy. Ponadto zostata uwzgledniona nielegalna produkcja papieroséw na skale
przemystowg — podrabianie znanych marek. Cze$¢ dochoddw zwigzang z legalnie wyprodukowanymi
papierosami zaliczono do szarej gospodarki, natomiast czes¢ wynikajaca z nielegalnej produkgji oraz
przemytu na rynek polski, do gospodarki nielegalnej.

3. Wptyw szacunkow szarej gospodarki i dziatalnosci nielegalnej na poziom
PKB

W latach 2015-2018 udziat gospodarki nieobserwowanejw tworzeniu produktu krajowego brutto (facznie
z szarg gospodarkg i dziatalnoscig nielegalng) ksztattowat sie w latach 2015-2016 na poziomie powyzej
13%, natomiast w 2018 r. spadt do poziomu 12,0%. Udziat szarej gospodarki w latach 2015-2018 wynidst
odpowiednio 13,2%, 12,9%, 12,1% i 11,7%, natomiast udziat dziatalnosci nielegalnej w latach 2015-2018
wynosit: 0,3%. Najwiekszy udziat w szarej gospodarce miaty jednostki prowadzace dziatalno$¢ handlowa,
budowlana oraz obstuge rynku nieruchomosci. Natomiast najwiekszy udziat w tworzeniu dochodéw osia-
ganych z tytutu dziatalnosci nielegalnej ma nadal dziatalno$¢ zwigzana z produkcja i handlem narkotykami.

Wytworzona, w wyniku dziatalnosci w szarej gospodarce i dziatalnosci nielegalnej, wartos¢ dodana brutto
przeznaczona byta gtéwnie na spozycie w sektorze gospodarstw domowych (produkcja nieobserwowana
uwzglednaijgca szarg strefe i dziatalnos$¢ nielegalng) oraz na powiekszenie naktaddw brutto na srodki trwate
(produkcja nieobserwowana w zakresie szarej strefy).
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Tablica 19. Szacunki rozmiarow szarej gospodarki i dziatalno$ci nielegalnej w tworzeniu PKB
2015 2016 2017 2018
Wyszczegolnienie
w mln zt
PRODUKT KRAJOWY BRUTTO 1800243 1861148 1989351 2120480
(facznie z produkcja nieobserwowang)
w odsetkach
PBODUKT KRAJOWY BRUTTO 100,0 100,0 100,0 100,0
(facznie z produkcja nieobserwowang)
Ogodtem gospodarka nieobserwowana 13,5 13,2 12,4 12,0
Szara gospodarka 13,2 12,9 12,1 11,7
W jednostkach zarejestrowanych 11,0 10,8 10,2 10,0
Z tytutu wykonywania pracy nierejestrowanej 2,2 2,1 19 1,7
Dziatalnos¢ nielegalna 0,3 0,3 0,3 0,3
Sutenerstwo 0,04 0,04 0,04 0,04
Narkotyki 0,25 0,25 0,19 0,18
Przemyt papieroséw 0,06 0,04 0,04 0,03
Przemyst 1,4 1,4 1,4 0,7
Budownictwo 2,5 2,3 1,7 1,7
Handel i naprawa pOJa;dow samochodowych zakwa- 50 52 48 47
terowanie i gastronomia
Transport i gospodarka magazynowa 1,0 1,0 11 1,2
Obstuga rynku nieruchomosci 1,7 1,5 1,7 2,0
Pozostate sekcje 1,6 1,5 1,4 1,4
Tablica 20. Szacunki rozmiaréw szarej gospodarki i dzialalnosci nielegalnej w PKB
od strony rozdysponowania (ceny biezace)
2015 2016 2017 2018
Wyszczegélnienie
w min zt
PRODUKT KRAJOWY BRUTTO 1800243 1861148 1989351 2120480
(tacznie z produkcja nieobserwowang)
w %
PBODUKT KRAJOWY BRUTTO 100,0 100,0 100,0 100,0
(facznie z produkcja nieobserwowang)
Spozycie w sektorze gospodarstw domowych 57,7 57,7 57,6 57,2
Produkcja nieobserwowana 2,0 1,9 2,0 1,7
Naktady brutto na srodki trwate 20,1 18,0 17,5 18,2
Szara gospodarka 3,3 3,1 2,6 2,0
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Subijective scope of institutional sectors in the national accounts

National accounts have been developed by to the following institutional sectors:
- non-financial corporations,
- financial corporations,
- general government,
— households,
- non-profit institutions serving households,
- rest of the world.

1. Non-financial corporations sector

Non-financial corporations sector includes:

a) Legal entities (regardless of number of persons employed) which they are established, inter alia, state
enterprises, undertakings, companies (public limited and limited liability), cooperatives, foreign
enterprises.

b) Organisational units without legal personality (regardless of number of persons employed):

- national organisational units, partnerships, limited partnerships and civil companies,
- natural persons who are engaged in economic activity, in which number of persons employed
exceed 9, excluding individual farms.

Institutional units belonging to the non-financial corporations sector are grouped into the following
institutional sub-sectors:

- subsector public corporations,

- subsector national private corporations,

- subsector foreign corporations

2. Financial corporations sector

The financial corporations sector includes institutional units involved in financial intermediation
or auxiliary financial activities closely related to financial intermediation. They are classified
according to the basic type of activity in accordance with the Polish Classification of Activities 2007
to section K (divisions 64, 65, 66).

The subsectors of institutional units in the financial corporation sector are grouped according to the fol-
lowing scheme:

= monetary financial institutions, of which:
- subsector central bank — Narodowy Bank Polski,
- subsector other monetary financial institutions (deposit-taking corporations except the central bank
and money market funds);

= financial corporations except monetary financial institutions and insurance corporations
and pension funds, of which:
- subsector investment funds that are not money market funds,
- subsector other financial intermediaries, except insurance corporations and pension funds,
- subsector financial auxiliaries,
- subsector captive financial institutions and money lenders;

® insurance corporations and pension funds, of which:
- subsector insurance corporations,
- subsector pension funds.
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Each of the subsectors mentioned above, apart from the central bank sub-sector, is divided into:
- public financial corporations,
- national private financial corporations,
- foreign controlled financial corporations.

3. General government sector

In the general government sector there are classified following entities:

— units operating on the terms set out in the Public Finance Act (budgetary units, special purpose funds,
local budgetary establishments, executive agencies, budget institutions),

— entities, for which financial system has been defined by other legal acts and which main source
of financing are transfers from the state budget (public universities, government agencies, Polish
Academy of Science),

- funds managed by Bank Gospodarstwa Krajowego,

- public health care institutions,

- public hospitals with status of capital companies,

- research institutes conducting health care activities,

- central and local institutions of culture,

- funds with legal personality which are connected with the state budget or local government,

- units servicing social security funds (Social Insurance Institution, Agricultural Social Insurance Fund),
Labour Fund and National Health Fund),

- Bank Guarantee Fund,

- Non-profit institutions controlled by the general government sector, including The State Treasury
foundations,

— Other units realizing public tasks and public companies, which are classified into general government
sector, according to ESA2010 methodology.

In the Polish National Accounts, the following sub-sectors of general government are distinguished:
- subsector central government,
- subsector local government,
- subsector social security funds.

4. Households sector

The households sector includes natural persons working, at own account, on private farms in agriculture
and natural persons working, at own account, outside private farms in agriculture employing up to 9 persons
and keeping simplified accounting books as well as natural persons obtaining income from employment
and other sources.

The households sector includes:

— individuals or groups of individuals, with income from employment and other sources, whose principal
function is consumption,

- natural persons working at own account on private farms in agriculture,

- natural persons working at own account employing up to 9 persons and keeping simplified accounting
books,

— persons living permanently in institutions who have little or no autonomy of action or decision in eco-
nomic matters (e.g. members of religious orders living in monasteries, long-term patients in hospitals,
prisoners serving long sentences, elderly persons living permanently in retirement homes),

- non-profitinstitutions serving households, which do not have independent legal status, or those which
do but which are of only minor importance,

- individuals or groups of individuals whose principal function is consumption and that produce go-
ods and non-financial services for exclusively own final use (services of owner-occupied dwellings
and domestic services produced by paid employees).
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The following sub-sectors of the household sector are distinguished in Polish National Accounts:
= employers and own-account workers
—in private farms in agriculture,
- outside private farms in agiculture.

= natural persons
- employees,
- recipients of retirement and other pensions,
- recipients of non-earned income sources other than retirement of other pensions,
- others.

5. Non-profit institutions serving households sector

The non-profit institutions serving households sector consists of non-profit institutions which are: se-
parate legal entities, serve households and are private non-market producers. The NPISHs sector includes
the following main organisations’types that provide non-market goods and services to households: charities,
political parties, trade unions, professional or research societies, foundations and units of religious organisa-
tions (Catholic Church and other churches and religious associations), and social, cultural and sports clubs.

There are no sub-sectors of non-profit institutions serving households.

6. Rest of the world sector

The rest of the world includes economic entities, without characteristic functions and revenues, owned
by foreign entities and cooperating with domestic entities. The role of the rest of the world is therefore
similar to that of the institutional sector, but non-resident units are included in the system only if they
are involved in transactions with resident institutional units.

In accordance with the ESA 2010 system, so-called ‘contractual resident units’are not included to the rest
of the world sector, ie:
a. those parts of non-resident units which have a centre of main economic interest in the economic
territory of the country,
b. non-resident units which own land or buildings in the economic territory of the country, but
only in scope of transactions relating to land or buildings.

The basic breakdown of the rest of the world sector distinguishes the following sub-sectors:
- Member States and institutions and European Union authorities,
- non-members of the EU and non-resident international organizations of the EU.
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Gross domestic product at purchasing power parity

The object of international comparisons is gross domestic product assessed from the expenditure side
as a sum of final uses of goods and services by resident institutional units (final consumption and gross
capital formation), plus exports and minus imports of goods and services. For the purposes of international
comparisons conducted under the joint programme of Eurostat and OECD (Eurostat-OECD PPP Programme)
GDP and its aggregates are expressed in the uniform artificial currency unit - Purchasing Power Standard,
in abbreviated form PPS.

To convert GDP into a common artificial currency (PPS) Purchasing Power Parities (PPP) are used. Conversion
of GDP into the common artificial currency unit (PPS) enables not only the assessment of real differences
in GDP level and a comparison of purchasing power of currencies and price levels between individual
countries, but also an evaluation of disparities in the internal structure of prices of each of the countries.

1. Definitions

Purchasing power parities (PPPs) — are currency conversion rates that reflect real purchasing power
of the national currency unit on the domestic market in relation to the common unit of artificial currency
of compared countries (1 PPS). The purchasing power parity index (PPP) for the given country is defined
as the number of national currency units needed to buy in this country the same volume of goods and ser-
vices which can be purchased in other surveyed countries for one unit of common artificial currency (1 PPS).

GDP calculated at the purchasing power parity (in PPS) — is defined as “real GDP’, because conver-
sion of GDP value from the national currency into the artificial common currency unit (PPS) eliminates
the effect of price level differences across countries what allows direct comparison of GDP volumes
of the investigated countries.

Purchasing power parity indices (PPP) — enable the conversion of GDP components (final consumption
expenditure, gross capital formation) into the artificial common currency (PPS), however, do not ensure
additivity of the results. This mean that the sum of GDP components expressed in PPS does not have to be
consistent with the value of total GDP in PPS. For this reason, the results of the comparison of total GDP
and its components, expressed in common artificial currency (PPS), should be analysed separately at each
level of aggregation.

2. Legal basis

Purchasing power parities are calculated under the Regulation (EC) No 1445/2007 of the European Parliament
and of the Council of 11 December 2007 establishing common rules for the provision of basic information
on Purchasing Power Parities and for their calculation and dissemination. All European Union (EU) coun-
tries are obliged to participate annually in the international comparison Eurostat-OECD PPP Programme
and to provide data necessary for the calculations of PPP.

Since 1 September 2014, data used in PPP surveys is elaborated in accordance with the current Regulation
(EVU) no 549/2013 of the European Parliament and of the Council of 21 May 2013 on the European system
of national and regional accounts in the European Union (ESA 2010).

3. Methodological rules

The rules for conducting international comparisons of Eurostat-OECD PPP Programme are described
in detail in the ,Eurostat-OECD Methodological Manual on Purchasing Power Parities”Eurostat Methodologies
and Working papers, 2012'". Moreover, additional explanations on the methodology can be found
in the publications as well as press releases published on the Eurostat websites.

! https://ec.europa.eu/eurostat/documents/3859598/5923225/KS-RA-12-023-EN.PDF
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Purchasing power parities for market goods and services are calculated by Eurostat according to the harmo-
nized PPP methodology and in line with rules of compilation of national accounts in the EU Member States.

The basis for the calculation of PPP indicators are price quotations of selected products on the domes-
tic market, which are conducted at once in all participating countries for the same product sample.
The aim is to preserve the conditions of comparability (physical characteristics, technical parameters, use-
fulness, quality) and the representativity of the goods covered in the surveys (availability on the market
and a significant share in the structure of GDP expenditures). In the case of non-market services,
cost methods are used, i.e. based on unit costs (quasi-prices).

Price surveys are conducted for the following categories/groups of GDP expenditures:
- individual consumption expenditures of households (for 224 basic groups of expenditures),
— gross fixed capital formation (equipment goods, buildings and civil engineering works).

Eurostat in cooperation with participating countries elaborates detailed guidelines and instructions
for each price survey and then conducts detailed verification of the results of the survey.

To convert balance of exports and imports official exchange rates are used. PPP results calculated
at the level of product groups are aggregated to the total GDP level. For this purpose, expenditure weights
proper for a given group of products are used. Aggregated PPP are applied for calculation of real GDP
and its elements, as well as spatial volume indices.

4. PPP Results (tables and summary)
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The coordination of provision of basic information on PPP and their calculation and dissemination
are within the Eurostat’s responsibilities. The following data is published:
— PPP indices at the level of: gross domestic product, household final consumption expenditure
and actual individual consumption,
- gross domestic product, household final consumption expenditure and actual individual consump-
tion —in PPS, total and per capita,
— price level indices in relation to an average of 28 countries of EU.

PPP results are disseminated twice a year: in June and December. The results relating to year t-3 are final
and results regarding years t-1and t-2 are preliminary.

Starting from 2020, due to the withdrawal of the United Kingdom from the European Union on 31 January
2020, Eurostat publishes the results of international comparisons calculated both for the European Union
comprising 28 countries, as well as taking into account the new composition of the EU. This not only applies
to new data - for the purpose of comparisons, Eurostat calculated also the results from the years preceding
Brexit, taking as a comparative basis data of the 27 member states excluding the United Kingdom. As this
publication covers the years 2015-2018, the results of international comparisons of GDP are presented
in relation to the full EU composition current for the period. In addition, following the Eurostat’s publishing
policy, data on gross domestic product of the European Union countries in 2018 at purchasing power parity
calculated with the assumption that the United Kingdom is not an EU member, is presented for the first
time. A comparison of the two sets of results for 2018 is provided at the end of the annex.
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Indices of Purchasing Power Parity (PPP) for GDP in EU countries

Specification 2015 | 2016 2017 2018 2018
EU-28 EU-27
Country Currency National currency units for 1 PPS
European Union (EU-28) PPS 1,0000 1,0000 1,0000 1,0000 1,0193
European Union (EU-27) PPS 0,9562 0,9718 0,9813 0,9811 1,0000
Austria EUR 1,0624 1,0872 1,1063 1,1065 1,1278
Belgium EUR 1,0640 1,0930 1,1099 1,1101 1,1315
Bulgaria BGN 0,9027 0,9329 0,9681 0,9934 1,0126
Croatia HRK 4,6714 4,7328 4,7780 4,8044 4,8971
Cyprus EUR 0,8820 0,8709 0,8830 0,8791 0,8961
Czechia CZK 17,2073 17,5993 17,7741 17,8839 18,2288
Denmark DKK 9,7160 9,9076 9,8392 9,7718 9,9602
Estonia EUR 0,7150 0,7387 0,7663 0,7813 0,7963
Finland EUR 1,2073 1,2327 1,2400 1,2373 1,2612
France EUR 1,0756 1,0916 1,1006 1,0910 1,1120
Greece EUR 0,8101 0,8237 0,8272 0,8177 0,8335
Spain EUR 0,8841 0,8993 0,9048 0,9152 0,9329
Ireland EUR 1,0769 1,1115 1,1360 1,1369 1,1588
Lithuania EUR 0,5930 0,6136 0,6345 0,6504 0,6629
Luxembourg EUR 1,1721 1,1921 1,2126 1,2199 1,2435
Latvia EUR 0,6618 0,6781 0,6955 0,7096 0,7233
Malta EUR 0,7976 0,8159 0,8300 0,8424 0,8587
Netherlands EUR 1,0773 1,1132 1,1179 1,1255 1,1472
Germany EUR 1,0349 1,0532 1,0634 1,0684 1,0890
Poland PLN 2,3476 2,4249 2,4948 2,5299 2,5787
Portugal EUR 0,7780 0,7996 0,8257 0,8344 0,8505
Romania RON 2,2116 2,2347 2,3039 2,4074 2,4538
Slovakia EUR 0,6538 0,7042 0,7220 0,7284 0,7425
Slovenia EUR 0,7917 0,8076 0,8151 0,8212 0,8370
Sweden SEK 11,7762 12,3463 12,5211 12,7338 12,9793
Hungary HUF 176,2940 184,7680 192,9440 199,3250 203,1680
United Kingdom GBP 0,9211 0,9636 0,9795 0,9910 1,0102
Italy EUR 0,9825 0,9803 0,9859 0,9847 1,0037

Source: Eurostat’s Database”, Internet: http://ec.europa.eu/eurostat/data/database, June 2020.

The Purchasing Power Parities (PPP) indices presented, calculated for the total GDP, represent the number
of national currency units necessary to purchase in the given country the same volume of goods and se-
rvices which can be purchased on the market of other EU countries for 1 PPS. Because the indices of PPP
are calculated on the basis of current market prices, purchasing power of the common artificial currency
unit (PPS) is not constant. Purchasing power parities fluctuate depending on the level of prices and struc-
ture of GDP expenditures in the individual countries. Therefore, possibility of using PPP results is limited

to the spatial comparisons and only to a small extent can be used for comparisons over time.
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Table 15.

Gross domestic product of EU countries at purchasing power parity

2015 2016 2017 2018 2018
Specification'? EU-28 EU-27
in million PPS
European Union (EU-28) 14 855 284 14 985323 15409938 15908 136 15607 156
European Union (EU-27) 12774150 12914 531 13294993 13744 443 13484 399
Germany 2927915 2975789 3051403 3130254 3071030
United Kingdom 2081135 2070793 2114945 2163693 2122757
France 2 044005 2046 667 2085286 2156 899 2116091
Italy 1684924 1729793 1761501 1793673 1759737
Spain 1218864 1238541 1284095 1313515 1288663
Poland 766 851 767 502 797 390 838172 822314
Netherlands 640 522 636336 660 297 687 746 674734
Belgium 391642 393643 401 818 413 960 406 128
Romania 322205 342383 372360 395621 388136
Sweden 361787 357599 369 384 379173 371999
Austria 324 046 328631 334732 348 588 341993
Czechia 267 083 270919 283967 297 673 292 041
Ireland 244072 244 424 261556 285023 279631
Portugal 231003 233217 237325 244 853 240 220
Denmark 209588 212748 221065 229 842 225493
Greece 218823 214273 217 858 225 881 221607
Hungary 197313 194278 201277 214032 209982
Finland 175 090 176 453 182130 188 808 185235
Slovakia 122 001 115083 117 071 123016 120 689
Bulgaria 98 966 101 928 105 682 110421 108 332
Croatia 72718 74199 76 690 79711 78203
Lithuania 62939 63390 66616 69 600 68 283
Slovenia 49073 49983 52740 55717 54663
Luxembourg 44422 46 024 46 853 49227 48 295
Latvia 36911 36977 38532 40947 40172
Estonia 29067 29 368 31027 33325 32694
Cyprus 20213 21671 22 695 24045 23590
Malta 12107 12710 13 641 14723 14 445

Source: ,Eurostat’s Database”, Internet: http://ec.europa.eu/eurostat/data/database, June 2020.

According to Eurostat’s data published in June 2020, Germany had the largest real GDP among all 28 EU
countries in 2018 — over 3 130 bn PPS. Real GDP of the United Kingdom and France remained at a simi-
lar level, respectively 2 164 bn PPS and 2 157 bn PPS. Among EU countries whose real GDP was higher
than 1 billion PPS were Italy — 1 794 bn and Spain — 1 314 bn PPS. Poland, as in previous years, held the sixth
placeinthe EU at the level of 838 bn PPS. The next places in the ranking were taken by the Netherlands with
real GDP of 688 bn PPS and Belgium - 414 bn PPS. GDP of three countries: Romania, Sweden and Austria
counted above 300 bn PPS. The real GDP of Czechia, Ireland, Portugal, Denmark, Greece and Hungary
exceeded 200 bn PPS. Finland, Slovakia and Bulgaria reached the level of real GDP higher than 100 bn PPS,
whereas, Croatia, Lithuania and Slovenia - higher than 50 bn PPS. Other countries: Luxembourg, Latvia,
Estonia, Cyprus and Malta had the level lower than 50 bn PPS.

2The order of the countries was determined in line with the ranking of GDP according to PPP in 2018.
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In 2018, five the largest countries of Europe in terms of GDP (Germany, the United Kingdom, France, Italy
and Spain) jointly had nearly 2/3 of the real GDP of the total EU. The share of Poland was more than 5%,
and the Netherlands — over 4% of the GDP of the total EU. The real GDP of next four countries (Belgium,
Romania, Sweden and Austria) represented in total almost 10% of the real GDP of the EU. The real GDP
of the remaining 17 countries jointly amounted to nearly 15%.

Share of countries in GDP of European Union at purchasing power parity

2015 2016 2017 2018 2018
Specification' EU-28 EU-27
in %
European Union (EU-28) 100,00 100,00 100,00 100,00 -
European Union (EU-27) 85,99 86,18 86,28 86,40 100,00
Germany 19,70 19,84 19,82 19,68 22,77
United Kingdom 14,01 13,82 13,72 13,60 -
France 13,76 13,66 13,53 13,56 15,69
Italy 11,34 11,54 11,43 11,28 13,05
Spain 8,20 8,27 8,33 8,26 9,56
Poland 5,16 512 517 5,27 6,10
Netherlands 4,31 4,25 4,28 4,32 5,00
Belgium 2,64 2,63 2,61 2,60 3,01
Romania 2,17 2,28 2,42 2,49 2,88
Sweden 2,44 2,39 2,40 2,38 2,76
Austria 2,18 2,19 2,17 2,19 2,54
Czechia 1,80 1,81 1,84 1,87 217
Ireland 1,64 1,63 1,70 1,79 2,07
Portugal 1,56 1,56 1,54 1,54 1,78
Denmark 1,41 1,42 1,43 1,44 1,67
Greece 1,47 1,43 1,41 1,42 1,64
Hungary 1,33 1,30 1,31 1,35 1,56
Finland 1,18 1,18 1,18 1,19 1,37
Slovakia 0,82 0,77 0,76 0,77 0,90
Bulgaria 0,67 0,68 0,69 0,69 0,80
Croatia 0,49 0,50 0,50 0,50 0,58
Lithuania 0,42 0,42 0,43 0,44 0,51
Slovenia 0,33 0,33 0,34 0,35 0,41
Luxembourg 0,30 0,31 0,30 0,31 0,36
Latvia 0,25 0,25 0,25 0,26 0,30
Estonia 0,20 0,20 0,20 0,21 0,24
Cyprus 0,14 0,14 0,15 0,15 0,17
Malta 0,08 0,08 0,09 0,09 0,11

Source: Based on:,Eurostat’s Database”, Internet: http://ec.europa.eu/eurostat/data/database, June 2020.

The key indicator used for the comparison of economic development of the European Union countries

is the level of real GDP per capita (Table 17).

3The order of the countries was determined in line with the ranking of GDP according to PPP in 2018.
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Table 17.

Gross domestic product per capita in EU countries at purchasing power parity

2015 2016 2017 2018 2018
Specification™ EU-28 EU-27
in PPS
European Union (EU-28) 29100 29300 30100 31000 30400
European Union (EU-27) 28700 29000 29800 30700 30200
Luxembourg 78 000 78 800 78 500 80900 79300
Ireland 52000 51500 54500 58 600 57 500
Netherlands 37 800 37 400 38500 39900 39200
Denmark 36 900 37100 38300 39700 38900
Austria 37 600 37 600 38100 39400 38700
Germany 35800 36100 36 900 37800 37000
Sweden 36 900 36 000 36 700 37300 36 600
Belgium 34700 34700 35300 36 200 35500
Finland 31900 32100 33100 34200 33600
United Kingdom 32000 31500 32000 32600 32000
France 30700 30600 31100 32100 31500
Malta 27 200 27 900 29100 30300 29 800
Italy 27700 28500 29100 29700 29100
Spain 26 300 26 700 27 600 28100 27 600
Czechia 25300 25600 26 800 28 000 27 500
Cyprus 23800 25400 26 400 27 600 27100
Slovenia 23800 24200 25500 26 900 26 400
Estonia 22100 22300 23 600 25300 24 800
Lithuania 21700 22100 23 600 24 800 24 400
Portugal 22300 22 600 23000 23800 23400
Slovakia 22500 21200 21500 22 600 22200
Hungary 20000 19800 20 600 21900 21500
Poland 19900 20 000 20 800 21800 21400
Latvia 18700 18900 19800 21300 20900
Greece 20200 19900 20300 21000 20 600
Romania 16 300 17 400 19000 20300 19900
Croatia 17 300 17 800 18600 19500 19100
Bulgaria 13800 14300 14900 15700 15400

Source:,Eurostat’s Database’, Internet: http://ec.europa.eu/eurostat/data/database, June 2020.

In 2018, the average real GDP per capita in the EU was 31 000 PPS. Eleven countries of EU reached the level
of real GDP per capita higher and seventeen countries lower than the average for the total EU. The country

with the highest GDP per capita was Luxembourg and the lowest — Bulgaria.

In 2018, real GDP per capita in Luxembourg exceeded more than 2.5 times the average level of real GDP
in EU. This result, however, does not show the actual economic situation of Luxembourg due to the num-
ber of people working in this country significantly exceeding the number of people actually living there.
In other countries with real GDP per capita higher than the EU average, the volume index in 2018

“The order according to the ranking of GDP per capita in PPS in 2018.
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did not go beyond 130%, except for Ireland (189%). In the Netherlands, Denmark, Austria, and Sweden
and Sweden ermany the level of real GDP per capita was 20% higher than the average
and more. Other countries of real GDP per capita higher than the EU average included Belgium,
Finland, the United Kingdom and France. Greater disparity can be observed in countries with real GDP
per capita lower than the EU average. The real GDP per capita of seven countries (Malta, Italy, Spain,
Czechia, Cyprus, Slovenia and Estonia) reached the level of more than 80% of the European average.
In nine countries (Lithuania, Portugal, Slovakia, Hungary, Poland, Latvia, Greece, Romania and Croatia)
the level of real GDP per capita was in the range 60-80% of the average level in the European Union.
The lowest level of real GDP per capita was observed in Bulgaria i.e. 49% lower than the average

in the EU.
Table 18. Volume indices of gross domestic product per capita in EU countries at purchasing power parity
2015 2016 2017 2018 2018
Specification EU-28 EU-27
EU=100
European Union (EU-28) 100 100 100 100 101
European Union (EU-27) 99 99 99 99 100
Luxembourg 268 269 261 261 263
Ireland 178 176 181 189 191
Netherlands 130 128 128 129 130
Denmark 127 127 127 128 129
Austria 129 128 127 127 128
Germany 123 123 123 122 123
Sweden 127 123 122 120 121
Belgium 119 119 117 117 118
Finland 110 110 110 111 111
United Kingdom 110 108 106 105 106
France 105 105 103 104 104
Malta 93 95 97 98 929
Italy 95 97 97 96 97
Spain 90 91 92 91 91
Czechia 87 87 89 920 91
Cyprus 82 87 88 89 920
Slovenia 82 83 85 87 87
Estonia 76 76 78 82 82
Lithuania 74 75 78 80 81
Portugal 77 77 77 77 77
Slovakia 77 72 72 73 73
Hungary 69 68 68 71 71
Poland 68 68 69 70 71
Latvia 64 64 66 69 69
Greece 69 68 67 68 68
Romania 56 59 63 66 66
Croatia 59 61 62 63 63
Bulgaria 47 49 50 51 51

Source: Eurostat’s Database”, Internet: http://ec.europa.eu/eurostat/data/database, June 2020.

>The order according to the ranking of GDP per capita in PPS in 2018.
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A comparison of both sets of data EU-27 and EU-28 for 2018 presents that the UK's withdrawal from
the European Union only slightly impacts the results of international GDP comparisons. Obviously,
the deduction of the United Kingdom’s GDP representing nearly 14% of the EU’s gross domestic product
of 28 countries, significantly affected the total GDP of EU and caused increase of the percentage share
of other member states in the EU GDP (in case of Poland for 2018 - from 5.27% to 6.10%). The decrease
of the real GDP of the Union, as well as a reduction of a comparative base to 27 countries, affected
the purchasing power parities for gross domestic product. According to analysis of data as of 2018,
thisresultedanapprox.1.93%increase of the PPPindexforeach country.Higher purchasing power parity resulted
in a decrease of real GDP in PPS. In 2018, this means a GDP lower by about 1.89% for each country comparing
to the GDP at purchasing power parity calculated for 28 member states. The GDP per capita expres-
sed in PPS also became lower (for Poland respectively 21 800 PPS in the case of calculations for EU-28
and 21 400 PPS at the EU-27 base). The highest attention should be paid to interpretation of the presen-
ted results. The exclusion of the United Kingdom from calculations does not cause a decrease in the GDP
of individual countries expressed in the national currency. The differences in the GDP in the virtual currency
PPS result solely from purely mathematical reasons caused by the change of exchange rates between PPS
and national currencies. An analysis of the GDP per capita volume indices as of 2018 shows that transition
from the EU-28 to EU-27 comparative base had limited impact on results of the international compari-
sons. Adoption of EU-27 data as a comparative base resulted in 1 point increase of the index for most
of the countries. Indices of two countries from the top of the ranking, i.e. Luxembourg and Ireland, increased
by 2 points, while for 12 countries they remained unchanged.



Annex 3

Hidden and illegal economy in national accounts

1. The scope of the size of the hidden economy and illegal activity

The main feature of the national accounts system, obliged in the European Union countries, is to ensure
the completeness of the estimates of GDP and GNI It means that in the national accounts in addition
to directly observable production based on statistical surveys and administrative data, non-observed
production is also included, i.e. hidden economy and illegal activities.

The hidden economy includes production activities in an economic sense, completely legal (in terms
of meeting standards and regulations), but hidden from public authorities for the following reasons:

- to avoid paying income tax, value added tax (VAT) and other taxes,

- to avoid paying social security contributions,

- to avoid legal requirements such as: minimum wage, maximum working time, safety at work,

- to avoid administrative procedures such as filling out statistical reports and other questionnaires.

A key issue of the hidden economy is, among others: concealing (hiding) part of the income in order
to avoid taxation, employing workers at the black market, registering self-employed as unemployed.

lllegal activities include:
- production of goods and services, whose sale, distribution and possession are prohibited by law,
— production activity, which is usually legal, but it becomes illegal, when it is performed by producers
who do not have the legal right to carry it out, e.g. medical practice without a license.

Data for 2015-2018 presented in this publication includes estimates for the hidden economy for:
- registered economic entities of private sector employing up to 9 persons (irrespective of the legal form)
as well as employing from 10 to 49 persons (excluding cooperatives)
Estimates have been made for:
m concealed (hidden) production and income information transferred for statistical purposes,
® tax evasion of goods and services (so-called VAT fraud)
- natural persons who performed non-registered work, mainly in services (including persons providing
prostitution services).

Within the scope of illegal activities, the following estimations have been included:
— activity of persons, who gain financial benefits from prostitution services providing by others (so called
pimps services),
- production and sale of drugs,
- smuggling of tobacco products

It should be noted that, there is not always a clear division between hidden economy and illegal activi-
ty. n Polish national accounts, due to country specificity there was a need to divide estimations made
for prostitution between a part belonging to hidden economy (which includes income earned directly
through individuals performing sexual services) and an illegal activity (prohibited by law pimps services).
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2. Methods adopted for estimates of the size of the hidden economy and illegal

activity

2.1 In the estimates of hidden economy, the following methods were used:

112

— direct method,

- survey on unregistered employment through labor market research (Labour Force Survey — LFS
and special modular survey on unregistered employment),

- estimates of activities related to sexual services.

The direct method was used to estimate the hidden production of registered operators. The research
covered business entities with the number of employees up to 9 people regardless of the specific orga-
nizational form and private sector entities (without cooperatives) with the number of employees from 10
to 49 people. The direct method consists of estimating the average productivity and the average wages
per 1 employed person. These estimations are used to calculate average income per one employed person,
which are used for the calculation of output, intermediate consumption and gross value added.

Estimates were done with distinction of:
- sections according to NACE Rev. 2,
— kinds of locality (communes, towns-communes, towns),
- number of persons employed (1-2 persons, 3—4 persons, 5 persons, more than 5 persons).

Studies of the labour market have been used to estimate the size of the activity in hidden economy
by natural persons performing unregistered employment, mainly service activities.

The study used:
- official statistics regarding wages, number of workers and registered unemployed,
— results of representative study on unregistered employment (LFS), led by Departments of Statistics
Poland: Demographic Surveys and Labour Market,
— modular survey on unregistered employment for year 2014, 2017 and for year 2018.

Supported by the above studies the number of people working in the hidden economy was estimated
in total and with distinction on NACE Rev. 2 sections.

To calculate output and costs of creating it by natural persons who perform unregistered employment,
average wages has been used and adequate indicators of relations have been calculated, both on the basis
of results of SP-3 survey (which concerns registered small enterprises employing up to 9 persons). Output
has been calculated as a multiplication of estimated number of employees, average wages and relation
indicator of wages for output of small registered enterprises. Costs of this production (intermediate con-
sumption) has been calculated, with the use of relation indicator for intermediate consumption of output
in small registered enterprises.

Estimation of activity concerning sexual services

Profit gained from activity related to sexual services has been calculated for three established catego-
ries of these services: activities of agencies, individuals working on private premises (owned or rented)
and sexualized services provided by the roads.

The value of this profit is equal to the multiplication of number of people providing sexual services,
the number of contacts within a year and the average price of services. In the estimation the number
of non-residents has been included, as it is mostly characteristic for sexualized services provided
by the roads. The value of services provided by foreigners, as well as costs, which they have regarding
transferring part of the profits to the pimps, affects also the level of foreign trade balance.
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2.2 Estimation of illegal activities

To estimate illegal activities both data from administrative and non-statistical sources have been used,
including the results of studies performed by specialized institutions and research and science centers
as well as police reports.

The estimates of illegal activity concern following areas:
- pimps activities

Pimps activities are prohibited by the Polish law and are connected with deriving a benefit from other
persons who practice prostitution,

- production and trade of drugs

In activities related to production and sale of illegal drugs, the groups of drugs have been taken into acco-
unt, which are significant to the Polish market. These are: marihuana and hashish, amphetamine, cocaine
and crack cocaine, heroin, ecstasy, LSC, hallucinogens and polish heroin. The estimation of profit
from activities regarding production and sale of drugs is made from supply and demand side,

- smuggling of tobacco products

Phenomena, which have been carefully analyzed concerns the smuggling of cigarettes from the East
on to the domestic market and illegal sale mainly in on-street markets trade, as well as events of trans-
port to countries of Western Europe legally produced in Poland cigarettes and there introducing them
to the market without excise duties. Moreover, the illegal production of counterfeit cigarettes on indu-
strial scale has been included. The part of the profit of legally produced cigarettes has been included
in the hidden economy, whereas the part of illegal production and smuggling onto the polish market,
has been incorporated into illegal economy.

3.The impact of the estimates of hidden economy and illegal activity on the level
of GDP

In the years 2015-2018, the share of the non-observed economy in creating GDP (including the hidden
economy and illegal activity) in 2015-2016 was on the level above 13%, while in the year 2018 it has fallen
down to 12.0%. The share of the hidden economy in the years 2015-2018 was as follows: 13.2%, 12.9%,
12.1% and 11.7%, while the share of illegal activity in the years 2015-2018 was 0.3%. The largest share
in the hidden economy had units conducting trade, construction and real estate activities. While, the largest
share in the creation of revenues from illegal activities is still related to drug production and trafficking.

Gross value added as a result of the activity in the hidden economy and illegal activity was intended ma-
inly for final consumption expenditure in households sector (non-observed production including hidden
economy and illegal activities) for increasing gross fixed capital formation (non-observed production
in the scope of hidden economy).
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Table 19. The estimates of the size of hidden economy in creating GDP (current prices)
2015 | 2016 | 2017 2018
Specification
in min PLN
_ GROS5 DOMESTIC PRODUCT 1800243 1861148 1989351 2120480
(including the non-observed economy)
in percent
_ GBOSS DOMESTIC PRODUCT 100,0 100,0 100,0 100,0
(including the non-observed economy)
Non-observed economy in total 13,5 13,2 12,4 12,0
Hidden economy 13,2 12,9 12,1 1,7
In registered economic entities 11,0 10,8 10,2 10,0
Due to non-registered work 2,2 2,1 1,9 1,7
Illegal activity 0,3 0,3 0,3 0,3
Pimps services 0,04 0,04 0,04 0,04
Drugs 0,25 0,25 0,19 0,18
Smuggling of tobacco products 0,06 0,04 0,04 0,03
Industry 1,4 1,4 1,4 0,7
Construction 2,5 23 1,7 1,7
Tradg, repair of motor vehicles, accommodation and 50 52 48 47
catering
Transport i gospodarka magazynowa 1,0 1,0 11 1,2
Real estate activities 1,7 1,5 1,7 2,0
Other sections 1,6 1,5 1,4 14
Table 20. The estimates of the size of hidden economy and illegal activity in GDP
from the expenditure approach
2015 2016 2017 2018
Specification
in min PLN
_ GROSS DOMESTIC PRODUCT 1800243 1861148 1989351 2120480
(including the non-observed economy)
in %
_ GBOSS DOMESTIC PRODUCT 100,0 100,0 100,0 100,0
(including the non-observed economy)
Final consumption expenditure in households sector 57,7 57,7 57,6 57,2
Non-observed economy 2,0 1,9 2,0 1,7
Gross fixed capital formation 20,1 18,0 17,5 18,2
Non-observed economy 3,3 3,1 2,6 2,0
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